Das ist das Ziel jedes denkenden Menschen. Wir zeipen Ihnen den einfachsten und schnellsten Weg. Unfen-
stehend finden Sie eine Auswahl Werke, die lhnen in klaren Worten unbezahlbare Geheimnisse und Rai-
schlige offenbaren und Sie in kurzer Zeit in lhrem Beruf vorwdrtsbringen. fahrzehnrelange Erfahrungen,
die viele Millionen Mark verschluncen haben, ehe sie Vorteile brachten, werden Thnen in den untenstehenden
Bachern fir wenig Geld gebofen. Suchen Sie sivh die Werke herans, die Thnen }rl.‘--" Thre Talente und [hren
Beruf am peeignelsten-erscheinen und bestellen Sie noch heute.

Verkauf im Bild. 250 Lichtbilder mit entsprechen-
den Texten vom falschen und richtigen Verkauten
im Einzelhandel. YVon Max Eichler M 12.—
Das Wissen von richticer Kundenbehandlung wird
durch dieses Werk ganz automatisch emngepragt.

Sich selbst rationalisieren. Wesen und Praxis
der Vorbereitung personlicher und beruflicher Er-
folge. Von Dr. Grolmann M 12.

Dieses Buch hat mir den groBten Nutzen gebracht,
viel mehr Nutzen, als alle bisher gelesenen Biicher
zusammen genommen und vielleicht auch noch alle die-
jenigen dazu, dieich in Zukunftlesen werde."(F.K.i.D.)

Praktische Menschenkunde. Handschrift-,

Schiidel-, Gesichts-, Hand-, Bewegungsmerkmale als
Hilfsmittel im taglichen Leben w. Dr. M. v. Kreusch

M 8.50

Menschen erkennen, heit vorteilhaft arbeiten und
Verluste vermeiden. Der Reisende muB seinen Kun-
den rusth richtiy einschiitzen, ebenso der Verkiufer
aber besonders wichtig ist es fiir den Personalchef.

Psychologisch falsche und richtige Laden-
Verkaufsygespriiche. 135 Fille aus dem Einzel
handel von N. Kneeland M 9.50
Eingefangene lebendige Praxis, lauter Dinge, die
tiglich in lhrem Laden vorkemmen und die Ursachen,
warum 909, lhrer Kunden untreu werden.

Dienen und Verdienen. Deutsche Experimente,
amerikanische Erfolee. Von P, Michligk M 9.—
Die neue Geschiftsauffassung fortschrittlicher Ge-
achifltsleute, die Amerikas Aufschwung bewirkte.

Verkaufspsychologie flir reisende Kauf-
leute. Erfahrungen iliber die Kunst erfolgreicher
Kundenbehandlung von Russell-Vogt M 9.

Jhrem Buch verdanke ich die Werbune von ca. 45
neuen Kunden in 3—4 Wochen, die sonst fast nicht
rughnglich waren . . " (H.P.i. D.)

Absatzprobleme. Das Handbuch der Verkaufs.
leitung fur Erzeuger, GroB- und Einzelhiindler. Von
Victor "'.qu_'l-j:'l, ? Bande M 24.—
Neue Begriffe tauchen auf: Kaufmannsethik, Ver-
kaufspsychologie, Kundendienst, Handlerhilfe, Lei-
stungsquote, Marktforschung, Verkiuferschulung und
wie sie alle heiflen.

Verhandlungstechnik. 200 Ratschlige iiber die
Kunst, mit Erfolg zu verhandeln van P. Walllisch-
Roulin M12.—

Auch Meister im Verhandeln finden neue Anregungen!

Menschenbehandlung. Von P. Wallfisch-Roulin
M 9.50
150 Richtlinien der Kunst, sich zu den Mitmenschen
richtiz einzustellen,
Bessere Briefe — Bessere Geschafte. Von
A. Schirmer M 15.-
Neue Wege zu kaufminnischer Briefkunst. Erprobte
Methoden, welche Leute benutzen, die mit Briefen
witklich Umsatze erzeuren.

Endlich bessere Anzeigen im Kampf am
den Kunden von morgen.Von Pet Hayne M15.
Die 300 wirksamsten amerikanischen Bildanzeigen
und Textinserate, 4 Jahre lang gesammelt und aus-
gewertet zu wirklich neuwen Erkenninissen.

Verkaufsbriefen Macht verleihen. Von Herd-
Canzler M 13.
Héhere Umsitze durch bessere Wege der brieflichen
H.‘nu..-r-nwrvrlnung.r 0 Hl.'iaip'u:ir.

Propaganda — Meine Lebensarbeit. Von
Claude C. Hopkins M 13.
Die grotiten Anzeigenfeldziige der Welt. stammen
von dem Verfasser. Er inderte die Kaufgewohnheiten
eines ganzen Volkes und schuf Milliardenverkaufe.

Mahnbriefe, die Geld bringen. Von A. Schirmer
M 12.

150 praktisch erprobte Muster erfolgreichen Mahnens.
Karteikunde. Von Dr. W. Porstmann M 12.

Aus kostenfressenden Karton:-Haufen endlich wirk-
same Karteicn machen, ist die Aufgabe dieses neuen
Handbuches der Karteikunde.

Entscheidungstechnik. Von P. Wallfisch-Roulin
M 9.50
100 Regeln zur Gewinnung der richtigen , Flissig-
keit” bei Entscheidungen.
Taschenbuch der Sozialversicherung. Von
Richard Reich M 7.80
Auch schon die neue, einschneidende Arbeitslosen-
versicherung ist in diesem Werke verarbeitet.

Taschenbuch fiir den Rechtsverkehr. Van
W. Coermann, 2 Bande M 12.—

Rechistaschenbuch fiir Giiubiger.

Von A. Heuss M 8.50
Lauter Erfahrungen, die sonst jahrelang teures Lehr-
geld kosten.
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