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| Sprechsaal

Die Lage des Uhreneinzelhandels. Von den Aus-
fuhrungen des Herrn Dr. Dienst in Nr. 12 der UHRMACHER-
KUNST ist wohl das Interessanieste der lekte Absal,
der den Hinweis auf eine Belieferung der Warenhauser
mit Uhren streift, und zwar nur im Rahmen seines Auf-
sakes streift, wohl aber den Kernpunk! seiner Ausfuhrungen
tiberhaupt bildet.

Herr Dr. D. schreibl von einer Spannung, die in der
verschiedenen Auffassung der Propaganda von Marken
besteht, hier Fabrikmarke, dort Handelsmarke oder
Namensmarke. Selbst der Befangenste wird mir wohl
darin recht geben, dak der Uhrmacher Selbstmord be-
gehi, wenn er die Fabrikpropaganda noch mehr untershukt,
als dies ohnehin schon geschieht. Einen besseren Schritt-
macher und bessere Propaganda fiir den Fabrikanien gibt
es iberhaupl nichl, als die Empfehlung durch den Uhr-
macher -Fachmann. Der Boden scheint nach Ansichi der
Fabrikanten fur das Warenhausproblem reif zu sein und
daher der etwas bescheidene Vorslok, der sonst meist
in Diktaten bestehi. Als nachste Folge wird dann wohl
die Schonung der Handelsmarke auf den Zifferblattern
sein, um systematische Vorarbeit fir die Belieferung an
Warenhauser zu leisten.

Es bleibl nur noch zu ergrunden, ob die Uhrmacher-

.Ladengeschafle den Verkauf nicht geniigend organisiert
haben. Herr Dr. D. schreibl zwar von zu vielen Uhren-
geschaften, will aber den Warenhausern, die ja in bezug
auf Anzahl verschwindend sind, einen bedeutend grokeren
Verkauf zutrauen. Ich behaupte, dak in den Grofksladien,
wo die Warenhauser hauptsachlich in Frage kommen, die
Uhren-Spezialgeschafte der Zeit entsprechend sich voll-
standig umgestelll haben: vornehme, erstklassige Auf-

machung innen und auken, Stapelfenster fur billige Ware,

Wecker usw., Reklame in verstarkltem Make. Die Preise
fur gleiche Ware liegen meistens auf dem gleichen Niveau,
wahrend der prozentuale Nuken bei Stapelware nur ganz
gering ist! Den Beweis konnen Sie in Dorlmund jeder-
zeil erhalten, ja, fast bis zum Selbstkostenpreis gehi oft
ein  Geschaft herunter, nur um jeder Konkurrenz ge-
wachsen zu sein, da ja die Fabrikanlen sehr oft zweierlei
Preise haben, Es isl also die Frage wohl berechtigt, ob
durch die Belieferung an Warenhauser ein Mehr an Um-
sak erziell wird. Ich muk dieses verneinen, der Umsak
wird nicht groger sein, vielmehr wird eine noch grofere
Abwanderung von der gulen Qualitalsware zur billigen
bis billigsten Stapelware eintreten, und auch die gute
Miltelgualitat wird stark zuriickgehen.

Der wohl einzige Vorteil konnte nur der sein, mit
weniger Verkaufsorganisalionen zu arbeiten, oder bhesser
gesagl, ein groker Teil von Uhrmachern und Grossisten
wiirde verschwinden. Ob die bessere Uhr dann iiber-
haupt noch in dem Mafke gekauft wurde, ist zu ver-
neinen. Wenn sich der Fabrikant die Entwidilung vielleicht
in der Weise vorslelll, wie die ,Epa-* oder ,Woolworth-«
Einheitskaufhauser, so bilte ich, diese Einrichlungen nur
zu studieren, um bald zur Uberzeugung zu kommen, dak
Uhren doch elwas anderes sind als Rasierklingen, Seife
oder Schuhwichse. Von jeher ist die Ansicht bei den
Fabrikanlen verireten gewesen, dak der Uhrmacher im
Handwerksmagigen steckengeblieben ist. Ich hitte, befreien
Sie sich doch endlich von dieser durchaus irrigen Meinung.
Sie ist wirklich nicht zeitlgemaf mehr, sie ist aber auch
heule nicht mehr zuireffend]

In allen Grogstadien werden Sie Uhrmacher - Kauf-
leute, wenn Ihnen dieses besser gefallt, finden: fort-
schrilllich, modern bis in die Fingerspiken. Der Anschluf
an die Handelsverbande hat in den leklen Jahren groke
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Forlschritte gemachl. Wo Zwangsinnungen weiter be-
slehen, so sind innerhalb derselben Gruppen geschaffen
worden, die die Ladengeschafle spezialisieren. In den
Mittelstadlen und Kleinstadien zwingt der Selbsterhal-
lungstrieb von selbst schon die Kollegen zum Mitgehen.
LZweifelsohne gibl es uberall Querkopfe und Kollegen,
die nichl mitgehen wollen, die auch oft zu alt geworden
sind, um sich der Neuzeil anzupassen. Das haben Sie
auch in Verbanden und Organisationen der Fabrikanten
selbst. Auch hier kann man nicht alles in einen Topf
werfen. Der Grundzug des heuligen Uhreneinzelhandels
ist: Anpassung an die heuligen Verhaltnisse, sowohl in
Preisen als auch in Aufmachung und Reklame. Sich
den Uhrmacher nur mit der Lupe und am Werklisch vor-
zustellen, kann doch wohl nur dort richlig sein, wo das
Laden - Verkaufsgeschaft nicht in Frage kommt.

Ich fasse kurz zusammen: Dah das Warenhaus-
problem besprochen werden muf, um Klarheit zu schaffen,
kann nur vom Einzelhandel begrifl werden. Es gehi
nur jeder von seinem Standpunkt aus, um die Zwedk-
makigkeit zu beweisen. In dem heutigen Rahmen soll
dieses bei weilem nicht erschopfie Thema kurz behandell
werden, da sich die Geisier ja auch hier lrennen. Her-
vorzuheben ist nur, dag der Uhreneinzelhandel in der
Lage isl, die Warenverteilung vorzunehmen. Er hat sich
vollstandig umgeslellt und stellt eine Verkaufsorganisation
dar, wie man sie nicht besser wiinschen kann und die
durchaus befriedigend die Warenverteilung vornimmi. Die
Lwedimagigkeil einer erhohten Warenhausbelieferung mufy
besirillen werden. Es ist Talsache, dak die Fabrikanten
Belieferung an Genossenschaften usw. ablehnen, lrokdem
sie hier die Konzenlrierung und dadurch eine Verbilligung
oder Vereinfachung ihres kaufmanmschen Apparates in
der Hand haben.

Eine Amerikanisierung ist fiir Deutschland wohl nicht
in allem zwedkmafig oder durchfuhrbar, und als Beweis
diene das Kreditsystem, das auch vom Konsumenten ab-
gelehnt wurde. Auch besteht in Amerika nicht die Vor-
aussekung fir eine derartige Uhrmacher-Verkaufs-
organisation, wie wir sie in Deulschland haben, da dori
der Konsument anders eingestellt ist. Bei uns wiirde es
nur ein Zerstoren, aber kein Fortschritt sein. (V/368)

Otto Trawny (Dortmund).

Um den Lehrlingsarbeiten-Wetlbewerb. Im folgenden
soll die Stellungnahme eines Meislers vom Lande zu dem
Artikel des Herrn Oberlehrer Gruber (Miirnberg) dargelegt
werden, die sicher die Ansicht vieler beteiligter Lehr-
meister in kleineren Orten treffen diirfte.

Der Beschluf des Priifungsausschusses, Besucher der
Uhrmacher-Fachschulen und -Fachklassen zu dem Lehr~
lingsarbeilen -Weltbewerb nicht zuzulassen, ist sicher nach
reiflicher Oberlegung gefakt und gewinnt dadurch noch an
Bedeutung, dak uniter den Kollegen, die diesen Beschluf
fakten, auch welche waren, die selbst Leiter und Lehrer
von Uhrmacherschulen und -Fachklassen sind. Es wird
wohl auch kein Fachkollege mit einigen Erfahrungen in
reiner Meisterlehre, sowie in Fachschul- und Fachklassen-
unterricht bei objektivem Urteil verkennen, daf bei der Be-
wertung von Arbeiten ein Unterschied zwischen Lehrlingen
ohne und mit Fachklassenunterricht gemacht werden muk.
lch will zugeben, daf heute dieser Trennungsstrich nicht
mehr so stark hervortrilt, wie vor etwa ein bis zwei Jahr-
zehnten, aber bei einem Weltbewerb darf dieser Unter-
schied auf keinen Fall unberiicksichtigt gelassen werden.
Unbestreitbar ist die Tatsache, dak ein Lehrling, der neben
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