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erzeugung oder nach Handarbeil bei Aulomobilen. Was
lakt sich iiber die herstellende Fabrik sagen, was iiber
die Arbeiter oder die verwendeten Maschinen? Isl die
Ware in irgendeiner Beziehung einzigartig und von allen
anderen verschieden, oder hal sie eine historische Be-
deutung? Wenn ja, machen Sie so viel daraus als Sie
konnen. Dinge von historischem Wert sind unschakbar.

Ist die Ware bereils wohlbekannt und populiir? Wenn
sie es isl, versaumen Sie erst keine Zeil damil, es zu
beweisen. Erzeugen Sie sofort Aklion! Bringen Sie die
Logernden sofort zum Entschluf1 Ist sie aber nicht wohl-
bekannt und popular, dann schreiben Sie nichi dariiber,
als ware sie es. Beweisen Sie die Qualital, verweisen
Sie auf den Werl. Beschreiben Sie genau und in klaren
Worten, was und wie die Ware ist. Nennen Sie wo-
moglich Berihmtheiten, die sie gebrauchen. Immer gibt
es Leithammel, die lhren Waren eine Schar neuer Kaufer
zufuhren konnen. Die Leute lieben es namlich, dieselben
Dinge zu besiken wie Beriihmiheiten. Das ist fiir viele
Leule die einzige Moglichkeit, der Beriihmtheil nahe-
zukommen, und sie sind stets bereif, fiir diesen Vorzug
gul zu bezahlen.

Konnen Sie Gulachten von Sachverstiandigen anfiithren
— von Ingenieuren, Architekten, Kiinstlern, Gelehrien,
Sporisleuten —, kinnen Sie lhre Ware von einem Alpen-
glihen giinstiger Meinung iiberstrahlen lassen? Besiehi
irgendein menschliches Interesse in Verbindung mit der
Ware? Leute, liebe Leute, bloge Waren langweilen sie
oft, aber der Leule werden Sie niemals miide.

Wenn Sie nichis anderes tun konnen, erwdhnen Sie
zum mindesten den Namen des Finkdufers der Ware —
des scharfblidkenden Mannes oder der klugen Frau, die
gerade diese Ware herausgefunden und sie zu lhrem
Nuken hierher gebracht hat.

Haben die Waren irgendein romantisches Interesse?
Kann irgendeine Geschichte iiber sie erzahll werden?
Gibt es eine Neuvigkeit oder ein FEreignis, das dazu
dienen kdnnte, giinstige Aufmerksamkeit auf die Ware
zu lenken?
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Wie konnen Sie beweisen und nicht nur behaupten,
dak die Ware gut ist? Hal irgendeine Priifung stall-
gefunden? “Was sagen die Chemiker, kann die Ware
irgendeinen Meislerschafistitel in bezug auf ihre Dauer-
haftigkeil in Anspruch nehmen?

. Wie erlautern Sie den Begriff Dauerhafligkeit? FEs
genugt nicht, zu sagen: ,Dauverhaft.« Das ist ein ab
strakles Worl, das niemanden interessiert. Wenn Sie
zum Beispiel gute Anziige verkaufen, so sagen Sie, was
sie je Tag kosten. Auf diese Art kénnen Sie beweisen,
daF ein 8 - Pfund - Anzug billiger ist als ein 4 - Pfund -Anzug,

Sind die Waren Niiklichkeits- oder sind sie Luxuss
gegenstande? Sind sie niiklich, so miikten Sie beweisen,
dafk sie billig sind; sind es Luxussachen, so diirfen Sie
nicht erst versuchen, zu zeigen, dak sie niiglich sind
Klassifizieren Sie aber lhre Waren wenn irgend moglich
als Luxusware. Siellen Sie sie nicht auf dieselbe Siufe
mit Kiichenseife, Kohl und Schweinefleisch.

Sind Ihre Waren modern? Wenn ja, so miissen sie
schnell verkauft werden. Was modern ist, wird bald un-
modern, und Mode bedeutet weit mehr als Qualitit. Fin
Kleid von Worth kostel aller Wahrscheinlichkeit nach
4 Pfund an Material, 20 Pfund fir den Namen der
Firma und 20 Pfund fiir die Mode.

Ist die Ware Saisonware oder jederzeit verwendbar?
Welchen Qualitdtsgrad besikt die Ware? Ist sie nur gul
genug, oder ist sie liberhaupt qut, oder vielen anderen
uberlegen? Ist sie originell oder kiinstlerisch?

Hat Ihre Ware nur wenige Qualifatspunkie, so miissen
Sie uber den Preis sprechen. Hat sie aber viele Qualitiifs-
punkle, dann miissen Sie den Preis so gul wie gang
ignorieren.

Konnen Sie aber gar nichts Besonderes iiber die
Ware sagen, dann sprechen Sie iiber schnelle Belieferung,
langere Garantlie, hoflichere Bedienung, groBzugigere
Kreditgewahrung oder irgend etwas, das in das Gebiel
des Kundendienstes gehorl.

Das sind Maoglichkeiten, Anzeigentexte von der Ware
aus zu verfassen. (1/467) (Forlsekung folgll
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Zur Frage der Befreiung von der Umsaksteuer beim
Zwischenhandel

Die Rechisprechung hinsichilich des sogenannten
Zwischenhandelsprivilegs hat eine Schwenkung in wirt-
schaftsfreundlicher Richtung gemacht. Zwar wird der
OroBhandel in erster Linie Vorlteile daraus ziehen, doch
in vielleicht gar nicht seltenen Fallen auch dem Uhr-
machergewerbe die neue Auslegung zugute kommen. Die
bisherige Rechisprechung sah die Befreiung des reinen
Handels nach § 7 des Umsaksteuergesekes als nichi
gegeben an, wenn der Zwischenh@ndler sich nicht auf
den bloken Kaufabschlug beschrankle, sondern dariiber
hinaus die Ware seinen Kunden zufithrte. Ob die Zu-
fuhrung der Ware durch den Zwischenhiindler selbsi
oder durch seine Angesiellten erfolgt, macht steuer-
rechilich keinen Unterschied.

Wahrend also bisher die UUbertragung des unmittel-
baren Besikes der Ware, wenn auch nur lediglich zum
Zwedke der Beforderung an den Kunden, den Zwischen-
handler fur dieses Umsakgeschaft steuerpflichtig machte,
soll dies jekt nicht mehr der Fall sein. Die neue Defi-
nition geht dahin, dak bei der Abwicklung mehrerer
— von verschiedenen Unternehmern iiber dieselben Waren
abgeschlossenen — Umsakgeschifie die Lieferungen ecines
Unternehmers nicht schon dadurch umsaksteuerflichlig
werden, daf lekterer ausschlieBlich zum Zwedke der
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Beforderung den unmittelbaren Besik an der Ware
erwirbl und uberlragt. Diese vom Reichsfinanzhof in
seinem Urieil vom 17. Dezember 1927 (Gr. S. 1/271
gepragle neue Auslegung des beireffenden Textes des
Geseges steht dessen Worllaut zwar entgegen, doch isl
dem Gedanken, welcher dem Gesel zugrunde lag, unler
Beriicksichtigung des Zweckes und der wirlschaftlichen
Bedeulung Geliung verschafft.

Welches sind nun die erkennbaren Talsachen, auf
Grund deren die hier zur Erorterung stehende Umsalk-
steuerbefreiung im Uhrmachergewerbe beansprucht werden
konnte? Es miilen folgende Voraussekungen vorliegen:

1. Das abgeschlossene Umsakgeschaft
Handel darstellen,

2. Es muk sich um an den Kunden vorverkaufte Ware |
handeln.

3. Die Ware muf in dem Zustande, in welchem sie
von der Fabrik geliefert ist, dem Kunden iiber-
geben oder an ihn befordert werden.

Das durften die Haupigesichispunkte sein, auf die
nun im einzelnen noch naher eingegangen werden soll

Zu 1: Dalk im Uhrmachergeschaft, welches ein Waren-
lager unterhall, auch reiner Handel moglich ist, dirfle
nicht zweifelhaft sein konnen. In dem Urteil heill es
zwar beziiglich des Zusakes in Sak 2 des § 7 Umsak-
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