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hangnisvolle Belriebswidrigkeil, die Gehilfenhallung
zugunslen der Beschafligung von Heimarbeitlern ein-
zuschranken, namhaft zur Zunahme der Alleinbetriebe
beigelragen — zugleich aber infolge des Mangels an
Gehilfenstellen schon ,Junggehilfen® (Ausgelerniel ge-
zwungen, die Gehilfenzeil ganz auszuschalten, und gleich
zur Selbstandigkeil iiberzugehen. Die Lage des Arbeits-
markles beweist, dak die Zahl der vorhandenen Gehilfen
ausreicht. Der Grund, warum angeblich gute Gehilfen
in nichl genigender Zahl vorhanden sind, hegl darin,
dak es wirklich gute Gehilfenstellen auch, nur in nicht
minder beschrankier Anzahl gibt. Die Inserale, in denen
diec Arbeilsgeber zur Angabe der Enitlohnung sich ent-
schlieken, sind in jeder Zeilung an den Fingern emner
Hand zu zahlen. Viel zahlreicher sind die Falle, wo
eine l. Gehilfensielle, fur welche nur eine tuchtige Krafl
in Frage kommi*, an den wenigsifordernden Nichls-
konner vergeben wird. So kommlt es, daf wirkhch
leistungsfahige Arbeiter, des Hereinfalles aol aus-
geschriebene Stellen mide, sich zur ,LArbeit auf dem
Zimmer» enlschlicgken. So wird doch auch wieder eine
Gehilfenstellen frei. Eine Mehrung der Gehilfenslellen
sieht ohnehin nicht in Aussichi, eher das Gegenieil. Unter
der Annahme, dak die in der Statistik 1927 angerechnelen
Lehrlinge auslernen und in deulschen Gehilfensiellen
unterkommen wollen, werden ein Drittel bis die Halfle der-
selben dieses Ziel nicht erreichen. Der Oberschuf wird
in irgendemner Form (uberwiegend als ,,Schwarzarbeiler«)
den Selbslandigen das Brol schmalern. Die heulige Zahl
der Selbstandigen ist noch gesund, thr wenig leislungs-
fahiger Teil aber wird durch die nachdrangende uber-
produzierle Uhrmacherjugend in wenigen Jahren eine der-
arlige Zunahme erfahren, dak latsachlich ihre Zahl dann
als ,Todeszeichen* gedeulet werden mug. Den wirklich
gulen Geschaften wird kein dauernder Nachteil erwachsen

— thre Arbeil wachst erfahrungsgemal infolge der ,ver- -

murksten« Uhren. Im Gegensak zum Verfasser gehl
meine Auffassung dahin, dak nicht in der Zahl und
Struklur der Selbstandigen, sondern in der Zahl der Lehr-
linge ein ,Todeszeichen* des Faches zu erblicken ish.

S e - -

Einig gehe ich mil dem Verfasser dagegen darnin,
dal fir Hebung der Meislerlehren und den Ausbau der
Berufsfortbildungsschulen (Fachklassen) immer noch emn
Erkleckliches zu lun ibrig bleibl. In Nr. 41, 5. 794,795,
der UHRMACHERKUNST hat Fleisch (Gelsenkirchen)
bereils ,Die Uhrmacherlehre= in gewohnter Ausfiihrlich-
keit und Grundlichkeit behandelt. Fur die Befurchlung,
dak Warenhauser zur Einrichtung von Uhrmacherlehr-
werkstalien kommen, besteht wohl kein Grund. Diese
finden in den kommenden Jahren stellungslose Uhrmacher-
gehilffen genug, fur sie unentgelthich von Uhrenfach-
geschaften ausgebildet. — ,Wemger Zugang zur LUhr-
macherei, dafur von bester Qualitall* mufl die Losung
werden. Da die Vorbildungsbedingungen fur den Uhr-
macherberuf nur die oberste Klasse der Volksschule ver-
langen (die Optiker glauben sich zur Forderung der
miltleren Reife berechtigl), so haben die Ubrmacher das
grokte Inleresse an der Hebung des Volksschulniveaus
und der anschliechkenden Berufsforibildungsschulen. Die
Fachklassen der Uhrmacher an solchen waren zu Bezirks-
schulen zu heben und deren Besuch allen Lehrlingen in
gewissem Umkreise (dessen Begrenzung von den Verkehrs-
verhalinissen abhangt) zur PRlichi zu machen. Die Kosten
des Schulbesuches hatten in ersier Lime die Ellern, in
zweiter der Lehrherr zu tragen. Fiir die Lehrziele einer
solchen Schule sind in der Erhebung des Zentralverbandes
uber ,Das deulsche Uhrmacher-Berutsschulwesen 192627+«
alle Unterlagen gebolen und nahekommend in den in
Nr. 38 vorgeschlagenen Zielen bereils in einer Anzahl
von Schulen durchgefiihrt, ohne dak luwerzu wahrend
der wierjahrigen Lehrzeil mehr als emn wochenllicher
Schultag erforderlich ware. Die Fachlehrer- und Letlungs-
fragen solcher Schulen i1st von der Fachlehrervereinigung
bereils wiederholl behandell worden. Nach meiner
Ansicht ware die Einrichlung eines Ausbildungs-
kurses an der Deuilschen Uhrmacherschule i Glas-
hutte fur neben- und hauptamiliche Lehrer an LUhr-
macherfachklassen die eigenfliche Voraussekung fur die
ekt dort in zweijahrigem Wechsel staltfindendem Forl-
bildungskurse. (1602
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Wirksame Werbung

Von Herbert N. Casson

Einzig aulorisierte Bearbeitung aus dem Englischen von Dr. Walter |. Briggs und Ernst Angel

Siebentes Kapilel
Groke und Aufmachung

Als ganzseilige Anzeigen noch sehr sellen waren,
waren sie auherordentlich wirksam. Als Robert Bonner
vom . New York Ledger” die erste ganzseitige An-
zecige aufgab, geschah es keineswegs aus Versehen. Es
war ein epochemachendes Ereignis, und die Ergebnisse
waren geradezu iberwaltigend. Das war vor nahezu
emem halben Jahrhunderl. Heulzulage ist eine ganz-
scilige Anzeige nichl auffallender als ein Schimmel,
wenn Grofe ihr einziger Vorzug ist. Auch die Preise
sind enorm gesliegen; eine ganze Seile 1n einem ameri-
kanischen Magazin kostet jekt soviel wie ein Auto, eine
kleine Farm oder ein Landhaus. Wenn die Bodenpreise
steigen, werden, wie man weil, die Hauser hoher und
die Zimmer kleiner. Das lagl sich gleichermaken auf
diec Druckflachen anwenden.

Ob wir wollen oder michli, — wir mussen jekl der
Qualilal unserer Anzeigen mehr Aufmerksamkeit widmen.
Durch den  werlvoller gewordenen Anzeigenraum sind
wir gezwungen, die neue Kunst des Verkaufens durch
das gedrudkie Wortl sorgfaltigst zu studieren. Eine ganz-
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scilige Anzeige lohnt sich nur, wenn sie ganz auBer-
ordentlich gul aufgemacht ist. Heutzutage zahll nichl
nur Umfang, sondern auch Ornigmmalilal — Klugheil —
Quahlat in wrgendeiner ihrer viellachen Formen.

Als Regel hat zu gellen, dak die Groke einer An-
zeige im Verhallnis zu threm Zweck und ihrer Wichlig-
keit stehen mul. Groken Raum an eine gewohnliche,
uninteressante Anzeige zu wenden ist Geldverschwendung,
gleichermalen aber eine wichtige Anzeige oder ¢inen
effeklvollen Text auf kleinen Raum zu beschranken,
well damit eine glanzende Gelegenheil, Nuken zu erzielen,
verlorengeht. Machen Sie thre Anzeigen so groli, wie
sic es vom Sltandpunkt des offentlichen Inferesses aus
verdienen. Die Befolgung dieser Regel wird lhnen so
viel Geld ersparen, dak Sie davon lhre ganze Mieie be-
zahlen konnen.

Erofinen Sie einen newen Laden oder eine neue Ab-
teilung lhres Geschaftes, bringen Sie emme ganz neuwe
Ware auf den Markl oder wollen Sie die Leute ver-
anlassen, sich eine neue Kauftechnik anzugewohnen, dann
miissen lhre Anzeigen grol sein, weil Sie das Publi-
kum unierrichten wollen. Sie brauchen aber keine
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