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Organ der Deutfden Ubrmader:
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Kedaktion und Declag: fripzig 19, Talnrade 2.
CelegrammeRdr.: Ubrmaderwode DiebenersLeiprip.
fernfpr.: 1991 0. 2093, Fof[dedkkonto: £eipzig Nr. 4197,
Zmeighellen: Florzheim, Simmlerfr. 4. fecnfpr.: 1621,
Amperdam, Marmoesfiraat 174 (Boddrodierel Gebr,
Biager). Deut[he Ausgabe: Erfdeint modent
lid, leden Sonnabend. Jébrlid 51 Nummern. —
Bezugspreis: fiir Dentfdland 4 M., Oferreidy
Ungarn 4 M., fir 3 Monate, fiir das Hbripe Bose
land Jdprlid 18 M. vorauszablbar. HKielne Tepre
dnsgabe olertelldprlid 75 TL

Drgan der Gefell[daft der freunde
des Lebrlingss und fad{dulmefens
im Ubrmadyer.Bewerbe in Leipzig.
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Anzeigenpreis: die vierpefpaltene Petitaelle 3 .
Fei iederbolungen enifpredende Rabat{ase. Dels
lagen nad LUbereinkunfr.  Siclien« Angebote und
Beiuilee 80 Ff., vermildiie Anzeigen 1 M. die Zelle.
Annabmelfdiug fir Aozeigem: Mittmwod frEb.
Grofhandels. und Egpori-Ausqgabe: Jabrllg
er{deinen je 2 Ansgaben in franzdfifder, englifder
und fpanifger Sprade. Leipziger Ubrmader.
Kalender: €rfweint Rofang Januar edes Jabres
ppd mird fimiligen Abonnenten diefer Zelinng
gugefielli.

Unser Verhalten vor und nach dem Kriege unter Beriicksichtigung der Wirtschattslage.

Vortra
gelegentlich des V. Deutschen

Nachdem das fiberaus reichhaltige Programm sich vor
unseren Augen entrollt hat, und damit manche wichtige
Frage, die unser Berufsleben betrifft, besprochen und be-
raten worden ist, was von weittragender Bedeutung fiir den
kiinftigen Aufbau unseres Faches und seiner Organisation
sein wird, komme ich am Schlusse unserer heutigen Tages-
ordnung zu meinem erwiihlten Relerate.

In Anbetracht der schweren wirtschaftlichen Zeit, die wir
nach einem solchen gewaltigen Kriege durchleben, halte
ich es als eine ganz besonders notwendige Aufgabe, dab
wir uns einmal vor Augen fithren, wie unsere wirtschaft-
liche Lage und unser Verhalten einst waren, damit sie uns
als Lehren und als Warnung dienen fiir die kommenden
neuen Zeiten.

Denken wir nur einmal zuriick an die lingst ver-
gangenen Zeiten des Friedens, wo es keine Rationierung
gab und jedermann nach seinem Gutdiinken frei handeln
konnte. Einen dornigen Weg sind wir seither gegangen
— einen Weg voll grofiter Harten und Entbehrungen.

Damals hatte die deutsche Industrie eine unerreichte
Hohe erlangt, um die uns jeder Fremdling beneidete.
Die uns besonders nahestehende Uhrenindustrie leistete
Grobes. Ihre Erzeugungsziffer wurde immer gribier und
stand schon lange nicht mehr im Gleichgewicht mit dem
Bedarf an Uhren im deutschen Lande. Ein gewaltiger Han-
delsverkehr mit dem Auslande auch iiber See hatte sich
aufgebaut, und wer die statistischen Zahlen in den Fach-
blattern verlolgtle, konnte sich einen Begriflf machen, wie
gewaltig dieser AuBenhandel mit allen Landern war.

Unsere Uhren gefielen aller Welt, denn sie waren
gut gearbeitet und dabei billig! Kein Land der Erde konnte
mit unserer !ndus'trie konkurrieren. Man sagte sich oft
— Wwie niedrig wohl die Lohne sein miissen bei solchen
Preisen? Die Fabriken iiberboten sich in der Billigkeit, die
Grossisten hatten groBe Lager, und da der Umsag nicht
immer ein zufriedenstellender war, kamen Vertreter in
groBer Zahl, die fiir den Absag Sorge trugen. Fabriken
schickten zum Teil Vertreter direkt an Uhrmacher, an De-
tailisten, um ihre Ware verkaufen zu kdnnen, und durch
diese Faktoren erreichten die Uhren aller Art die auBerste
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des Herrn W. Schiller, Uhrmachermeister, Dresden, Sk
hrmachertages am 26. und 27. April 1919 im Gesellschaftshaus Tunnel zu Leipzig.

Grenze der Billigkeit, Silberne Herren- und Damen-Uhren
waren von T—8 Mark, Nickelwecker fiir Mk. 1.30 und dar-
unter zu haben. — Nur ein Unternehmen groBen Stiles
bei riesiger Produktion konnte noch einen Verdienst er-
zielen. Aber diese Billigkeit der Waren zog auch ein
sonderbares Geschiftsgebahren im Kleinhandel unseres
Gewerbes nach sich. Man suchte einen guten Umsal
durch alle mdglichen Geschaftskniffe an sich zu reifien.

So wurden zum Beispiel mit dem einfachsten Objekt,
dem Wecker, alle moglichen Manupilationen getrieben. -
Diese Wecker wurden mit einem Verdienste von Plennigen
verkauft und schlieBlich wurden sie sogar Zugabeartikel,
Ich erinnere ferner an das Inserieren grofien Stiles in Tages-
zeitungen, wie es vordem nur groBen Geschaftshausern
anderer Branchen mit naturgemib groberen Umsagen eigen
zu sein pilegte. Es labt sich denken, dab bei Anwendung
solcher Mittel geschaitliche Erfolge, soweit sie den Umsag
betreffen, eintreten miissen.

Ein gewisser Teil selbstandiger Uhrmacher hatte gewib
schon damals ein zufriedenes Dasein, weil er ein gesundes
Geschiftsprinzip verfolgte, d. h. auf Reellitat hielt, und vor
allem das Kaufminnische mit dem Praktischen verband.

Die groBe Masse aber war unzufrieden. Mit scheelen
Augen sah sie zu, wie andere das Geschalt machten.
Einmal waren diese Kollegen zu wenig bemittelt um ihrem
Geschift aufhelfen zu kbnnen, dann waren sie zu wenig
Kaufleute. Es ist zu einer Gesundung des Geschaites
das Haupterfordernis, dab ein Handwerker kaufménnisch
denkt und handelt, um sein Geschait in bessere Bahnen
fithren zu kOnnen, ganz gleich, welche Kategorie eines
Handwerkes es auch sein mag. : )

- Ein trauriges Zeichen war es auch immer im alten
Deutschland, daB es gerade in unserer Branche Elemente
gab (wenn ich mich so ausdrilicken darf), die dem kleinen
reellen Geschiftsmann das Dasein erschwerten, indem
sie die Reparaturen zu Schleuderpreisen ausiithrten, wenn
auch die Arbeit dann minderwertig ausfallen muBte. Ich
erinnere an die beriihmten Tabellen, wo dJE denkbar
niedrigsten Reparaturpreise in krassester Weise gekenn-
zeichnet waren und ein trauriges Licht auf unseren schdnen
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