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Wir fOhren Wissen,

iader einmal ab, bis nach diesen Uhren in seme_mi Ge-
“f'{..‘[ fract wird. Inzwischen haben gewisse Architekten
5‘:“.“__1 EEIIE gd-]q Zimmer ohne Uhr als das Idealzimmer zu
i i:rc-h 1r.-;11=r die Elektrotechniker verstehen es, sich
]r:{if:r:;;lfwm-hm Uthren — h-_c[ cit-.pen auch nﬂrvl'_'h'sfj r;mnnhEr
Uhrmacher abwartet, ob seine hlllldﬁﬂhflfl l:lsimu.ly _IHET
in das GroBuhren- und Zimmeruhren-Geschaft einzudran-
sen. Warum sind wir Oberhaupt so ati[llﬂkllﬂflend?
Warum eehen wir nicht in die _ﬁT_Uh!;!gesuhzme UNSerer
Stadt und bieten ihnen an, daB wir in jedem ausgestellten
Zimmer eine zu dem Zimmer passende Uhr aufstellen wol-
len? Das wiire doch sicher besser, als den Khufer F‘n:-s
}.-'fm-,-:_.w in der falschen Meinung zu bestérken, ﬁzine EII'II'I-
meruhr sei ein iiberfliissiges Stiick Mabel. Ist die Uhr in
odem Zimmer denn nicht genau so berechtigt wie die
Keramiken und Plastiken, welche die Mobelgeschifte mit
und die auch von den betreffenden Spezialfir-
rt und ausgestellt werden? Ich glaube, diese
Frage kann kein Uhrmacher verneinen. Nachdem sich die
» auch in der Serienfabrikation dem moder-
n Stil zugewandt hat, gibt es wohl keine Stil-
der nicht die tatsichlich passende preiswerte
lHetert werden kdnnte.

atl

t das fiir viele Uhrmacher eine ziemlich starke
irer Ansichten diber die Art threr Geschifis-
'se Umstellung ist unter den heutigen Ver-
dingt erforderlich. Sie ist entscheidend fiir
wicklung eines jeden Uhren-Einzelhandels-
lamit auch [iir den UhrengroBhandel und
rie

ige der vielen Absaprobleme, die der Uh-
'el hat, so fehlen solche Probleme auch bei der
ind beim UhrengroBhandel nicht. Und
t ihre LOsung in niichster Zeit zur Entschei-
acnsten Jahres lAuft der Vertrag zwischen
Urobhandel ab. Dann miissen die Vertrags-
wischen Einzelhandel, GroBhandel und Uhren-
und besser als jest geregelt werden.

ilien Branchen spielt auch im Uhrenfache die

¢r ohne GroBhandel* eine nicht unwesent-

'er UroBhandel ist allgemein, ganz abgesehen

Branche, durch die Kriegs- und Inflationszeit
ngigkeitverhiltnis zur Industrie gekommen, das

_ nach aulienhin den Charakter einer selbstin-
virlschaltsgruppe genommen hat und ihn zum
‘genden Kommissiondr der Industrie machte. Die-
nangickeitsverhiltnis war durch die Kriegs- und
niationsverhaltnisse zwangslaufig gegeben, Aber es blieb
15 il einem gewissen Grade auch nach der Stabilisierung
Her deutschen Wihrung bestehen, Hinzu kam eine Uber.
croung des GroBhandels, die den eigentlichen, alten GroB-
dandelsiirmen ein rationelles Arbeiten unmdbglich machte,
IT:-%'JH-_-.-.'-.‘_'L Wir nur einmal unsere eigene Branche an! Fs
Jeatenen hier nahezu 400 GroBhandelsfirmen bei etwa
j_:-"_-" L|Ir1_rt*n-I:lna{rl.ha‘indelsgesmﬁl'ten; also kommt auf je
Lt lel W orien: dreibig) Uhreneinzelhdndler ein Grossist.
v '}f:}ﬂn! wird behaupten wollen, daB dies ein gesundes
alﬂﬂ;;}![ms _];s:. Um MiBverstindnissen vorzubeugen, sei
Nct EL|L|P 11:! lljnrtum, darli diese 400 Grossisten durchaus
des Veshs ET FFdﬁﬂmsmslen und auch nicht alle Mitglieder
iher oo l?t?u EE[ ljemlschlur Uhrengrossisten sind, der etwas
il elhundert Mitglieder zithlt, aber es sind doch GroB-
er, die verkaufen wollen. Wenn sie alle auch nur

einigermaBen leheq wollen, dann miissen allerdings von
e
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Fachschulwesens

den weniger finanzkraftigen Firmen Aufschlage angesent
werden, die in anderen Branchen von manchem Einzel-
handelsgeschift nicht genommen werden kénnen.

Wie manches Uhren-Einzelhandelsgeschift wird einen
wesentlich griBeren Jahresumsat haben als so mancher
kleine Grossist. Hier muB, so hart auch fiir manchen die
Folgen sein mégen, energisch eine Anderung herbeigefiihrt
werden, sonst besteht die Gefahr, daB der gesamte Grol-
handel seine wirtschaftlich begriindete Aufgabe als GroB-
handel nicht mehr durchfiihren kann, Kann man die denn
noch GroBhéandler nennen, die z. B. von durchaus gangiger
Ware in Taschenuhren weniger als einen Karton bestellen
und Wecker nicht kisten- sondern stiickweise ? Stiickbezug
kann doch héchstens dem Einzelhfindler eingerdumt wer-
den, aber niemals einem GroBhindler. Es wird zwar bei
Stiickhezug im Grofihandel ein kleiner Aufschlag von eini-
gen Prozent erhoben, aber damit kann keine Reinigung
erzielt werden.

Neben diesen Fragen sind fir den GroBhandel vor-
geschriebene Verkaufspreise und Lieferbedingungen von
nicht so wesentlicher Bedeutung, wenn auch nicht he-
langlos. Gebundenheit in diesen Punkten ist zwar auch fiir
den GroBhandel schon ein Stiick Selbstandigkeitsverlust,
aber hier eine Wandlung zu erreichen, wird nur méglich
sein, wenn der GroBhandel von den allzuvielen Auch-GroB-
hindlern gereinigt ist. Ein dann wieder erstarkter GroB-
handel wird auch viel leichter und mit wesentlich geringerer
Belastung durch Sonder-Rabatigewihrung bei Sammel-
bezug usw. den Einzelhandel in seinem Kampf gegen die
AuBlenseiter unterstiigen kénnen als ein GroBhandel der

von so vielen Firmen durchsegt ist, die nicht den Namen
GroBhindler verdienen,

In seinem Kampf gegen die AuBienseiter bedarf der
Einzelhandel aber nicht nur der Unterstiigung des GroB-
handels, sondern in gleichem, wenn nicht in noch gréBerem
MaBe der tatkrAftigen Unterstiibung der Industrie. Die
Untersuchungen des Enquéte-Ausschusses haben gezeigt,
daB der Uhrenabsa der Warenhiiuser im Verhiltnis zum
Absak durch die Fachgeschiifte verschwindend gering ist.
Es besteht also fiir die Uhrenindustrie kein triftiger Grund,
den Warenhausern und Bazaren eine Sonderstellung ein-
zuraumen. Jest erst recht muB der Uhrmacher darauf be-
stehen, daB ihm bei gleichen Mengen mindestens die
gleichen Rabatte eingeriumt werden wie den AuBen-
seitern. Die Uhrenindustrie muB auch bedenken, daB die
AuBenseiter wie die Warenh@user usw. zum groBen Teil
keine regelmiBige Kundschaft sind, die fortlaufende Be-
stellungen erteilt. Warenhaus, Bazar und Versandgeschift
sind meist groBe Gelegenheitskfiufer. Sie kaufen da, wo
ihnen zur gegebenen Zeit ein guter Gelegenheitsposten
angeboten wird. An solchen Kunden kann die Industrie
im allgemeinen nur wenig Interesse haben, da solche Kun-
den auch keine Gewahr fiir eine gleichmaBig fortlaufende
Beschiftigung bieten kinnen.

Dieser ganze Fragenkomplex der Beziehungen zwi-
schen Einzelhandel, GroBhandel und Industrie steht fiir die
nachste Zukunft zur Entscheidung. Es handelt sich in ver-
schiedenen Fillen fiir die einzelnen Wirtschaftsgruppen
um Lebensfragen. Ein einseitiges Diktat kann nicht er-
folgen, wenn nicht alle Teile die Leidtragenden sein sollen.
Durch Zusammenarbeit werden die Schwierigkeiten so ge-
Iost werden kdnnen, daB die Lisung fiir jede Wirtschafts-
gruppe nicht nur tragbar, sondern auch Vorteil bringend
werden kann, Spectator.
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im Uhrmachergewerbe, Geschéfissielle Leipzig, Talsir. 211

T?ﬁ Lz -E.."--‘-;f.?.ff:.::'.-':ﬂr.'rr Wocke N, 43 1829

A

Il

|

iI

! A AR

hitp:/idigital slub-dresden.de/id3185731 3X-19290100/716

= e

-_-— e e s




