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Wir flhren Wissen.

13 gem) erschienen nun
rechten unteren Ecke der rechten Blattseite, also an einem
Platz, den man als | traditionellen Anzeigenplatz im Text-
teil** bezeichnen darf, da er als guter Sichtplatz gilt.

Die Firma hat bei dieser Wahl zugleich aber auch die
Ansicht vertreten, dall der Textteil einer Tages-
reitung mehr Niveau, also mehr Vornehmheit in <ich
schliebe als der Anzeigenteil und dall es gerade
J.'Hihhr des Uhrenhandels sei, fiir seine Werbung den
Zeitungsteil zu bevorrzugen, der mehr Niveau habe. Die-

ser Uedanke ist nicht neu, und er ist auf den ersten
Blick hin auch gut. Aber ob er auch im Interesse des
Werbe-Erfolges richtig ist, bedarf einer eingehenderen

anscheinend immer in der

Prifung. Das Zifferblatt scheint mir in der Zeichnung
etwas zu eintach ausgefiuhrt. Unverkennbar ist iedoch dio
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eme schlagkraftige Wirkung zu erreichen. Auf jeden
Fall ist es erfreulich, dafi die Werbung tatkraftic auf-

gegriffen und auch auf neuen Wegen ausgefithrt wurds

Des Uhrmachers Weihnachtsge[chift 1936

WIL‘ die Umsitze in Edelmetallwaren undOptik

waren 7 Uptische Artikel und besonders Brillen sind

ja nicht eigentliche Weihnachtsgeschenke. Nur aus ver-

schiedenen kleineren und mittleren Landstadten  wird
darin ein wesentlich besseres Ueschift gecenuber dem
Vorjahre gemeldet. Wenn Weihnachten das Optik-
Cieschaft im grolien und ganzen nicht so befriedigt hat,
braucht man dem nicht zu grolle Bedeutune beizumessen.
Man kann es vielleicht so

e L

gar als ein gutes Zeichei
dafiir deuten, dali mit des
Besserung der wirtschaft-
liche: Verhaltnisse zu
Weihnachten wieder mehr
wirkliche Geschenkartikel
oekauft werden und weni

artikel als mm den Vor-
jahren.

Ciany anders liegen die
Verhaltnisse hbeiden Ed e |-
metallwaren und dem
schmuck. Allerdings war
fur Bestecke und Trau-
ringe gerade inden Mona
ten vor Weithnachten durch
die neue Silberpreisrece-
lung und das Verbot des
weiteren Traurinegverkaufs
von uber 333 000 Feinge-
halt eine pgewisse Hem-
mung in das Geschift ge-
kommen. Trauringe wur-
den vieltach 11'--1.-*':|]|._~-|q_--r|
noch gut gekautt. Wenn
aber auch Umsatzsteige-
rungen zum Teil von be-
trachtlichem Ausmall er-
reicht wurden bis zu 3l

der Menge nach, so blieb
doch das finanzielle Er-
gebnis durch die gerin-
cerenl Preise des 333 er Traurings gegenither den fruher
1'-‘-1'..L1|_-g|_-r||_l L[.;_-I-.;:|L||'[;_-|| H|r1_:{u3', 'L'l:l[l 5835 er und noch |'Ir'.Jh|.‘=
rem Feingehalt meist hinter dem der Vorjahre zuriick.

Das Besteckgeschift war allgemein sehr gut.
Nur ist es manchem Fachgenossen schwergefallen, das
notwendige Silber zu beschaffen, und so konnte mancher
Auftrag nicht ausgefithrt werden. Urteile wie dieses:
..Bestecke wurden gekauft, wie es wohl seit langen Jahren
nicht mehr der Fall war. Sicherlich ist mindestens das
Doppelte der sonstigen Weihnachtsumsateze u.'r'{ll.}|1 Wor-
den. Und wenn nicht Warenmangel bzw. die schwierig-
keit der Erganzung verkaufter Bestecke gebremst hitte,
wire noch mehr |.|I.|'I:_-_'|.'.""5.‘1-"'t worden® oder .,HI'_"-ﬂl"{'hL': gans
oroB! war ein duBerst cutes Geschiaft, nur die Lieferung
war schlecht” sind keine Ausnahme-Erscheinungen, da-
neben heibbt es aber auch n anderen HR']’JIL'I'ItE'!'IZ .,:"'-ril:hl']"l:lt?

Das beliebteste Weihnachtsgeschenk

Bestecksachen haben sehr nachgelassen und . Bests
sind stark ﬂ't."_f_-_"l_'|'|||i-'L‘|' dem Vorjahre zuriickeeblieben
H-;.*:-l-'.'l.'k_'_;t'h'|1.tr[ hat es sich foar manchen Facho

sehr gerdcht, daB er. als Uberpreise flar Si

zahlt wurden, sein Altsilber verkaufte und sich nu
durch Lieferung von Altsilber die Erfiillung
trage weitgehender sichern konnte. In der |
Woche haben wir immer daraof hingewiesen, dali der |
metallankauf kein |
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goldene Ring [ dam
ringe ubertraten wvieltach
den Limsaty m Herrent
oerl, Der Steinring dr
wieder mehr vor ocegen
tiber dem Plattenring, der
aber auch noch gut

rpsetzt wurde, Die Haupt
preislagen fur Ringe ware:
15 RM bis 25 RM, aucl
noch bis 50 RM, darube
aber nur einzelne Stiicke
Fin eguter Artikel waren
auch noch schlichte, echte
Cioldketten in den  An-
fangspreislagen sowie gol-
dene Ansatzbander. Halsketten, Kolliers mit Anhapger
und Bogenkolliers hielten sich ungefihr aul dem Vor-
jahrsumsatz. |

" In reinen Industriegegenden ist der Umsatz in echtem
Schmuck meist hinter dem Durchschnitt zuriickgeblieben.
Der Arbeiter und Angestellte ist noch nicht wieder in der
lage, echten Schmuck zu kaufen, und der Industrie le und
GroBkaufmann bevorzugt die Juwelengeschatte oder lalit
sich vom Goldschmied Sonderstiicke anfertigen. leurere
Gioldsachen und Brillantringe und sonstiger Brillant-
schmuck lagen allgemein still. :

Auch beim unechten Schmuck zeigte sich eine Bes-
serung des Durchschnittspreises; viele Fachgenossen
vannten hierin die gleiche Umsatzsteigerung wie bei den
iibricen Artikeln erzielen. Unguinstiger war die Absatz-
entwicklung fiir unechten Schmuck vielfach in den indu-
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