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Wir flhren Wissen.

Frau ,Unentschlossen” kommt in den
Laden

Wenn sie bereits den Verkaufskriften bekannt ist, so
drickt sich gern jeder vor dem Bedienen dieser Person-
lichkeit, Aber es niitzt nichts; ,,Auf in den Kampf** heifit
die Parole

Schon die AuBierung des Wunsches nach der Ware ge-
schieht zocernd und unsicher. Frau . .Unentschlossen®
oefallen wohl verschiedene Uhlren, aber sie kann keinen
Entschlul fassen und sich fiir keine bestimmte Uhr ent-
scheiden, lThre Ansichten schwanken hin und her. Legt
man nun solchen Kunden viel oder wenig Ware vor?
Man kann zuerst viele Muster rzeigen, aber sofern man
erfahren hat, welche Form ungefahr getillt, sollen nur
wenioce Stiicke zur engeren Wahl auf dem Ladentisch
bleiben, Der Entschlull wird bei kleiner Auswahl schnel-
ler gefabt, und der Verkiufer kann seinen Rat genauer

Viele der unentschlossenen Kunden wiinschen direkt
ein Urteil des Verkaufers, welche Ware er fiir den ange-
cebenen Aweck empfiehlt, Deshalb werden wie ich off
in der Praxis testoestellt habe unentschlossene Kun-
den, wenn sie gewissenhaft beraten und bedient werden,

quverlassige Stammkunden. Sie haben Vertrauven zu dem
Hat des Verkaufers und wissen ithn zu schiitzen, indem

wiederkommen Herold.

UerfchieDenes

60 Jahre Doubléfabrik G. Rau, Pforzheim
\m 2. Ma1 kann die Doubléfabrik G. R au, Plorzheim,
ut emn O jahriges Bestehen zuriickblicken. Aus kleinen
A eraus entwickelte sich dieses Werk unter
attiger und zielbewuBier Fithrung zu einem sehr
im In- und Ausland angesehenen Unter-

leutenden,

chdem zuniachst nur Pressungen aus Gold und Silber
ir die Plorzheimer Bijouteriefabrikation erzeugt wurden,

te schon ganz kurze Zeit nach der Griindung be-
sonnen werden, den fiir Deutschland damals viollig neuen
werkstoft Dublee herzustellen. Die Fabrikation wurde
in - unermudlicher Arbeit aus eigenen Erfahrungen und
versuchen entwickelt und dauernd verbessert,

Mat Unterstitzung  deér Dublee-Halbzeug-Fabrikation
1at sich auch die Fertigwaren-Industrie in raschem Tempo
entwickelt und durch Qualitatserzeugnisse nicht nur den
[nlandsmarkt, sondern auch in hohem MabBe den Export

arkt erobert. Auch heute noch geniefien die Erzeug-
nisse der Pforzheimer Dublee-Bijouterie- und Dublee-
Gehduse-Industrie sowie der Rathenower Dublee-Brillen-
Industrie infolge des bewilirten Rohstoffes hichste An-
erkennung im Inland und Ausland.

schon frithzeitip wurde auch von der Firma G. Rau
erkannt, dali sich Uhrgehduse sehr vorteilhaft aus Dublee
erzeugen lassen, und es wurde deshalb um die Jahr-
hundertwende zuerst in Deutschland mit der Erzeugung
von Taschenuhrgehiusen begonnen. Diese Gehiiuse mit
der Biffel-Marke sind heute in der gesamten Uhren-
Industrie, im Uhrenhandel und bei jedem Uhrmacher als
Wualititserzeugnisse bekannt,

Kein Eigentumsvorbehalt bei Geschenkkaufen!

Der 32jihrige K. hatte sich vor dem FEinzelrichter
wegen Unterschlagung zu verantworten. Fr hatte zu
Weihnachten auf Abzahlung einen Posten Ware gekauft
tilldl zunichst regelmiflig bezahlt, war dann aber, er-
werbslos geworden, mit den Zahlungen im Riickstand
geblieben, Als Mahnungen erfolglos blieben, erfolgte
-“-"lfﬂfﬂ_lllflgr&*. Vor Gericht konnte K, nachweisen, daB
er beim Kauf ausdriicklich betont hatte, er wolle die
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Sachen .~:L'in_ur Frau schenken. Amtsanwalt und Richier
tauschten eimnen Blick des Einverstindnisses: das 1 rtiedl
lantete aut Freispruch.

_|‘..hL' Iﬁu;‘_{rinullung wird unsere Leser interessieren:
.l._"u"l-'t‘i.un Tiluva"h bei llll.l.'.{-vEJ' Sachlage Eigentumsvorbehalt in
caufvertrage ausdriicklic T, Ry : }
Srieirn |c1;£:¢'?|1:|:1lr|:“~.;rc:1r":.I;-lth i||1- r.?.rl:-‘:-f_-f.n:.rhlc rlll-"lf u.:l:”:-.clul T"ll-l !
Loy el i ﬁ-’iﬂli[ '-'.5[”:";“1’;’-&]1-;”Ij|.l|" M|II.I1 .-.'L._I' \.L.-!-
Ware 11 {JL'III Hesitz einet '1I].l[:*ll'l:r| [I}I_.Il-:.l: I.".IL -”.I"_EIIIJ.L.
. _ : CT - and on uberging, die
thm gegeniiber vertraglich nicht cebunden war '

_Zu beachten ist bei diesem Fall, dali es sich um ginen
Htrilll' prozefl handelt. Durch das FEinverstindnis mit
der Verschenkung des unter Eigentumsvorbehalt gekauf-
ten Liegenstandes wurde die Behauptung hinfillie, dab
K. uber fremdes Eigentum unrechtmiBic verfiioie. Fi
mufite daher freigesprochen werden : :

Fiir den ZivilprozeB hat diese strafrechiliche Ent-
scheidung aber keinerlei Wirkung. Der Kiaufer ist nach
wie vor zur Zahlung des gesamten Kaufpreises ver-

pflichtet.
Biichertifch

Anordnungen der Uberwachungsstelle fiir unedle Metalle.
Zusammengestellt und erliutert von D Walther Kolbe
0. Auflage. '

e 'I:W-Z',rr-«-ﬂ!;'.fluzlh.'llr marktregelnder Verbinde der Metall
verarbeitung hat entsprechend ihrem Sammelwerk iiber die
Edelmetall-Vorschriften auch die Bestimmuneen fir unedle
Metalle in zeitlicher Folge gesammelt und in einem  ent
sprechenden Werke herausgegeben. Die Ubersicht iber die
aubierordentlich zahlreichen Bestimmungen ist dadurch wesent-
tich vercinfacht. lhre Auslegung ist leicht verstindlich: zur
schnellen Orientierung dient ein ausfihrliches Sachregister.

Dec Wezbetip dec Woche

Allerlei von eins bis drei,
auch Hir Sie ist was dabeil

. Haben S5ie eine Ausstellungs-Passage? Damit das
Publikum diese geniigend beachtet, kénnen Sie regel-
mifig an der Schaufensterscheibe auf einem Schildchen
enen Hinweis auf die dort ausgestellten Waren geben
Noch besser ist, neugierig machen: durch Neugierde
wichst das Interesse. Jetzt im Pfingstmonat, wo es viele
Verlobungen und Hochzeiten gibt, eignet sich folgender
Text: ,,22 hiibsche Sachen, die sich ein Brautpaar wunscht,
zeigt lhnen die Sonderschau in der Ausstellungs-Pas-
sage.’”

Hier wird nun alles gezeigt, vom Kaffeeliffel bis zur
Tischuhr, Das interessiert das Brautpaar und alle die-
jenigen, die dem Brautpaar etwas schenken wollen.

2. Ist Fremden-Verkehr in IThrem Ort? Wenn ja, dann
konnen Sie es dhnlich machen wie ein Uhrmacher in
einem Kurort, der sein Geschidft in der Niihe des Bahn-
hofs hat. Alle Fremden, die mit der Bahn heimfahren,
miissen hier vorbei. Unter der Strabenuhr hangt ein
auffalliges Schild: ,Nur 5 Minuten bis zum Bahnhof!
Hier ist noch Gelegenheit, ein nettes Geschenk einzu-
kaufen!** Mancher Feriengast wird dadurch an das ver-
gessene Mitbringsel im letzten Augenblick erinnert.

3. Wollen Sie mehr Kinder-Ohrringe verkaufen? Bei
einem lablett mit silbernen und goldenen Kinder-Uhr-
ringen steht ein hellblaues Textschildchen: ,,Das tradi-
tionelle Jahresgeschenk des Paten fiir ein Madel: Ein
Paar hiibsche hrringe!*

Solche Schildchen, die eine Geschenk-Anregung geben,
sind immer wirksam. Wenn auch nicht sofort Bedart
entsteht, so denkt man bei einer spiteren Cielegenheit
sicher an das Geschaft, wenn es soweit ist.

Alles neu macht der Mai;
auch [hre Werbung sei dabei!

Herold.
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