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Die Uhrmacherkunst,

Nr, 22

Befiordert wurde zum Gefreiten unser Geschiiftsfibrer und
Schriftleiter unserer Zeitung, Herr W. Kinig.

Unsere Drucksachen: Diplome, Gebilfenzeugnisse, Lehrbriefe,
(Garantiescheine, Kinwickelpapier empfehlen wir allen Verbands-
mitgliedern zor Henutzung.

Die Schilder: ,Reparaturen werden nur gegen bar abgegeben®,
erfreuen sich grosser Beliebtheit; denn es hat sich gezeigt, dass
sie ein ausgezeichnetes Mittel bilden, die Kundschaft zur Barzahlung
zu erziehen. Die Schilder sind in zwei Grdssen vorritig: Die
kleineren 8 % 32 em kosten 050 Mk. das Stiick und die grisseren
13 % 256 em kosten 0,60 Mk. das Stiick. Dazu kommt noeh das
Porto. — Es empfiehlt sich, die Sehilder gemeinsam durch den
Verein oder die Innung zu beziehen. Bestellungen erbitten wir
an unsere Geschiiftsstelle, Halle a. 8., Miihlweg 19.

GehHfenzeugnisse. Wir machen daranf aufmerksam, dass
unsere Gehilfenzengnisse gegen Krstattung des Porios kostenfrei

abgegeben werden. Wir bitten unsere Mitglieder, hiervon Ge-
brauch zu nehmen.
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Einwickelpapier. Die Aufklirungsarbeit des Uhrmachers
dar{ niemals ruhen Es ist falsech, zu meinen, wenn das Publikum
kurz vor Weihnachten darauf hingewiesen wird, Ubhren nur beim
Fachmann zu kaufen, so geniige das; nein, diese Aufklirungs.
arbeit muss im ganzen Jahre fortgesetzt werden. Wir empfehlen
allen Kollegen dringend, stindig unser Einwickelpapier mit er-
linterndem Text zu verwenden. Preis fir 1000 Bogen 4 Mk
and 50 Pf. fir Porto oder Fracht. Bestellungen nimmti unsere
(Geschiiftsstelle entgegen.

Schaufensterschutz, Kollegen! Sichert die Schanfenster
und Léden; denn die Zeit der Einbriiche kommt niiher,

Postscheckkonto des Zentralverbandes in Leipzig Nr. 13953,

Kollegen! Benutzt jetzt unseren Arbeitsmarkt! Mehr als
je hat unser Arbeitsmarkt Bedeutung!

Mit kollegialen Griissen
Der Vorstand des Zentralverbandes
der Deutschen Uhrmacher-Innungen und -Vereine, E. V.
' Robert Koeh, II. Vorsitzender.

Kalkulationsnotwendigkeiten.

Es gibt Gefahren, die, weil sie schleichend kommen, von
vielen nicht reeht oder erst zu spiit in ihrer ganzen Grdsse er-
kannt werden: es sind die schlimmsten, weil die zu ihrer Abwobr
nitigen Mittel hiinfig erst dann ergriffen werden, wenn sie nicht
mehr wirksam sein kiinnen. Von einer solchen Gefahr ist das
Wirtschaltsleben des Ulrmachers sechon seit einiger Zeit bedroht,
und bei der Gelassenheit, mit der fast die ganze Uhrmachersehaft
sie an sich herankommen lidsst, ist zan befiirchten, dass in ab-
zehbarer Zeit die von ibr hervorgerufene Wirkung in zerstdrender
Weise uns allen bemerkbar werden wird. Es ist das Steigen
aller Preise der vom Uhrmacher gefihrten Waren im Einkauf,
denen die Gesamtheit der Uhrmacher die VYerkaufspreise nicht
angepasst hat, und es ist die Preissteigorung aller zum Leben
notwendigen Bediirfnisse, denen gegenfiber der Uhrmacher auch
die Reparaturpreise nicht entsprechend erhdht hat.

Man sage nicht, dass von berufener Seite nicht auf diese
Gefahr aufmerksam gemacht worden wiire. Zuerst erhob sieh in
diesem Fachblatte eine Stimme, die scharf und klar bewies, welche
Gefahr dem Uhrmacher durech das Steigen der Einkanfspreise
droht, wenn er nicht sofort seine Verkaufspreise entsprechend
erhdht; welcher Segen aber auech daraus erwachsen konne, wenn
die Anpassung sofort erfolge. Auch andere Fachblitter unseres
Berunfes haben Aehnliches geschrieben.

Nun sollte man meinen, dass jeder Geschiiftsmann, der Ge-
legenheit hat, einen Schaden fiir sich zu verhiiten, und der durch
eine einfache geschiiftliche Massnahme in die Lage gestellt wird,
diesen Schaden umgekehrt in einen betriichtlichen Nutzen fiir
sich zu verwandeln, sofort diese Gelegenheit mit aller Energie
ergreifen witrde. Hirt der Gemiisehiindler oder der Butterhiindler,
dass die Kartoffeln oder die Butter im Preise gestiegen sind, so
erhoht er sofort auch die Preise fiir jene Ware, die er noch in
grossen Posten im Keller liegen und zu wesentlich geringerem
Preise eingekanft hat. Das hat der Schreiber dieses persinlich
zu beobachten Gelegenheit gehabt; es ist also nichi eine blosse
Vermutung, sondern eine jeden Tag und tausendfach dureh die
Yorgiinge in den letzten Monaten beweisbare Tatsache — die an
sich ganz selbstversiiindlich ist und von keinem iibelgenommen
wird. Niitzen doeh diese Leute, ungelernte, aber geborene Kauf-
leate, wie sie sind, einfach die Konjunktur fiir sich aus. Wie
dagegen der Uhrmacher? Jeder mag sich die Frage selbst fiir
sich beantworten. Denn demjenigen, der Gelegenheit hat, in die
verschiedenen Betriebe hineinzusehen, ist sie schon leider hin-
linglich bekannt.

Seine Sehen vor jeder Berechnung, die alie Gewohnheit,
auch eine gewisse Angst vor dem losen Mundwerk der geschiitzten
Kundsehaft, hiilt den Uhrmacher davon ab, sich seine Ware und

Wir fihren Wissen.

Arbeit angemessen bezahlen zu lassen. Und so wird es kommen,
was in jenem ersten Artikel schon warnend prophezeit worden
ist: der Uhrmacher kinnte wobhl nach dem Kriege nur noch
wenig Ware, aber dafiir viel Geld haben; jedoch er wird keine
Ware mehr, aber auch kein Geld haben — dureh eigene Sehuld!

Wie manchem von uns, der sich von frith bis spit damit
plagt, andere Leute zufriedenzustellen, ohne jemals Dank dafir
zu ernten, kommt nicht der Gedanke, seine triibselige, selbstindige
Existenz aufzugeben und bei besser gestelllen und aoch kliger
wirtschaftenden Kollegen eine der heute gut bezahlten ersten
Gehilfenstellen anzunehmen. Das wird das Ende sein, was sich
unter den gezeigten Umstinden schon voraussagen ldsst: Der Zu-
sammenbruch mancher selbstindigen Existenz! Vielleicht lernt
ein soleher Uhrmacher in seiner spiteren Stellung, wie er hitte
rechnen und handeln miissen. Dann aber wird es zu spiit sein.
Damit dieses harte und unbarmherzige Wort ,Zu spit® fir
unsere Leser nicht gelten mdge, sei hiermit nochmals ein Warn-
ruf verdffentlicht, damit noch, was irgendwie gerettet werden
kann, geretiet wird.

Viele Ubrmacher wissen ja gar nicht einmal genan, welchen
Prozentsatz sie heute fir neue Waren mehr anlegen miissen, als
gie bezahlt haben, da sie ihren heotigen Lagerbestand einkauften.
Das gilt nicht nur fir Ubren, sondern auch fiir Goldwaren. Sie
werden erst recht Augen machen nach dem Kriege, wo uns vor-
aussichtlich noech weitere Steigungen der Herstellungskosten und
damit die Kosten fiir alle Dinge, die wir zu bezahlen haben, erwarten.

Noch deutlicher tritt diese Krseheinung in Oesterreich zu-
tage, wo schlane Hiindler heute schon bei dem Ubrmacher gowisse
Waren zu dessen Verkaufspreisen aufkanfen, weil sie an anderer
Stelle zum Engrospreise sehon teurer bezahlt werden milssen oder
in Kiirze teurer werden bezahlt werden miissen. Daran ist zum
grossen Teile der schlechte Stand der Krone gegeniiber dem
Frank schuld, welecher Uebelstand aneh bei uns, aber nieht so
schwer in die Wagschale fdllt. da die Mark immerhin noch besser
sieht als die Krone. Immerhin ist das Verfahren jener Aufkiufer
deutlich. KEs beweist, dass es {iir sie vorteilhafter ist, Ware beim
schlecht kalkulierenden Uhrmacher zu kaufen, als beim gut, d. h.
richtig kalkunlierenden Grossisten. Bei Neuanschaffung von Ware
geitens des Uhrmachers verliert dieser also micht nur die Differenz
rwischen seinem Verkanfspreise und dem neuen Finkaufspreise,
sondern auch seinen Gesamtaufschlag auf die alte Ware: Hand-
lungsunkosten und erhofiter Gewinn, So viel tiber die Not-
wendigkeit schlennigster griindlicher Neukalkolation aller im
Preise gestiegener Handelsware.

Nun aueh etwas iiber die Reparatur, Hier haben sich die
Vereine in letzter Zeit eiwas merkbarer geriihrt. Aber auf eins
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