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Man geht immer vom Sekundenpendel aus!
Mathematische Linge des Sekundenpendels = 994 mm;
" o . gesuchten Pendels = x;

1. Verhiiltnis: Die Pendellingen verhalten sich wie 994 :x
(994 zu x).

Unter Schwingungszeit versteht man die Zeit, welche das
Pendel zu einer Schwingung braucht.

Schwingungszeit des Sekundenpendels = 1 sec.

Um die Sechwingongszeit des gesuchten Pendels festzustellen,
zihlen wir die Schwingungen wiihrend einer Minute. Sind es

hier deren B0, so ist die Schwingungszeit % = 3/  soe,

Lisst sich die SBchwingungszeit nicht in einem glatten ge-
meinen Bruech ausdriicken, dann berechnem wir sie in einem
Dezimalbrueh (zwei Stellen genfigen), z. B. 79 Schlige in einer

gg —60:79 = 0,76 sec.

(Juadrat der Schwingungszeit des Sekundenpendels — 1°
(=1-1).

(Quadrat der Schwingungszeit des gesuchten Pendels = 3/ ,°
'::!lll-l i Erl'l-!'::"

2. Yerhiltnis: Die Quadrate der Schwingungszeiten verhalten
sich wie 1%:3.%2

Aus der Verbindung beider Verhiltnisse doreh ,=" entsteht
die Proportion

994 X = 1! 5 E'Il'l.‘u.

Das Gesetz der Proportion lautet: Das Produkt der [nnen-
glieder (x < 1%) ist gleich dem Produkt der Aussenglieder
(994 > #,%.  Also:

Minute, Schwingungszeit —

x X 12 =904 x 3,2
994 X 3 X 3
4 X 4

Wenn wir die mathematische Linge des Sekundenpendels zu
rund 1 m (Febler 6 mm) annehmen, kommen wir zu wesentlich
einfacheren Zahlen. Die Proportion lautet dann:

}:x=1%.8/2.
x X 1¥=1 x 3,32,
_ 1X3x3 Y

44 1M 0562 m (Febler 3 mm).

Zahlenmiissig zu rechnen hatten wir dabei einzig und allein
4%, das ist das Quadrat der Schwingungszeit des gesuchten
Pendels,

Daher die Faustregel: Man erhiilt die mathematische
LLinge eines Pendels in Meter, wenn man die
Schwingungungszeit ins (Juadrat erhebt.

— 559,1 mm.

1 x

Beispiel:
In der Minute . 70, 74, B4, 90, 96 Schwingungen, daher
HSehwingungezeit . (O s, A i P *, Bekunden, daraus
math. Pendellioge ™|,  "ap, . Y ™, m,

4] ! {L1]
= 736, 640, BI10, 444, 39 mm.

Wenn sich dabei auch immer ein etwas zu langes Pendel
ergibt, so bleibt das doch ohne FKinfluss auf das Endergebnis
unserer Regulierungsrechnung. Den Beweis fir unser Beispiel
kinnen wir dadureh erbringen, dass wir die berechneten Pendel-
lingen von 559 bezw. 562 mm in die Regulierformel einsetzen:

_2d'L  2.5-559 _._
V=" T a0 —227mm,
2d4d-L 2:-5-562

¥V = ——

Es wiire also das Pendel um got 2 mm (2!, mm) zu ver-
kiirzen, d. h. die Regulierschraube um diesen Betrag hoher zu
schranben. Bei 1 mm Ganghthe der Schraube wiirde das 2 (21/,)
Umgiinge nach rechts ausmachen.

TR 2,28 mm (Fehler: /0 mm).

Darf ich nun eine Bitte aussprechen? — Sie wirde dahin
gehen, den Lehrlingen die ganze Losung des Beispiels ing
Merkheft abschreiben zu lassen. Ich zweifle nicht, dass Besser-
begabien die Anwendung (Nachahmung) der Proportionsberechnun ['4

Wir flhren Wissen.

keine mamhafie Schwierigkeit bieten wird. Besonderen Wert aber
lege ich auf die Aneignung der Faustregel, weil sie rasch zum
Ziele fiihrt. _

Nach wochenlanger Uebung der Theorie (Eintragen der
Schwingungszahlen, Berechnen der mathematischen Pendellingen
aller Grossuhen, Anfertigung einer Reinschrift des vollstindigen
Verzeichnisses fir den Geschiiftsinhaber) leite man den Lehrling
praktisch zum Regulieren an. Schliesslich mag man ihm aueh
noch die bekannte Pendeltabelle (stiindliche Schwingungszahl,
Pendellinge, Verfinderung fir 1 Minute Differenz im Tag) ab-
sehreiben und auf einige Schwingungszahlen seine Rechenprobe
machen lassen. Bei den Kunden wird es immer einen besseren
Eindruck machen, wenn der Uhrmacher unabhiingig von einer
Tabelle anf Grund einer kurzen Rechnung reguliert. Sind doch
die Laien fast ausnahmslos der Meinung, das meiste der Uhr-
machertitigkeit berube auf blossem Probieren auf gut Gliick!

Bei soleher Unterweisung wird ein Lehrling die seiner Obhut
anvertrauten Grossuhren mit ganz anderer Anteilnahme betrenen,
als wenn ibhm lediglich das Abstauben und Aufziehen befohlen
wird. Ueberdies kommt neben der an sich schon wichtigen
Hebung der Lehrlingsarbeit anch die Verdienstfrage zum Zuge.

Wenn sich die beim Uhrmacher zum Verkanf gestellten
Grossuhren in iibereinstimmend richtizgem Gang befinden, so wird
ein Kauflustiger kaum der Ueberzengung sich verschliessen, dass
ihm dieser Uhrenfachmann mehr Gewihr fir einen guten Zeit-
messer bietet als onfachminnisehe Uhrenhandlungen, Bazare und
Warenhiiuser! Beziiglich des kaufminnischen Betriebes sind nur
wenige Uhrmacher der Konkurrenz gewachsen — in technischer
Hinsicht aber miissen wir alle sie schlagen! In diesem
Kampfe kdnnen anch unsere gut ausgebildeten Lehrlinge, wie ge-
zeigt, schon wertvolle Knappendienste leisten.
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Sprechsaal.
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In dleser Rubrik rlumen wir unsern gechrten Lesern das Recht der

[reien Meinungslusserung ein. Die Redaktion enthllt sich jeder Beeinflussung.
Dadnih s S prgeace Meltvaps o Anmprche Komme, T i e
recht regen Gebrauch von der Einrichtung des Sprechsaales ru machen.

Schwindeluhren. In Nr. 13 der ,Uhrmacherkunst* be-
handelt ein sehr beachtenswerter Artikel den immer mehr om
sich greifenden Schwindel mit den secheingoldenen Gehiiusen.
Endlich beginnen dagegen auch die Uhrmacher Schritte zu unter-
nehmen in ... Amerika! Erleiechtert werden so unendlich viele
unserer Leserkollegen anfgeatmet haben, als sie gleich von vorn-
herein zo ibrer Beruhigung sahen, dass ein Geselz der Ver-
einigten Staaten uns in der gewohnten ,Warstigkeit® so gar
nicht stiren kann. Kine geringe Anzahl unserer deutschen
Kollegen _wird ja wohl (sehnsiichtig westwiirts schauend) wilnschen,
dass auch bei uns iihnliche Bestrebungen angebahnt wiirden, dem
Uhrenschwindel mit den Schwindeluhren wirksam zu begegnen.
Aber ob sie es wagen werden, auch ihrerseits dafir energisch
sinzutreten? Ich will es wenigstens hoffen.

Aber nicht allein den Schwindelgehiiusen soll der Kampf
eelten, sondern den Schwindeluhren als Ganzes einschliesslich
der Werke. Diese sind es nicht zuletzt, wodurch unser ganzes
(iewerbe schwer geschidigt wird.

Am Schluss des cben erwiihnten Artikels kommt der Ver-
fasser zn der Amnsicht, dass es insbesondere die Nichtfachlents
ohne Warenkenntnis sind, die das Geschift untergraben. Das ist
zweifellos zutreffend. Aber auch Fachleute, bei welechen die
nitigen Warenkenntnisse als etwas Selbstverstindliches voraus-
gesetzt werden miissen, lassen sich vielfach herbei, jeden Schund
unter die Leute zu bringen, indem sie den sicher kalkulierenden
.Kanfmann® hervorkehren, der nichts weiter zu tun hat, als auf
den Kinkaufspreis den Aufschlag zu berechnen, in der Meinung,
dass der ,Kaufmann® als solcher sonst nichts zu beriicksichtigen
habe. Muss dann spiiter sein ,Handwaerker* dafiir schwer biissen,
dann werden seine Bedenken meuchlings durch eine kriiftige
Dosis ,kaulmiinnischen Geistes” eingeschlifert, der seine ., Ueber-
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