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Die Uhrmacherkunst.
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enorm zuriickgeht.

Das Opfer bringen sie fir die Daheim- |vorkommt? Der Kleinmut muss abgestreift werden, die grosse

gebliebenen, fir die Allgemeinheit. Und da sollten wir, die wir|Zeit verlangt ein grossziigiges Geschlecht!

in Rube und Sicherheit zu Hause unserem Berufe nachgelien
kinnen, nicht einmal den Mot haben, ein anf den ersten Blick
giinstig erscheinendes Geschiift abzulehnen, wenn es uns unsauber

Berlin SW. 19, den 1. Oktober 1916.
Kommandantensirasse 77/78.

Der Sperrausschuss, L A.: Karl Mischke.

Waram der Uhrmacher, wie jeder Geschiiftsimann, mehr verdienen muss als vor dem Kriege.
Bei der sozialistisch -bureaukratischen Art, in welcher zurzeit:hufapr'ﬂiaea kalkuliert wird, gleichviel, ob dadurch eine bessere

das deutsehe Volk .regiert wird, und an die es nach dem
Kriege nur mit Grauen zuriickdenken wird, und nicht ohne drei
Krenze bei dem Gedanken zu machen, ist es moglich gewesen,
dass dem Kleinhiindler, behirdlich und gerichtlich, vorgesehrieben
wurde, dass er auf seine Waren nur dieselbe Verdienstsumme
anfschlagen dirfe wie vor dem Kriege, trotzdem ihm die Waren
mehr, zum Teil sogar das Mehrfache kosten, seine Gesehiifis-
unkosten allgemein gestiegen sind, sein Lebensunterhalt betriicht-
lich vertenert und dabei — wie gerade bei vielen von uns Uhr-
machern — der Umsatz zurilckgegangen ist. Wenn nur ein
Funke kaufmiinnischen Geistes in jene Urteile hineingeblitzt
hiitte, wiren sie nicht miglich gewesen, wie sie iiberhaupt fir
jeden, der Sinn fiir die Berechtigung des Kleinhandels zum Be-
stehen hat, nur mit einem erstaunten Kopfschiitteln vernommen
worden sein werden. Man wollte damit den von uns allen ver-
worfonen Wucher treffen, aber in der wahllosen Anwendung ver-
urteilte man den soliden, ehrlichen Detaillisten, dessen Aufschlag
ihm eben nur ermdglichte, sich und seine Familie anstindig

darch die Welt zu bringen, zum langsamen Untergange — und

der Wucher fand neue Wege und machte sich frecher als zuvor
breit, was jeder bei jedem Einkaufe, den er zu machen hat, bereits
am eigenen Geldbeutel gespiirt haben wird.

Auch unsere Mahnung, eine Neukalkulation des gesamten
Warenlagzers vorzunehmen und die Verkaufspreise unter Zugrunde-
legung der hentigen Wareneinkaufspreise, der vergrisserten Un-
kosten fir den Geschiiftsbetrieb und die Lebenshaltung neu zu
bestimmen, hat — abgeschen von dem passiven Widerstande
vieler Kollegen, die bei dem Worte Kalkulation allein schon den
Schiittelfrost bekommen, such den sehr gewissenhafter Kollegen
hervorgerufen, die von jemer Gerichtsentscheidung gehirt hatten
und dadureh ingstlich geworden waren.

Ware aus dlterer Zeit einen niedrigeren Verkaufapreis erhiilt, als
eine spiter zn den enorm gestiegenen heutigen Einkaufspreisen
cingekaufte (schlechtere) Ware. KEs miissen also Bestinde ans
Friedenszeiten regelmiissiec unter dem jetzigen Markipreise ver-

'kauft werden und der Verbraucher an dem Nutzen teilnehmen

(der fiir den Verkiunfer gar nicht vorbanden ist, wie obiges Bei-
spiel zeigt).

Diie Gestehungskosten, die fiir die Berechnung des Gewinnes
zuliissig sind, setzen sich zusammen aus den tatsiichlichen An-
schaffungskosten, den auf die Ware entfallenden besonderen Be-
triebsanfwendungen, und einen entsprechenden Anteil an den all-

' gemeinen Betriebskosten des Geschifts. Dem Unternehmer gebiihrt

ferner eine Entlohnuong, sein Reinverdienst. Er hat ferner aus
dem Gewing Kapitalzins und Risikopriimie zu decken, dabei darf
das Risiko, weil es jetzt grosser ist als sonst, hoher bewertet
werden. Wenn wir also keine Friedensware mehr haben,

'dann dirfen wir wenigstens unsere Unkosten, die wir mit ibrem

Veririeb haben, daran verdienen. Anders liegt es aber mit dem
Reingewinn, den gewisse Auffassungen so bemessen wollen, dass
pine Ware, an der im Frieden 1 Mk. verdient wurde, jetzt
wieder mit 1 Mk. Verdienst verkauft werden muss, wenn sie anch
das Doppelte oder Mehrfache in der Gestehung kostet. Abgesehen
davon, dass simtliche Kalkulationssitze, die sich nach dem Umsatz
berechnen miissen, vollstindig hinfillie werden, ist auch in
ethiseher Hinsicht diese Forderung unberechtigt, und zwar
wenigstens fiir den Uhrmacher, obgleich zugegeben werden kann,
dass es vielleicht in anderen Branchen Fille giht, fir welche
diese Verfiignng berechtigt ist und aof welche sie angewendet
werden soll.

Warum fiir den Uhrmacher nicht?

Nun, seine Kalkulation liess schon vor dem Kriege insofern

Ks hat sich bei der Verfigung zundchst nur um Gegenstiinde zu wiinschen ibrig, als sie in der Regel zu niedrig oder hichstens

des tiglichen Bedarfes gehandelt; aber da die Gerichte geneigt

sind, diesen Begriff miglichst weit zu ziehen, so kann schliesslich
puch eine Uhr, bei der tiglich mehrmals nach der Zeit gesehen
wird, oder eine Brosche, die tiglich angetan wird, um das Hals-
biindehen zu schliessen, als ein solcher angesehen werden.

so bemessen war, dass ihm von dem Reinertrage seines Geschiifts
die Bestreitung der zur Unterhaltung seiner Familie notwendigen
Unkosten gerade eben nur miglich war. Selten gibt es einen
Uhrmacher, der wirklich Ersparnisse zu machen in der Lage ist,
die auch noch kein iibermissiger Gewinn sind, sondern die fir

In der vorigen Nummer war bereits der dorchaus mﬁgliche}ﬁltar und Krankheit notwendige Riicklage bilden — wie gesagt,

Fall geschildert worden, dass ein Uhrmacher, der einen Regulator
fir 10 Mk. im Frieden einkanfte, und ihn der Vorsehrift ent-
sprechend zum Friedenspreise von 15 Mk. verkaufen wollte, also
mit einem Aufschlage, iiber dessen Geringliigigheit die Angehiirigen
anderer Branchen, selbst solcher von sogen. Konsumartikeln, sich
tot lachen wiirden, dann, um die Liicke an der Wand wieder
auszafitllen und seine Auswahl wieder zu vervollstiindigen, fir
18 Mk., oder noch mehr, dasselbe Stick als Ersatz beschaffen
milsste. Ks ist dabei zu beachten, dass der Uhrmacher seine
Ware doeh nicht in wucherischer Absicht zariickgehalten, sondern
wihrend der ganzen Zeit ohne Erfolg feilgehalten hat. Dariiber
kommen wir indessen vorliufig nicht weg, und es ist besser, die
Ware nieht zu verkaufen, bis in der Rechtsprechung die Un-
logik eines solchen Falles erkannt sein wird. Lieber soll man
das vorbandene Stick nur als Muster betrachten, was unverkiiuflich
ist, dem Kunden aber danach eine neue, ebensclehe Uhr liefern,
dia den hoheren Einkaufspreis hat und an der anch der im Frieden
ibliche Aufschlag verdient werden kann. Da wird wenigstens
nicht bares Geld bei der Sache zugesetzt.

Der springende Punkt bei der Reichsgeriehtsentscheidung
ist, dass der geforderte Preis gegeniiber den Anschaffungskosten
und den sonstigen Umstinden nicht ibermiissig ist. Bei der
heute gekauften Uhr wird das sicher nicht der Fall sein. Es
wird verlangt, dass jedes einzelne Stick auf Grund seines Ein-

Wir flhren Wissen.

ea sind nur wenige.
Der Umsatz ist withrend des Krieges bei den meisten Uhr-

machern nicht gestiegen, bei dem Rest in unerheblichem Masse.
Die grisser gewordensn Unkosten kinnen, wie oben ausgefiihrt,
mit bei dem Aufsehlage in Riicksicht gezogen werden, der Rein-
powinn in seiner Summe darf aber bei gleichem Umsatze nicht
grisser sein als im Frieden,

Ist er dann noch gross genug, um den Unterhalt der Familie
zu bestreiten ?

Die Antwort darauf erteilt uns eine Statistik, die uns die
_Monatlichen Uebersichten iiber die Lebensmittelpreise® bieten,
und die fir die Krnihrung einer Arbeiterfamilie von 6 Kopfen
(zwei Erwachsena und vier Kinder) auf Grund der dreifachen
Ration eines Marinesoldaten aufgestellt worden ist. Nach dieser
betrug der erforderliche Geldanfwand fir 1 Woche im Monat
Juli 1912: 26,10 Mk., 1914: 25,12 Mk., 1915: 38,16 Mk, und
1916: 5347 Mk. Der Jahresdurchsehnitt fiir die Woche nach
den eisten 6 Monaten berechnet 1912: 25,80 Mk., 1914: 25,97
Mark, 1915: 36,63 Mk. und 1916: 49,04 Mk. Das ist eine Ver-
inderung seit 1912 von - 90 Proz. Man kann annebmen, dass
die Kosten der Lebenshaltung des Mittelstandes prozentual noch
hiher gestiegen sind, denn bekanntlich wurde seitens der Behdrden
fir die breiten Massen die Beschaffung billiger Lebensmittel diber-
nommen, wihrend die einigermassen sich davon abhebenden
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