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Von der wertbestédndigen Anzahlung

Von den ,Errungenschaften der Revolution®, dem ,Sturm auf
die Liden®, dem ,Kauferstreik”, der ,Sachwertanlage’, von dem
oMulti” und dem ,Index” sind wir in den letzten Jahren durch eine
Flut von Schlagworten iiberschiittet worden, deren letztes gerade
heute ,Werthestindigkeil” heiBt. Schlagworte sind stets der in ein
Wort zusammengeprelite Inhalt einer Meinung, die allmihlich ganze
Volkskreise ergriffen hat. Schlagworte werden als wahr ohne tiefere
Kritie hingenommen, Sie machen ganze Volkakreise willip zur Auf-
nahme alles dessen, was sich in der Richtung des Schlagwortes bewegt.

Jeder von den Kollegen kimpft heute gegen den Mangel an
Betriebsmitteln. Die Entwickelung der letzten Monate hat den Ge-
schiftsverkehr immer mebr zum Stocken gebracht. Jeder greift auf
seine Reserven zuriick, wenn er friiler solche gebildet hat. Die
Eaufkraft erschOpft sich zum grofen Teile durch den nackten
Lebensbedarf. Viel bleibt nicht fibrig. Das wenige aber flieBt in
die Kassen anderer Gewerbezweige. Unser Gewerbe macht sich zu
wenig bemerkbar, trotzdem es mit unserer Wirtschaft auf das engste
verbunden ist. Auf der Zeiteinteilung baut sich unser ganzes
Leben anf.

Einen sebr gllicklichen WVersuch, die Aufmerksamkeit weiter
Schichten auf die Schénheit und die Bedeutung der Uhr zu lenken,
bat der Zentralverband durch die Schaffung seines Lichtbilder-
vortrages gemacht. Die Ausnutzung dieser Gelegenheit, fiir die gute
Ubr zu werben, ist leider nicht in dem Umfange eifolgt, als es im
Interesse der Sache gewiinscht werden mul.

Gegenwiirtig versuchen Einzelhandelsgeschifte, das Schlagwort
von der  Wertbestindigkeit fiir sich nutzbar zu machen. In
Flakaten fordern sie zur wertbestindigen Anzahlung fir ihre Waren
mf. Manch einer michte sich wohl irgendeinen Gegenstand er-
werben, Er hat jedoch gerade die volle Papiermarksumme, die er-
forderlich ist, nicht beisammen. Vielleicht hat er nur die Hilite

er Dreiviertel. Warten? Dann liduft der Preis davon, und bei der
nichsten Lohnzahlung hat er nur noch ein Drittel des Kaufpreises,
weil dieser inzwischen mit dem Dollar fortgelaufen ist. Er muB also
seln Geld anlegen, und so kauft er nicht die Uhr, die er sehr nitig
hitte, sondern irgendetwas, fiir das sein Geld gerade reicht.

Kredit geben kann man nicht wie friiher, weil die Papiermark
einen sebr unbestindigen Wert hat.

Alle Waren haben heute einen Grundpreis. Durch elne An.
zablung wird ein Teil des gewlinschien Gegenstandes gekanft. Es
diirfte heute klug sein, der Kundschaft die Moglichkeit zu geben,
elnen Teil des Grundpreises anzuzahlen. Hat eine Ubr einen Grund.
preis von 4o und betrigt der Verkanfspreis gerade heute 4o Milliarden,
der Kunde hat aber nur 2o zur Verfligung, so wird ihm die An-
zabhlung mit einem Grundpreis von zo gutgeschrieben. Dariiber
bekommt er eine Bestitigung. Er hat oun nur noch 20 Mk. Grund-
preis aufzubringen. Bei der nichsten Gelegenheit kann er weitere
1o Mk. Grundpreis sich gutschreiben lassen, so daB er so nur noch
to zu zahlen hat, om den Gegenstand zu erwerben. Mag sein, dall
er in Papiermark fiir die letzten 10 Mk. Grundpreis das Mehrfache
der bisher gezahlten Summe zu zahlen hat, aber diese Summe auf-
zubringen hat er die Maglichkeit, wihrend er sonst nie soweit kime.
die volle Summe auf einmal fiir den Gegenstand aufzubringen.

So wire dem Kunden und dem Verkiufer geholfen. Der Ver-
kdufer bekommt Betriebsmittel, fiir die er keine hohen Bankzinsen
2u zahlen hat, und er setzt Ware um. Ohne dieses Verfahren liegt
sein Warenlager unbeweglich da.

Da dem Ubrmacher Méglichkeiten zur guten, werthestindigen
Anlage liberfliissiger Papiergeldsummen gegeben sind, wird er jeder-
zeit die ihm gezahlten Anzahlungen so anlepen kdnnen, daB er
keinen Schaden hat.

Es heillt, sich wieder einmal umstellen. Friiher verkauften wir
ja auch eine Ulir, indem der Kunde zwei oder mehrmals Anzahlungen
gab, us der Kaofpreis beisammen war., Das war fast immer ein
Kreditgeschilt; der Kunde bekam nach der ersten Anzahlung die
Ware., Das geht heute freilich nicht. Die Ware darf erst abgegeben
weriden, wenn der volle Kaufpreis bezahlt ist,

Annahme von wertbestdndigen Anzablungen! Das ist eln
Schlagwort, mit dem sich das Geschiift doch etwas beleben 158t
Das friiber gefilrchtete Zoriickstellen der Ware kann, wenn es unter
den eben gezeigten Voraussetzungen geschieht, ohne Gefahr erfolgen,

Der Wunsch, sich zn schmiicken, die Notwendigkeit, eine
richtig gehende Ubr zu besitzen, ist heute noch da, ja das Bediirfuis
ist sicher griiBer, als es jemals war — nur die Befriedigung ist vielen
unmoglich, Suchen wir nach weiteren Wegen, die die M3glichkeit
fiir die Befrledigung des Bedarls eriifinen. W. KEdnig.
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Wir fihren Wissen.




