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Wir fihren Wissen.

fifi DIE UHRMACHERKUNST
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zweckmiiBigsten folgendermaBen: Sobald das Signal eingesetzt hat,
zAhlt man fortlaufend die einzelnen Striche und Pankte und achtet
darauf, bei welcher Zahl der Schlag des Koinzidenzsignalgebers mit
dem der eigenen Uhr fibereinstimmt. Diese Zahl und die im gleichen
Augenblicke auf dem Zifferblatt der eigenen Uhr abgelesene Se-
kundenzahl muB man notieren. Da bei der gewihlten Schlagdauer
des Signalpendels etwa alle 43 Sekunden eine Koinzidenz mit dem
Schlag einer nach mittlerer Zeit regulierten Uhr eintritt, so ist dle_:
Méglichkeit gegeben, wihrend der Signaldauer mit Leichtigkeit drei
und mehr (bis zun sieben) Beobachtungen anzustellen und daraus den
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er Uhr mit der Genanigkeit 1/,,, Sekunde herzuleiten. Dazu
Emnrgught man die genaune mittlere _Gmnwir:htr oder mittelenro.
piische Zeit im Augenblick der Koinzidenzen. Diese findet man am
einfachsten mit Hilfe einer Tabelle, aus der zu entnehmen ist, am
welchen Zeitbetrag jedes einzelne Signal spiter erfolgt als das An.
fangsstrichsignal. Diesen Betrag addiert man zu o Stunden o Minuten
50,3 Sekunden oder 1 Ubr o Minuten 59,3 Sekunden binzu undjer-
hiilt damit die bendtigte mittlere Greenwicher oder mittelenroplische
7eit. Eine Tabelle dieser Art wurde in der Seewarte anfgestellt,’ gie
ist in Nr. 30 der UHRMACHEREKUNST von 1924 abgedruckt,
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Wie war das Weihni;chtsgeschaft?

Ein Kollege ans Mitteldeutschland schreibt: ,Sehr schin
wiirde ich finden, wenn die Geschifte nach einer Norm den Um-
satz uew. verdffentlichen wiirden. Ich habe gegen 1924 an Umsatz
418 0y, Reparaturen — 14 9. Mein Lager ist nicht grof, ich habe
umgesetzt 1g24: 187,7 %p, 1925: 221,7 % vom Warenlager. Fiir
mich ist ferner der eintache Babywecker ein Gradmesser der wirt.
schaftlichen Lage. 1g24 habe ich daven 140 verkauft, 1g25 137 Sick.
Dabel ist im Dezemper das kleine Werk mehr gegangen, als das
grofle; also das Geld war mehr als knapp.”

Aus dem sdchsischen Grubenbezirk echalten wir folgenden
Bericht: ,Der Geschiltsgang im vergangenen Vierteljabhr lieBe sich
kurz mit sabnorme bezeichnen. EKonnte man den Okiober, den
wirtschaftlichen Verhiltnissen Rechnung tragend, poch mit h::-
friedigend ansprechen, so zeigte der November einen Tiefstand, wie
er nach vieljihriger Beobachtung noch nicht dagewesen ist. Von
einer Besserung war aogesichts des Weihnachtsgeschiftes auch bis
Mitte Dezember npichts zu merken. Das Weihnachtsgeschift setzte
erst mit dem - goldenen: Sonntag ein, der aber anch gegenfiber
dem des Vorjahres ein schlechteres Ergebnis zeitigte. Die allerletzten
Tage vor dem Feste haben nun alles wieder wett gemacht, so dail
der Dezember mit den Nachverkiiufen zwischen Weihnachten und
Neunjahr besser war als der vorjihrige. g .

Gekaunft wurden in der Hauptsache Taschenuhren in der Preis-
lage von 25 bis 30 Mk. Die Nachirage nach Plaguéuhren war stirker
als sonst, und wurde die 20-Jahre- Qualitit bevorzugt. Wirkliche
Prizisionsuhren wurden nicht verlangt. Armbandohren waren gut,
dem Moiréband gab man den Vorzug, bessere Stiicke fielen aus.
In GroBuhren war kein Umsatz, Wecker, auch der bessere, gingen
gut, Hausuhren weniger gut. In Schmuckwaren waren vereinzelte
feine Stiicke abzusetzen, jedoch mit Zahluog aul Zielgewihrung,
sonst giog in der Hauptsache nur kurante Bijouterie: Herrenkeiten
in Qualitdt Am,. Scharnier, auf besonderen Hinweis auch mit An-
hinger — anf diese Artikel miiflte von seiten der Propagandisten
mehr hingewiesen werden —, zum Beweis: Ohrringe, mit denen
das Geschiift ansgezeichnet war. Noch gut waren Kolliers nnd
silberne Ringe. Zigarettenetnis waren nicht befriedigend, von dem
Ladenhiiter Zigarettenspitzchen gar nicht zu sprechen. In Neben-
artikeln waren Bestecke sehr gut, Kristall gab man den Vorzug vor
Metallwaren, versilberte Korpuswaren fielen ganz aus. Sprech-
maschinen ucd Schallplatten waren besser als im Vorjahre, hier
gingen sogar sehr teure Apparate

Der Jabresumsatz blieb gegenilber dem Vorjahr nicht un-
bedentend zurfick. Obige Schildernng bezleht sich aul mein eigenes
Geschilft; die Umfrage hat aber ergeben, daB im ganzen Bezirk das
Geschift ebenso lag.”

Von der Nordseekfiste erhalten wir den folgenden Beticht:
» Mit nachfolgendem gebe ich dem Verband einen md&glichst
genanen Bericht (ber das verflossene Weihnachtsgeschift. — Die
hiesigen Kollegen haben darch Verbreitung des Reklameheftes des
Verbandes gemeinsame Werbung flir Uhren und Schmuck fiber-
banpt, sowie durch eigene Anzeigen und Werbeschriften fiir sich
persdnlich, getrieben. Was die Gemeinschaftsreklame betrifft, so
waren die EKollegen, die fiberhaupt den Gedanken erfsBt haben:

{Schlufl)

»Sich regen bringt Segens, sofort mit der Beteiligung einverstanden;
die Beratung darfiber hat kanm 3 Minuten gedanert. Der Erfolg
war, soweit ich die Sache fibersehen kann (ich habe simtliche Kol-
legen nach dem Pest befragt), gnt. Zu mir selbst haben Bekannte
sich sehr lohend flber die feine und wirkungsvolle Reklame ansge-
sprochen, Die Einzelanzeigen waren alle auf den Ton abgestimmt:
*Werbe, aber tue dem anderen nicht weh!: Der Erfolg war
ein guter; die Kollegen sind alle mit dem Geschift zufrieden ge.
wesen. Es ist allerdings durchweg nur Mittelware gekauft worden,
aber es hat sich doch hingeldppert. Die Umsitze sind nur wenig
hinter denen des vorigen Jabres zurlickgeblieben. Taschenunhren,
Armbanduhren, Hausnhren und Hanguhren sind im Durchschnitt
gut gekauft. In Weckern ist ein guter Umsatz erzielt. Auch Schmuck
ist befriedigend gewesen, wenn auch hier betrelfs Preis das gleiche
gilt wie bei den Uhren, Vereinzelt sind bessere Stiicke gekanft.
Die Zahlungsfihigkeit der Kundschaft scheint gr&Ber zn sein, als
man annimmt. Ich habe den Eindruck, daB das Geschrei: _Ich
habe kein Geld”, sehr stark hypnotischen Ursprungs ist. Weil der
eine klagt, jammert der andere moch mehr und hat es gar nicht
ndtig. Schon seit lAngerer Zeit gebe ich meinen Bekannten den
dringenden Rat, das Stihnen zu unterlassen, da sie sich selbst damit
schidigten. »Lerne klagen ohne zu leiden« ist unser Verderh,
Wenn ich mein Geschift ansehe (ich habe eine weit griBere und
unanstindigere Konkurrenz hier am Platze, inshesondere in Muslk-
waren) und denke, was ich alles meiner Kundschaft suggeriere,
wie gut mein Geschift geht usw., dann mul ich manchmal selber
lachen, aber der Kunde geht nun einmal lieber in ein Geschift, wo
jeder kaaft, als dorthin, wo kein Betrieb ist. Und das muB man
der Kundschaft eben einreden. Trotz mit groBer Reklame an-
gebotener bequemer Ratenzahlung und sehr geringer Anzahlung
seitens einer jungen Konkurrenz, habe ich mehr als 250 Mehr-
umsatz erzielt als Weihnacht 1924. Und damals habe ich schon ein
gutes Geschift gemacht und war sehr zufrieden. Ich habe Anzeigen
im Erzihlstil abgefaBt, gar nicht von meiner groBen Auswahl und
billigen Preisen geredet, sondern nur dem Leser den Wuansch ein-
geredet: »Musik ist etwas Sch8nes.« »Ein gemfitliches Heim ohne
Musik ist nicht denkbar.« »Sie sind der Herr, nicht der Diener
Ihrer Wilnsche« (geht gegen Radio) und dergleichen Wendungen
machten meine Anzeigen lesenswert. Dann jede Woche eine nene
Schaufensteransstellung, viel Licht nnd Wirme im Laden: das Ge-
schift war trotz allem glinzend. —

Ich denke, die vorstehenden Ausfiibrungen werden fir die
Leitung und Meister U von Interesse sein.”

Nun noch etwas SpaBiges. Ein Kollege schreibt uns: _Ich
mufl Thnen gestehen, dall ich die Weihnachtsprospekte nicht ver-
sandt habe. Habe 1g914/18 gegen Russen, Englinder, Franzosen,
Inder, Australier usw. gek@mpft, =af dann noch zwei Jahre hinter
Drahtverbau, sitze heute noch dahinter, unter Bewachung meiner
besseren Hilfte. Bin gerade kein Pantoffelheld, doch was tnt man
nicht, um Streit zu vermeiden.

Also, im neunen Jahre fiir Sie eine neue Arbeit: Eampf des
Uhrmachers gegen den kleinlichen Geist der Uhrmacherfran. .

Das Weilinachtsgeschiift war wider Erwarten sehr gut, darum
ist kein Grund, der Reklameuntitigkeit die Schuld zu geben.*

Der Ladenhiiter!

Es war in meiner glorreichen Lohrzeit in den Jahren 1803
bis 847, Wir waren drei sogenannte Jahrginge. Ein iltester, cin
mittlerer und der jlingste — der war tch. Alle dreie aus dem-
selben Orte, ciner kleinen Landstadt im sachlds'schen” und alle
drei schon von der Schule ler mit apiBemachen und Schind-

]ud:_rtri‘ihen behaftet. Wir verstanden uns, wic sich nur drei
wotifte" zu damaliger Zeit verstehen konnten. denn schlicBlich
waren wir doch duorch dic von unserem lieben Herrn Chef zien-

lich gleichmabig verteilten Backpfeifen, die damals noch kon-
traktlich im Lehrbrief vereinbart wurden, scelenverwandt und

sozusagen Genossen gemeinsamer Leiden und Freuden. Es war
durchaus nichts Seltenes, daB der eine fiir den anderen und um-
gekehrt, cine nicht selbst verdiente ,Schnicke" ( Prigel.  Die
achriftleitung.) wie es so schfin ber uns hieB und noch heute

heibt, cinsteckte. Te war dies Vehnliches, wie ¢in atill-

S0 Was
schweigend wvereinbarter Ehrenkodex vnd wahrscheinlich  der
varlaster der heate =0 viel hesprochencu, aber so wenig an-
pewandten Solidaritit und Kollegialitit mit der Devise |, Finer

fir alle, alle fir einen™. Auch sonst lebten wir bis auf kleine
Plinkcleien wie die Turteltanben zusammien, und trotzdem ich
der Jingste in diesem Kleeblatt war, licB man mich dies durchaus
nicht durch irgendwelchen Erhabenheitsdusel oder Ueberlegen-
heitsdiimkel merken, schon  deshall nicht, weil ich mit an-
crkennenswertem AMuote ofter mal die den beiden Veltesten #u-
wedachte Dresche Llitzartig auf mich gezogen hatte.

Es gab cigentlich nur einen Punkt, wo meine Interessen mit
denen der beiden anderen Stifte hiufiger anfcimanderplatzten, nnd
tis waren dic Einkonuncusverhiiltnisse. FEs gab damals noch
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