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Die Unternehmerverbinde
im deutschen Edelmetall- und Uhrengewerbe

Von Dr. Karl Wiisthoff

Im engsten Zusammenhang mit den bisher bezeichneten
Aufgaben des Kreditorenvereins stand die Verfolgung einer
aktiven Preispolitik. Auch in der Preisbildung waren —
wie erwihnt — teilweise Zustinde eingerissen, die eine
Regelung dringend erforderlich machten, Schon zwei Jahre
nach semer Grindung bemiihte sich der Kreditorenverein,
wgruppenweise die hervorragendsten \ertreter einzelner
[Fabrikationsspezialititen amerikanischer Doublewaren fiir
die Aufhebung der gegenseitigen Preisunterbietungen zu
gewinnen und zur Vereinbarung einer Minimalgrenze der
Preise zu verpflichten. Dieser Anfang der Kartellierungs-
politik des Kreditorenvereins hatte zwar noch nicht die volle
erwunschte Wirkung, da teilweise noch der ndtige Wille
bzw. das Verstindnis fiir eine solche Regelung fehlte: aber
man hatte nun doch den Weg gewiesen, der moglicherweise
zu einer Gesundung der Verhiltnisse fithren konnte,. 1903
kommt es denn auch zu einer Preiskonvention der Double-
kettenfabrikanten und desgleichen 1905 in der Goldketten-
branche. Ebenso kamen damals Konventionen der Double-
fabriken und der Legieranstalten zustande, die sich — der
Eigenart dieser Branchen entsprechend — sehr bewiihrten.
Auch in anderen Branchen kam das Bestreben zur Grindung
von Preiskonventionen zum Ausdruck, ohne daB es hier
jedoch zu greifbaren Erfolgen gekommen wire. Erst im
November 1912 wird die nichste Etappe mit der Bildung
ciner Konvention iber Einheits-Feingehaltssitze fiir Double-
ringe (* g5 und 8% . seit 1913 auch Wlooo und 50/,
sowie der Griindung einer , Vereinigung Pforzheimer Double-
fabrikanten* erreicht.

Damit erreicht diese Bewegung bis zum Kriege ihren
AbschluB. Die Entwicklung, insbesondere die Langsamkeit
derselben, laBt wohl die Frage berechtigt erscheinen, in-
wieweit denn die Edelmetallwarenindustrie uberhaupt kartell-
fahig ist. — Zunichst jedoch noch ganz kurz ein paar
Worte iiber Begriffi und Wesen des Kartells. Nach Lief-
mann ') sind Kartelle ,vertragsmiBige Vereinigungen von
selbstindig bleibenden Unternehmern derselben Art zwecks
monopolistischer Beeinflussung des Marktes*. — DaB die

1) Lielmann, R, Kartelle und Trusts, 4 Aufl. 1920. Liefmann

ist zur Zeit der bedeuntendste Theoretiker anf dem Gebiete des
Kartellwesens.

|Fortsetzung]

Unternehmer dabei vollkommen selbstindig bLleiben, unter-
scheidet die Kartelle deutlich von den Trusts, welche unter
Ausiibung einer Monopolstellung als Gesellschaften (nicht
Vereine) eben die ganze wirtschaitliche Tatigkeit ihrer Mit-
glieder iibernehmen. Die Kartelle legen dem Unternehmer
jedoch lediglich die Verpflichtung auf, gewisse Minimalpreise,
meist zugleich auch bestimmte Zahlungsbedingungen einzu-
halten (Produktionskartelle) oder den Vertrieb der erzeugten
Ware dem Kartell zu iiberlassen (Vertriebskartelle). AuBer-
dem unterscheidet man noch Gebietskartelle, Gewinnaus-
gleichskartelle und andere. Die Bindung der Interessenten,
die unter diesen verschiedenen Kartellformen natiirlich eine
verschieden starke ist, liBt noch eine Generalunterscheidung
in niedere und hohere Kartellformen angebracht erscheinen,
wobei wir zu den nftderen im allgemeinen die Konditions

und Preiskartelle — wie wir sie bisher kennengelernt haben
— rechnen,

Es ist eine bekannte, ja auch durchaus verstindliche
Erscheinung, daf die Industrien der Urproduktion und
Rohstofferzeugung, sowie in zweiter Linie auch die Halb-
fabrikate herstellenden Industrien einer Bindung durch Ab-
machungen irgendwelcher Art viel leichter zuganglich sind,
als die Fertigindustrien, deren Warengattungen so auBer-
ordentlich zahlreich sind, daB sie sich nicht in ein Schema
pressen lassen. Nur dort, wo in der Fertigindustrie grofle
Massen verbraucht und hergestellt werden, wodurch zugleich
eine gewisse Gleichartigkeit der Qualitit der Erzeugnisse
bedingt wird, wird eine Differenzierung zumeist durchfiihr-
bar sein. Wie aber in einer Industrie, die ihre Aufgabe
in der groBtmiglichen Mannigfaltigkeit der Produkte sieht,
deren Individualitit sie so stark zu betonen sich befleifigt ?
— Die Pforzheimer Handelskammer duBerte sich 1907 ein
mal dariiber. Nachdem sie wieder einmal berichtet hat,
daB ,,die Klagen tiber Preisunterbietungen, Warenschleuderei,
mangelhafte Kalkulation, Durchbrechung oder Umgehung
getroffener Abmachungen und Vereinbarungen nicht ver-
stummen®, heifit es dort weiter: ,So bedauerlich es auch
gewill 1st, daB diese Versuche um eine Regelung der villig
ungeordneten Absatzverhiltnisse vergleichsweise nur geringe
Erfolge aufweisen und langsam fortschreiten, so verstandlich
ist das. Denn in einer so fein gegliederten Industrie wie
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