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an dieser (Qualitit ausnahmslos so viel Zeitopfer, daB wir ge-
zwungen sind, als Gegengewicht das vollstindige Zerlegen
und stickweise Wiederzusammensetzen zu ersparen, um gleich
beim Auseinandernehmen wmit Fehlersuchen zu beginnen.
Wir werden uns also an folgendes System gewohnen miissen,
das sich durch mehr als zehnjihrige Erfahrung mit der
kleinen Armbanduhr als einzig erfolgreich erwiesen.

Alle Mingel, die sich beim Entfernen des Gehiuses-

und Zifferblattes zeigten, werden vorerst vermerkt bis fest-
gestellt wurde, dall keine auBergewdhnliche Schiden, wie
gebrochene Teile, Rost, eingefressene, also stark wackelnde
Zapfen, gespaltene oder ausgesprungene Lochsteine (mit
der Steinlupe in der Durchsicht meist erkenntlich) vorhanden
sind. Alle anderen Fehler sind auch nicht beim vollstindigen
Zerlegen erkenntlich; sie ergeben sich meist erst aus der
Reparatur selbst, und es ist daher notwendig, bei Festsetzung
des mutmaBlichen Reparaturpreises nicht zu niedrig  zu
greifen, uberhaupt sich Spielraum zu lassen,

Hat man also festgestellt, daB es sich nicht um AuBer-
gewohnliches handelt, so kann die Abhilfe der Fehler beginnen.

Bevor ich also den Glasreif tffne, iiberzeuge ich mich,
ob Zeigerwelle oder Viertelrohr nicht gekiirzt werden missen,
ob bei festgedriicktem Zifferblatt das Stundenrohr geniigend

Platz fiir eine weiche Spreizfeder hat. Nach Oeffnen des
Gehausebodens zeichne ich mir die Stellen des Gehause-
rahmens an, Lei der etwa Ankerrad- oder Unruhbriicke zu
nahe kommen, so daB der zusammenziehende Boddlen den

Abb, &6

Ridern die Hohenluft nimmt; ein Fehler, der tiglich vor-
kommt, siehe Abb, 6.

Nachdem die Feder fiir weiter unten erklirten Zweck
fast ganz aufgezogen ist, wird das Werk aus dem Ge.
hause entfernt. Mit einer dreikantigen Zapfenfeile wird am
GGehiuserahmen an den in Abb. 6 punktierten Stellen so

viel ausgeschnitten, dafl ein deutlicher Abstand entsteht.
(Fortsetzung folgt.)

Weitere Stellungnahmen zum ,,Inventurausverkauf**

(GGegenduBerung eines Ubrmachers, der in seinem Geschifi aunfier

Ubren auch Gold- und Silberwaren usw. fihrt, und der, um es vor.

wegrunehmen, ein warmer Beflirworter des Inventurausverkaufs in
unserer Branche ist!)

Es wird immer geschrieben, Reklame — Reklame — Reklame,
Ja, ist denn der Inventurausverkaunf, wenn er gemeinsam duarch-
gefiihrt wird, keine Reklame fiir das gesamte Uhrmachergewerbe?
Ich glaube ja, und zwar eine sehr wirksame!

Man sagt, nicht der Kollege ist der Konkurrent, sondern die
vielen meist sehr rilhrigen, rein kanfminnisch geleiteten anderen
Branchen (siehe Schuhe usw.), die uns das, ach so knappe, Geld des
Kfufera fortziehen! Warnm ist unser Geschiift wihrend der Inventur.
ansverkdufe so besonders still? Nicht nur weil das Geld zn Weih-
nachten ausgegeben wurde, sondern es wandert alles in die Inven-
turansverkaufs- Geschiifte. Dafilr ist Geld vorhanden, waram picht
fiir uns? Weil wir nichts bieten!

Zugegeben, in einem Spezialgeschilt wird die einzelue Uhr
nicht so schoell unmodern, aber wir kommen noch dahin (haben
es zum Teil heute auch schon). Vergibt sich denn der Uhrmacher
etwas, wenn er in der durchschnittlich karzen Zeit von etwa 14 Tagen
vielleicht 5%, oder 10", Rabatt auf seine Ware gibt? Die doch
dadurch auch grdBeren Reiz ausibt, weil sie wirklich etwas billiger
ist, was das Publikum an den Auszeichnungen sieht. Das Publikum
rechnet heute sehr und kauft sicher das eine oder andere Stiick eher,
wenn es etwas ersparen kann. Markenware mit vorgeschriebenen
Preisen muBl natiirlich ausscheiden, was aunsdrficklich hervorgehoben
werden mull, wie es die Firmen anderer Branchen auch tun, indem
sie schreiben ,in fast allen Abteilungen®.

In diesem Jahre habe ich nun selbst zum ersten Male einen
Inventurverkauf veranstaltet. Zwar kein Bombenerfolg, aber, wie
man so sagt, es klapperte. Im allgemeinen war ich znlrieden und
meine Bemilhungen sind nicht umsonst gewesen.

Bei Gespriichen mit dem kanfenden Publikum bemerkte ich,
dall es die Gelegenheit gerne wahrnahm, obwohl nicht allzu
dringender Bedarl vorhanden war, besorders in Weckernhren,
Dann fiel es auch als etwas Nenartiges in unserer Branche auf, und
dadurch habe ich mir auch viele Kunden geworben. Ist das ein
Fehler?

Dall der Andrang in unserer Branche so groB wird, LdaB die
Ware hin- und hergezerrt wird", ist kaum zu beflirchten, habe ich
leider auch nicht erlebt!

Der springende Pankt, woran die meisten Eollegen Anstol
nehmen, wie aunch Eollege F. schreibt, ist: Wie soll sich der Eunde
einen anstindigen Geschdftsmann vorstellen, der plitzlich seine Ware
20 U billiger verkanft? Nup 209, branchen es ja nicht gleich zu
sein, Bei 5% oder 10°% Rabatt wird man immer noeh als ehr.
licher Geschiftsmann gelten.

In meiner Ortsgruppe brachte ich den Inventurausverkanf zur
Sprache, begegnete aunch dort nur Verstiindnislosigkeit. Auf meine
Frage, warum sle nicht dafir sind, wubte niemand eine Entgegnung.
Doch nur weil Vater und GroBvater 50 etwas® such nicht getan
haben! Dabei habe ich die Erfahrung machen mfissen, daB gerade
Eollegen am meisten dagegen redeten, welche an Mitglieder von

Lehrer- und Beamtenvereinen 10%, Rabatt gewihren. Wie vertriigt
sich das? ,Wir sind jetzt moch nicht so weit”, heiBt es zum Schigh
des Aufsatzes von Kollege F.

Ueber verschiedene Wenn und Aber mifissen wir uns schon hin-
wegsetzen, oder sollen wir wieder warten, bis es noch mehr rein
kaufminnisch geleitete [Threngeschifte gibt, die dann bestimmt In-
venturverkinfe veraostalien, uns das Geschift wegnehmen, und wir
die dort gekauften Uhren reparieren diirfen, weil wir es fiir unyor-
nehm halten, derartige Inventurverkiiufe zu veranstalten?

In ganz GroBl- Berlin habe ich nur 6 Geschilfte beobachtet, die
Inventurverkiiufe veranstaltet haben, Ich glaube, sie sind mit dem
Erfolg zufrieden! Ich selbst bleibe jedenfalls dabei, sicher nicht zu
meinem Schaden, und wiinschte nur, daB recht viele Kollegen sich
daran beteiligen mBchten. In der Gesamtheit fiillt es anf, nnd das
Pablikum sagt sich: ,Donnerwetter, du kannst beim Uhrmacher
auch etwas kaufen'* Und das ist die Hauptsache, zum Donper-
wetter, ja! F. B. in F.
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In der vorletzten Nummer der _Blauen® schreibt Kollege
Oswald Firl (Erfurt) fiber Inventurausverkdnfe, und fch lese
am Schlusse seiner Ausfihrungen als Anmerkung der Redaktion,
daf auch mal ein Kollege, der sich gleicherweise mit dem Verkauf
von Uhren und Goldwaren befalt, seine Meinung &uBlern sollte,
Wenn ich anch annehme, daB der Redaktion die Aeunflerung des
Inhabers eines groBeren Geschiftes irgendeiner Grofistadt vOrge-
schwebt hat, so méchte ich doch andererseits auch als Ubrmacher
der Kleiustadt, der mit besagten Artikeln handelt, meine Meinung
sagen. Ich mufl mich dem Standpunkt und den Ansichten des
Eollegen Firl anschlieBen, schon ans dem Grunde, weil wir in der
Kleinstadt bei diesen Imventurausverkiinfen der Kollegen in den
Grofistidten das Nachsehen hftten, denen das Poblikum, dem diese
Verkdufe bisher nur in der Grofistadt und den Mittelstidten, zu-
mindest aber zu gol; von dem grofen und griferen Geschiiften
irgendwelcher Branchen geboten wurde, wilrde selbstveretiodlich
seinen Bedarf aus suggestiven Griinden lleber in einem Ceschift der
GroBstadt decken, als in einem Inventurausverkanf bel ginem
Kollegen der Kleinstadt. Da wir Kollegen der Klein- und Mittel.
stidte aber in der erheblichen Mehrzahl sind, so hitten wir den
Nachteil davon.

Selbst wenn ich vom rein kanfminnischen, fortschrittlichen
Standpunkt ans mir die Sache ansehe, bin Ich ebenfalls mit Kollegen
Firl der Meinung, daB wir noch nicht so weit sind. Inventuraus-
verkfiufe haben nur flir ganz groBe, absolut kanfménnisch geleitete
Geschilfte einen Zweck, wo sich im Lanfe des Jahres so viele un-
modern gewordene, schwer verkiiufliche Artikel angesammelt haben,
daB ein unbedingtes schuelles AbstoBen derselben absolut néti g wird,
Freilich ist es im hochsten Grade unkanfmiinnisch, diese Artikel als
nutzlosen Ballast von Jahr zu Jahr mitzuschleppen, aber die griofite
Anzahl der Eollegen hat ja gar kein so groBes Lager, daB sich er-
hebliche Mengen unverkfiuflicher Artikel ansammeln kiénnten, und
wenn schon, so gibt es doch noch genug andere Mittel, diese ah-
zustollen. Der kaufmiinnisch talentierte Kollege wird immer Mittel
und Wege finden, sich irgendwelcher Ware zu entduBern, auch ohne
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