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und folglich ein spiteres Nachlassen der Kaufkraft bedeutet,
halte ich das Gesamtkapitel ,Konsumfinanzierung® als ein
nicht ungefahrliches Experiment. Was in Amenka zum
Erfolg gefiihrt hat, wird hier zunachst wohl andere als die
gewiinschten Resultate zeitigen. Ich werde den Gedanken
nicht los, daB die geldspendenden, meist auslindischen In-
stitute weniger idealen Gedanken nachgehen, der notleidenden
deutschen Wirtschaft und der allgemein drmer gewordenen
deutschen Bevolkerung zu helfen, sondern vor allem daran
denken, gerade unsere Notlage zu benutzen, um Gewinne
in ihre Kassen abzufuhren.

Ein iibertriebener Sparsinn eines ganzen Volkes ist dem
Konsum gewiB hinderlich, durch Konsumfinanzierung durfte
jedoch ein bis dahin Okonomisch und sparsam veranlagtes
Volk zu einer leichtsinnigeren Lebensfithrung veranlaBt und
verfilhrt werden. Ich trage also schwere Bedenken in
ethischer Beziehung. Ich halte es fiir ausgeschlossen, daB
der Einzelhandel auf die Dauer die auf ihn entfallenden
Kosten der Kreditfinanzierung nicht in die Warenpreise ein-
kalkulieren wird, da andererseits eine Benachteiligung
des Barzahlers entsteht. Erhilt der Barzahler, d. h. der-
jenige, der mit tatsichlichem deutschen Gelde in Papier
oder Miinze zahlt, keinen Kasseskonto, so wird man ihn
zum spiteren Bezahlen der Rechnung veranlassen, ihn also
das Borgen erst lehren, Beachtet jedoch der Einzelhandel
solche wohlberechtigten Wiinsche der Kassekunden, so muB
die Ware teurer werden, was in volkswirtschaitlicher Be-
zichung schwer zu bedauern ist und andererseits eine Ver-
mehrung des Konsums verhindern konnte.

Solange also das Gesamteinkommen des deutschen
Volkes in allen seinen Schichten nicht gestiegen ist bzw. im
Steigen begriffen ist, bedeutet ,Konsumfinanzierung" meines
Erachtens nichts anderes als ,ein neues Loch aufmachen,
um eine alte Liicke zu schlieBen®,

Der GroBhandel wurde es natirlich mit Freuden be-
griBen, wenn Wege gefunden werden konnten, durch Be-
schaffung von Krediten die Mehrzahl der Einzelhandler
wieder zu Kassenzahlern zu machen, ob der Weg ,Konsum-
finanzierung® der richtige ist, mochte ich bezweifeln, denn
vorliufig wird er nur Banken und ganz besonders auslin-
dischen Banken die Tasche fillen helfen.

R. Berger jun., in Fa. Berger & Wiirker (Leipzig).
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_ Ich mochte lhnen mitteilen, daB ich von vornherein
cinen ablehnenden Standpunkt gegen diese Kredit-
gewiahrung einnehme, und zwar aus verschiedenen Griinden.

Die Einrichtung ist ja noch neu, man hat noch keine
Erfahrung, wie sie sich gestalten wird. Ich glaube aber,
daB man die Einrichtung mit einem nassen und einem
trockenen Auge ansehen mufl, und erst wenn es zu spit ist,
merkt man, was fir ein Schaden durch diese Einrichtung
entsteht,

Ferner miissen die Waren hoher kalkuliert werden,
um die Zinsen, die auf und ab gerechnet werden, zu decken.
Dadurch wird der barzahlende Kunde auf der anderen Seite
geschadigt. Wenn man auch dem Barzahler hohen Rabatt
gewihrte, so wiirde dieses trotzdem einen schlechten Ein-
druck hinterlassen.

Die ganze Einrichtung ist nur eine Konsumver-
schiebung, nennen wir es Vorwegnahme spiterer
Einnahmen, die ein spateres Nachlassen der Kauf-
kraft zur Folge haben muB.

Im allgemeinen wird auch der Uhrmacher seiner Kund-
schaft, deren Verhiltnisse ihm bekannt sind, Kredit gewahren
ohne besondere Erhéhung. Wenn er auch das Geld einige
Monate spater erhilt, so hat er doch auf der anderen Seite
auch Kredit bei seinem Grossisten oder Lieferanten.

Die Kunden, die auf diese Weise Kredit suchen und
erhalten, schidigen sich meiner Meinung nach selbst, denn
sie nehmen eine gewisse Schuldenlast auf sich, die sie sehr
driicken wird und die sie vielleicht, wenn noch andere Um-
stande, wie Krankheit usw. dazukommen, so leicht nicht
wieder los werden.

Ich machte deshalb persénlich davor warnen, diese
Konsumkreditgewiihrung in unserer Branche einzufthren,

C. Bobardt, i. Fa. Georg Jaceb G. m. b. H.
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Beziiglich der Konsumfinanzierung teile ich ergebenst
mit, daB hier in Konigsberg 1. Pr. schon zwei Gesellschaften
JKunden- Kredit* bestehen, von denen die zuerst gegriindete
mich zum Beitritt aufforderte. Nach reiflicher Ueberlegung
lehnte ich ab, weil eine Steigerung der Kaufkraft
durch dies System nicht erzielt werden kann, hochstens ein
voriibergehender Anreiz der Kauflust. Ein Kunde, der
heute mit ein Viertel Anzahlung eine Ware ersteht, mull
die iibrigen drei Viertel doch in den niichsten Monaten auf-
bringen. Die fehlen also dann zum Ankauf neuer Waren.
Soviel ich gehéirt habe, sind hier aufler in der Textil- und
Schuhbranche keine nennenswerten Umsiitze auf Grund
dieses Systems gemacht worden. Ich halte es fur keine
Gesundung, sondern fiir eine Schadigung der Volkswirt-
schaft. Verdienen tun dabei hochstens die Banken und
Konsortien, die die Sache aufziehen und finanzieren.

Falls es nitig wird, beabsichtige ich — eventuell mit
ein paar Kollegen gemeinschaftlich — von Zeit zu Zeit zu
inserieren, daB wir unsern alten Kunden im Bedarfsfalle
nach wie vor Zahlungserleichterungen ohne Spesenbelastung
gewihren. W. Bistrick (Konigsberg i. Pr.).

*

Ich michte fast glauben, daB die Warenhauser diese
neue Einrichtung weniger des direkten Eifolges wegen,
sondern der Reklame halber aufgegrifien haben. Damit
bringen sie wieder einmal durch breite Veroffentlichung ein
neues Moment in das Publikum und zeigen demselben eine
angeblich grofie Erleichterung im Einkauf an. Ob und wie
weit sich dieses Kreditsystem bewihrt, wird sich ja in der
Praxis zeigen. Meiner Meinung nach kann es wohl fur
Warenhiuser in Frage kommen, ab sich das Publikum dieser
Hilfe jedoch auch bei seinen Einkiufen in Spezialgeschiiten
bedient, mochte ich vorerst dahingestellt sein lassen. Jeden-
falls aber ist es eine unbedingie Notwendigkeit seitens des
Einzelhandels, allerschnellstens ein gleiches System zu
schaffen, um den Kaufhiusern nicht nachzustehen.

Andreas Huber (Miinchen, Veterinirstrafle 5).
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Sobald jemand iiber seine Verhiltnisse lebt, wird er
von diesem Augenblick an fiir lingere Zeit davon aus-
geschaltet, etwas anderes kaufen zu kinnen als das Aller-
notwendigste. FEs ist meines Erachtens deshalb unklug,
nur an den Augenblick zu denken und die kommende Zeit
aufs neue durch Ausschalten von Kiuferschichten zu be-
unruhigen. Richtiger ist es wohl, jeden Kunden so dis-
ponieren zu lassen, wie es ihm der Inhalt seines Geldbeutels
gestattet; denn in jedem Geschift hat ein ordentlicher
Mann so viel Kredit, daf man ihm 2 bis 3 Monats-
raten fiir die Abrechnung gestattet. Jedenfalls sind
die Banken, Sparkassen, Kredit- Genossenschaften auch gegen
diese Idee. Zum Sparen erziehen, um mit dem Ersparten
spiter einzukaufen, aber nicht zum Schuldenmachen erziehen,
um diese spater mit griBter Mithe zu tilgen. Nur dieser
Grundsatz kann der Wirtschaft nach und nach aufhelfen.
Das Umgekehrte aber bringt uns nach gewisser Zeit neue
schwarze Stunden, weil die {iberaus groBte Anzahl der
Kiufer nicht griBere Einkommen haben, als daB sie gerade
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