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s war nicht schwer, am Schlusse des Jahres 1gz5 fiir
t 1926 vorauszusagen, dafl es ein Jahr harter Arbeit
und fuBerster Einschrinkung sein wiirde. Das Uhr-
machergewerbe hat unter der allgemeinen Wirtschaftskrisis
ganz besonders zu leiden gehabt. Selbst das Reparatur-
geschift hat sehr nachgelassen, so dafl unter den Uhr-
machergehilfen eine Arbeitslosigkeit eintrat, wie wir sie
bisher in unserem Gewerbe noch nicht kannten. Erst im
Herbst begann sich ein kleiner Aufstieg bemerkbar zu
machen, hoffentlich hat das Weihnachtsgeschaft manches
wieder gut gemacht.

An unsere Kollegen sind wahrend des Jahres sehr harte
Anforderungen gestellt worden. Selbst die bestgeleiteten
(Geschifte hatten ithre Sorgen und Miahe, ihren Verpflichtungen
piinktlich nachzukommen. Im allgemeinen ist eine Kredit-
ausweitung die Folge der Wirtschaftskrise dieses Jahres
gewesen, die man im Interesse des ganzen Faches mit
groBter Besorgnis beobachten muB. Auch die Anforderungen
aus Steuern gehen weit iiber das Mafi des Ertriglichen
hinaus. Besonders bitter fiir das Uhrmachergewerbe ist es,
zu sehen, wie offentliche Mittel von behordlichen Wirtschaits-
organisationen verschleudert werden., Geradezu ein Schul-
beispiel hierfur ist der Konkurs der ,Prizision*. Hat doch
die Girozentrale Dresden als Offentliches Bankinstitut rund
3 Millionen &ffentlicher Gelder in geradezu leichtfertiger
Weise zur Verfugung gestellt. Die Folgen dieser Kredit-
politik der Girozentrale haben jetzt die Uhrmacher und die
Stadt Glashutte zu tragen. Eine groBe Zahl der Kollegen
ist durch den Konkurs der ,Prazision” in die argste Be-
driangnis gekommen. Am 5Schlusse dieses Jahres versuchte
der Konkursverwalter, hinter dem als fast einziger Glaubiger
der ,Prazision* die Girozentrale mit ihrem Druck steht,
noch moglichst schnell alle unsere Kollegen zu pfanden,
damit sie nicht mehr die Médglichkeit haben, von dem
letzten, durch den Schutzverband erkampften giinstigen
Urteil Gebrauch zu machen, nach dem sich die Kollegen
als Nebenkliger der Hauptklage anschlieBen konnen und
wo sie voraussichtlich dann durch Hinterlegung einer Sicher-
heit von 200 Mk. vor ZwangsmaBnahmen gesichert wiren
bis zur Entscheidung des Hauptprozesses. Bezeichnend fir

unsere ganze offentliche Moral ist es aber, daB diese ge-

radezu skandalosen Vorginge bei der Kreditgabe an die
»Prazision* in der groflen Oeffentlichkeit, also in der Tages-
presse, ohne groBen Widerhall geblieben sind. Ob man
eine solche Verschleuderung offentlicher Mittel heute schon
als etwas Unabédnderliches und Gegebenes ansieht?

Das Jahr 1926 war fir unsere Kollegen kein gutes.
Auch die Fabrikation und der GroBhandel unterliegen gleich-
falls einer schweren Krisis. Ein Bild gibt die nachstehende
Tabelle der Konkurse und Geschiftsaufsichten.
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‘schaftlich vorwirts zu bringen?

Nr. 1

Wie hat sich nun der Uhren-Einzelhandel zu diesen
schwierigen Wirtschaftsaufgaben gestellt? Als Wendepunkt
in der Auffassung iiber die Forderung unserer Wirtschafts-
interessen wird die Reichstagung in Kiln anzusehen sein.
Sie war auf den Ton abgestimmt ,Wie ist es maoglich,
durch Einzel- und Organisationsarbeit unser Gewerbe wirt-
Wertvolle Anregungen
konnten gegeben werden, und diese Anregungen werden
sich hoffentlich im Laufe der Jahre segensreich auswirken.
Wollen wir aber eine wirkliche Gesundung bei uns er-
reichen, so werden alle Mitglieder des Gewerbes an sich
arbeiten miissen, um sich geistig vollig umzustellen. Manch
altes, morsches Gebalk muB zusammensturzen, um neuem
Aufbau Platz zu machen, Wir werden z. B. nicht weiter
kommen, wenn wir die Aufgaben der Organisation, sei es
der Innungen, Unterverbinde oder des Zentralverbandes,
darin suchen, daB den Kollegen, die fortschrittlich und reg-
sam sind, Zugel anzulegen sind. Den freien Wettbewerb
darf und kann die Organisation nicht hemmen, sie ist nur
dazu da, dariber zu wachen, daB dieser Wettbewerb sich
in einwandfreien Formen bewegt. Es muB aber das Recht
eines jeden einzelnen bleiben, alle seine Mittel und alle
seine Krifte zu verwenden, um sich moglichst einen Vor-
sprung vor den anderen zu verschaffen, mit anderen Worten,
um sein (eschaft so zu fdhren, daB es wirtschaftlich den
groBten Erfolg bringt.  Erfreulicherweise konnen wir *wohl
feststellen, daB in dieser Auffassung Fortschritte gemacht
sind. Eine sehr erhebliche Zahl unserer Kollegen fuhlt,
worauf es ankommt, und beginnt, die gegebenen ldeen in
die Tat umzusetzen. Das macht sich bemerkbar an der
Ausstattung der Schaufenster, an der Aufmachung der
Liden, in der Kundenbedienung und in der Propaganda.
Sicher gibt es hier noch ein weites Feld zur Beackerung.

Ein grofies Verdienst des Zentralverbandes ist es ge-
wesen, im Oktober einen besonderen Kursus fur Verkauis-
kunst abzuhalten. Er ist nach dem Urteil der Veranstalter,
der Teilnehmer und der Beobachter als glinzend gelungen
zu bezeichnen. Eine Fille neuer Anregungen wurden ge-
geben und empfangen, und zum Teil sind diese Ideen schon
in die Praxis umgesetzt. Gerade auf die Fragen der Kunden-
bedienung, der Ausstattung des Schaufensters und des Ladens
sowie auf den kontrollierten Ein- und Verkauf wird unsere
Kollegenschaft in den nichsten Jahren ihre Hauptaufmerk-
samkeit zu richten haben, So wird im nichsten Jahre An-
fang Februar der zweite Kursus sicher eine zweite Etappe
zu dem Ziele sein, das wir uns gesteckt haben. Die Kursus-
teilnehmer sollen die Kerntruppe werden, der Triger der
neuen Ideen und die Fuhrer des Fortschritts.

Aber gerade diese Arbeit des Zentralverbandes, die
wohl bei einem kleinen Teil, namentlich bei den Teilnehmern,
volle Wurdigung und Anklang gefunden hat, ist, soweit
wir feststellen konnten, ohne Resonanz beim GroBhandel und
der Fabrikation geblieben. Offenbar ist man in diesen
beiden Gruppen der Ueberzeugung, daB das eine Angelegen-
heit ware, die sie gar nichts anginge, und doch ist diese
Meinung falsch. Der Fabrikant und der GroBhindler haben
sicher das gleiche Interesse daran, dafl der Einzelhindler
mit allem Ristzeug versehen wird, um den Umsatz der
Ware zu steigern und um das Publikum unter allen Um-
stinden mit der Ware zufriedenzustellen. Gelingt das, so
hat den Nutzen der GroBhandel und vor allem die Pro-
duktion. Heute ist es nicht damit getan, nur Ware zu
produzieren und es dem Schicksal zu iiberlassen, wo sie
bleibt, sondern auch der Fabrikant hat die Aufgabe, mit-
zuhelfen, daB die Ware in der richtigen Weise auch ab-
gesetzt wird, Er hatte demnach genau das gleiche Interesze
an diesen Verkaufskursen wie der Einzelhandel. Wenn man
jetzt so oft auf Amerika hinweist, so glauben wir, daB das,
was in Amerika der Fabrikant tut, um den Absatz der
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