Nr. 28

DIE HHRME.CHEEI{UNST _ 507

LAn den Leser« schreibt Hahn dariiber: ,So bat ich den
Schulmeister, gegen Lohn meinen RiE auszuarbeilen.
Er wollte anfangs nichl daran, weil er geglaubl, es sei
nicht moglich: ich sprach ithm zu, nur einen einzigen
Planeten zu versuchen. [Die Himmelskugel, mil der
scheinbaren Bewegung nach der Ahnlichkeit der hiernach
beschriebenen Hechinger Maschine, war die erste Arbeil.
Es kostete viel Miuhe, bis der Mond auf der Kugel seine
schraubengangige Bewegung, namlich die von Morgen
gegen Abend mit der von Abend gegen Morgen, ver-
bunden erhielte. Als der Versuch sich bewahrte, so
wuchs die Lust bei dem Schulmeister, neben seinen
Schulstunden, ohne etwas in seinem Amie zu versaumen,
noch weiter fortzumachen.«

Es ist moglich, hier zwei wiederenldedkie Uhren von
Hahns erstem Mitarbeiter Schaudt, mit wirfelformigem
Unterbau, in den Abb. 17—24 wiederzugeben. Die eine
Uhr befindet sich im Schlosse zu Salem am Bodensee,
die zweile im Deulschen Museum, Munchen?. Bei der
ersteren kann man annehmen, daf sie kurz nach ihrer
Entstehungszeit dort aufgestelll wurde, die zweile wurde
von der Universilal Munchen an das Deulsche Museum

2) Auf leklere wies mich Dr. med. Bodong (Hodhst a. M.) lan.

uberwiesen. An dem Salemer Werk lesen wir auf dem
Zifferblatt des Coppernikanischen Systems (Abb. 20,
vermullich in den Schriftzigen Hahns: .invenit M. Hahn.
Pastor Onstmetlingensis. fecil Phil. Gottfr. Schaut, ludi-
mag. ibidem 1769« (,Erfunden wvon Magisier Hahn,
Pfarrer in Onstmetlingen, ausgefuhrt von Phil. Gohlfr.
Schautl, Schulmeister daselbst 1769.«] Am Miinchner Werk,
das 70 cm hoch isl, findet sich auf dem Horizontreif (auf
Abb. 22 der breile schrag liegende Reif um die Himmels-
kugel) aufgraviert: ,Phil. Goltfr. Schaudt in Onstmettingen,
Balinger Amts im Wirlembergischen.* Dieses Werk diirfle
nach 1774 gefertigt sein. Zur Erlauterung beider Mecha-
nismen lassen wir am besten Hahn selbst zu Worle
kommen. Im Prinzip ihrer selbsltiatigen Schallungen sind
das Salemer wie das Minchner Werk dem in Abb. 16
wiedergegebenen Weik fur den Fursten Josef Wilhelm von
Hohenzollern-Hechingen vollig verwandt : nur in Aukerlich-
keiten finden wir Unlerschiede. Bei Vergleichungen des
nachstehenden Textes mit den Abbildungen ist zu be-
achten, daB verschiedene Teile auf den Bildern des
Salemer wie des Munchner Werkes nicht richtig eingestelll
sind, oder Zeiger, wie der wichtige ,fiinfzinkige Zeiger,
auf Abb. 21, abgebrochen sind.

(Fortsekung folgt)
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Reklame durch das Schaufenster

Das nachstliegende Propagandamitiel des Geschafts-
mannes 15t sein Schaufenster. Dies zu pflegen und ,ins
rechte Licht* zu rucken, 1sl die dankbarste Aufgabe in
dem groken Reklamefeldzuge der Jeklzeil. Das Schau-
fenster ist nicht nur dazu da, dem Ladenraum Licht zu
geben, es hal vor allem den Zwedk, fur seinen Besiker
zu werben. Es ist der stumme Vertreter des Inhabers,
soll also dessen wirdig sein. Vom Schaufensler
beziehungsweise von dessen Beschaffenheit schliegt man
auf das Geschaft und dessen Inhaber. Nicht nur groke
Geschaftshauser, sogenannte ,erste Firmen«, haben die
Verpflichtung thren Schaufenstern Pflege und Aufmerksam-
keit zu widmen, auch bei dem mitlleren und kleinen
Geschaftsmann ist das Schaufenster und seine Auf-
machung ausschlaggebend fur den gulen oder schlechien
Geschaftsgang. Es lassen sich nicht nur grofe Fenster
dekorieren, nicht nur mit Seide und Spiken werden gute
Wirkungen erziell, auch das kleine Fenster wird, wenn
es mil Oberlegung und Geschmack dekoriert isl, seinen
Reklamezwedk erfullen. Wenn das Publikum vor dem
Fenster stehen bleibi, die Dekoration und somit die Ware
betrachtet, hat das Fenster seine Schuldigkeit getan.
Denn vom Anschauen der schon ausgelegten Waren wird
der Kaufreiz bestimmt gesteigert, und bis zum Enischluf
sind nur wenige Keltenglieder. Viele Schaufenster der
Uhrmacher lassen nur zu oft die einfachsten Grund-
htdingungcn einer zweckmagigen Dekoration vermissen.
Meist findet man Durchschnittauslagen des typischen
l!hrenftnaicrs, die sich durch allzu reiche UOberladung
auszeichnen. Uhren und Schmucksachen gleicher Art und
Preislage sind meist ofl wiederholt vertreten. Dadurch
verhierl die Wirkung der Auslage leicht an Werl. Die
Ware sieht dann zu sehr nach Serie aus. Serien-
Ausstellungen sind nur ‘bei Spezialfenstern, wie zum
Beispiel bei Wecdkeruhrienstern, angebracht.

Wie wirkt nun solch ein Durchschnittsschaufenster
uf das Publikum? Solange das Fenster nicht von dem

lichen abweicht, verfehll es seinen Zweck. Es war
nuglos, die kostbare Zeit mit der Auslage im bisherigen

Zu verwenden. Das Publikum, das im Hasten des
Tages gerade seines Weges geht, kaum links und rechis
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zu blicken hat, wird die thm zur Seite liegenden Schau-
fenster nur betrachten, wenn drinnen etwas Besonderes
auffallt, sei dies besondere Farb- oder Raumgebung.
Jedenfalls muk ein Fenster anziehen. Das i1sl die Kunst
des Dekorierens.

Der Uhrmacher denkt, dem Publikum einen Begriff
von der Reichhaltigkeit und Vielseitigkeit seines Lagers
zu geben, wenn er formliche Warenausstellungen 1m
Schaufenster veranslallet. Solange eine solche Waren-
vorfuhrung nicht ermiidend wirkt, mag es wvielleicht noch
gehen.

Wenn aber das Publikum merkl, dak fast das ganze
Lager monatelang im Fenster liegl, wird es weniger
mulig den Laden betreten. Es muf zugegeben werden,
dak ein Tell des Publikums bestimmie Waren aus dem

‘Fenster verlangt. Dies firifft beim Uhrmacher aber nur

zu, sofern es sich um einzelne Prachlexemplare oder
besonders preiswiirdige Sachen handelt. Artikel jedoch,
die zu lange im Schaufenster lagern, werden beim
Publhikum im Werte fallen und durch zu hauhges Wieder-
sehen an gleicher Stelle, in gleicher Umgebung allmahlich
in den Geruch eines Ladenhuters kommen. Also isi
Grundbedingung fur zweckmakige Reklame, recht ofl
wechselnde und stark veranderte, gute Schaufenster-
dekoration. Oft genugt schon, wenn der Hauptanziehungs-
punkt des Fensters oniginell ist. Sofort wird das Publikum
von der Riuhrigkeil des Inhabers uberzeugt und kauft
hier gern. Hier weig es, dak es mil einem fortschritt-
lichen Geschafismann zu tun hat.

Oft sieht man Uhrenfenster, die mit wochenaller
Auslage vom Publikum kaum gewurdigt werden. Da
liecgt nun die edle Ware, bestaubt, die Metallteile vielleicht
schwarz angelaufen. Die Stoffbespannung der Auslage-
gestelle ist stark verschossen. Ware, die aus dem Fenster
genommen wurde, 1t mcht wieder erganzi. Solche
Fenster sind alltaglich. Soll sich hier ein moderner
Mensch verlrauensvoll hineinwagen? Soll er hier, wo das
Fenster schon einen frostlosen Eindruck macht, dem In-
haber seine gute Uhr zur Reparatur anvertrauen? Kann
er hier erwarten, dak seine Uhr in zuverlassigem Zu-
stande wieder in seine Hande geral? Es muf aber auch
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