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Ich mache mich selbstandig!

Von Franz Anton Bechiold

Vielen Berufsuchenden kommt es gar nichl in den
Simn, sich selbstandig zu machen. Andere mochten sich
wohl selbstandig machen, sie wissen es aber nicht rechi
anzufangen. Manche werden selbstandig und wissen
mcht recht wie. Es i1sl nicht zweifelhaft, dak viele nichi
das ihnen Angemessene suchen, und weil sie es nichi
suchen, finden sie es auch nichl. Goethe fakle dies etwa
0 zusammen: Der grogle Teil des Unheils und dessen,
was man bos in der Well nennt, entsteht blok, weil die
Menschen zu nachlassig sind, ihre Zwecdke recht kennen-
zulernen und, wenn sie solche kennen, ernsthaft darauf-
05 zu arbeiten. ,Zwedke= ist allerdings etwas allgemein
ausgedriickt, aber dem Sinne nach gill der Ausspruch
auch fiir die, die sich selbslandig machen mochien oder
konnlen.
~ DBeruflich selbstandig sollten sich nur die machen,
die, alles in allem — dazu geeignel sind. Das sind
Menschen, die ihrer ganzen Nalur nach ein Ganzes
meistern konnen. Das gill fir den Arzt, den Rechisan-
wall, den beirieblichen, volkswirtschafilichen, technischen,
organisalorischen Berater wie fiur den Kiinstler und

_ ller, fiir die Giiterhersteller, Giilerausbesserer,
Handler, die Verkehrs- und Bewirtungsleute, die Geld-
lele, die Vermittler aller Arlen. Ein Ganzes meislern

. alles das wissen und konnen, womil man das

e und das Geldliche erfolgreich bewirkt. FEs
kann  jemand beruflich ein sehr geschickter Mensch
Wissender und konnender Arzt, Rechisanwall, Berater,

er, Vermittler . . ) sein und sich doch geldlich

llien konnen. Beides muf zusammenkommen
et beisammen sein: Berufserfolg und Gelderfolg, Wer
ar .Oeld zu machen« versteht, ist Herr in der einen

und wer nur beruflich etwas kann, dem fehlt die
idere Halfte,
‘Hnﬁ «feine Geldmacher« ist menschlich unerfreulich.
e fir an das Geld (Einnehmen, Halten und Vermehren
i [Hldes) denkl, wirki absfoend, und diese Menschen-

Bl volkswirfschafllich unerwiinschl. Der berufs-
aidle Mensch beleb! und erfrischi; aber als Selb-
o CHEE Kann er sich nur hallen und gedeihen, wenn
fean. 1 JeWissen Gelderfolg hat. Bei der Besprechung
e n. Mgelegenheiten wird oft iibersehen, dak es mil

Wissen und dem Berufskonnen nicht getan isi.
ing des Rechnens, des Geldhereinbringens,
S und des Geldverwaltens wird unier-
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schakl. So sehen wir nicht sellen, dag ein beruflich be-
fahigler und regsamer Mensch geldlich nicht vom Fleck
kommt oder sogar riickwarts wirfschaflet und ein weniger
befahigter, aber rechenkundiger und geldgewandler sich
hallen kann und vorwartskommt. Auch mit der Rechen-
kundigkeit und Berufsgewandtheil zusammen werden die
wunschenswerten geschaftlichen Ergebnisse noch nichl
erziell. Wer genau berechnen kann, soundso viel koslel
mich alles in allem dies und jenes Stiick, der erhall den
als Verkaufspreis gedachten Betrag oft michi, wenn er
anliefert. Und wenn er ihn erhalt, so qill es immer,
diesen Belrag vorteilhafl anzulegen oder aufzuwenden.
Eine genaue Selbsikostenberechnung ist notwendig, aber
das gut und richlig berechnete Stiick muk auch gut und
richhg verkauft werden, und fur das gut und richtig ver-
kaufte Stuck muf das enlsprechende Geld in qulen
Stucken und rechizeilig herein, und wenn es herein ist,
muk es so sicher und vorleilhaft als moglich wieder
hinaus. Isi alles dies richtig gemadh!, so ist zu bedenken,
wie die neuen hinausgehenden Shiicke einen gulen Namen
schaffen und haltlen. Denn der gute Name ist ein Werbe-
mittel ersten Ranges. Im Welbewerb ist nicht nur auf
den oder die benachbarlen Kollegen zu achten, sondern
auch auf die benachbarten Gewerbe und auf die Ge-
werbe, die neu entslehen und die zuruckgehen.

Der Selbstandige muk ,die Ohren spiken* und die
Augen aufmachen, Er darf nicht sagen: was geht mich
das Aulomobilwesen, die Luflschiffahrt an, oder: was habe
ich mit den Vegelariern oder Antialkoholisten zu tun,
sondern er muf uberlegen, ob und wie das ihn person-
lich und als selbstandigen Berufsmenschen trifff. Ob es
sich um diese oder jene Neuerung oder Richtung handelt,
anderes wirtschaftliches und seelisches Verhalten fiihri
andere wirtschaftliche Zustande herbei. Wer macht sich
z. Bb. Gedanken uber all die Veranderungen, die durch
das neue Verkehrswesen herbeigefiihrt werden, oder uber
die Veranderungen, die elwa durch die Verminderung
des Fleischgenusses herbeigefiihrt werden?  Als in Rufs-
land die Heiligenbilder weniger und weniger gekauft
wurden, gingen die Hersteller mehr und mehr den Krebs-
gang und damil auch, wie immer in solchen Fallen, die
davon abhangigen Vor- und Nachgewerbe (etwa Roh-
slofflieferanlen und Handler). Der Aufschwung im Aufo-
mobilwesen griff scharf ins Schmiedegewerbe, ins Wagner-
und Satllergewerbe, auch ins Schuhgewerbe und in




