W SLUB

Bob

DIE UHRMACHERKUNST

Nr. 48

Stiick = 283806 (168 474) Fr. Chronographen, davon 2035
Stiick nach den Vereiniglen Siaalen, 369207 (234 897)
Stiick = 2811971 (1938709) Fr. Armbanduhren aus Nidkel,
davon 135547 Stick nach den Vereinigien Staaten,
82335 (66467) Shick = 1267 142 (984 013) Fr. silberne
Armbanduhren. darunter 40012 Stick nach Grok-
britannien, 111057 (102222) Stiick — 4497728 (3777 389) Fr.
goldene Armbanduhren, darunier 34 890 Stiick nach
Grogbritannien, 37351 (37 552) Stidk = 676 299 (809 553)
Franken andere Uhren mil Taschenuhrwerken, Haupt-
abnehmer war Grofbritannien mit 12470 Stuck. Vom

Export in Uhrenwaren entfielen 15 (27) dz = 70076 (49825)
Franken auf Bestandieile zu Slanduhren usw., wovon
5 dz nach Frankreich gingen, 39 (54) dz = 115637 (136298
Franken auf Stand- und Wanduhren, mil Grogbritannien
mit 15 dz als Hauplabnehmer, 5 (7) dz = 23854 (38813] Fr.
Wedker, mit 2 dz nach Britisch -Indien, 34 (32) dz = 453134
(503 482) Fr. vorgearbeilete Bestandteile zu Taschenuhren,
Hauptabnehmer Frankreich mit 18dz, 100(74)dz=1467245
(1077138) Fr. fertige Bestandieile zu Taschenuhren, Haupi-
abnehmer Deutschland mit 21 dz.

Turmuhren wurden nichf ein- und ausgefiihrt. (1/227)
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Zwolf Tips zum Erfolg

Von Herbert N. Casson (London)

Der vierte Tip
Kaufen Sie nur, was wiederverkauflich ist

Bleiben Sie nie mit elwas hangen, das Sie nichl ver-
kaufen konnen. Das ist der vierte Tip.

Wenn Sie seine Bedeutung erkennen wollen, dann
miissen Sie unsere groflen Geschafisleule fragen.

Jeder grofe Geschaftsmann ist mehr als einmal in
seinem Leben hangen geblieben, weil er diesen Tip ver-
gessen hat. Tausende haben alle ihre Ersparnisse auf
diese Weise verloren.

Kaufen Sie niemals etwas, blok weil es lhnen ge-
falll. Auker Sie konnen es darauf ankommen lassen,
Ihr Geld zu verlieren, ohne daf Sie sich elwas daraus
machen.

Fast jeder Kaufer begehl im Anfang diesen Fehler:
Er kauft Waren, die seinem eigenen Geschmack zusagen,
um dann herauszufinden, daB sie sonst niemandem zu-
sagen; diese Waren bleiben — ein vollkommener Verlust —
auf seinen Regalen liegen.

Tausende von Leulen begehen diesen Fehler, wenn
sie Grundstiicke kaufen. Sie bauen ein Haus in irgend-
einer weil entlegenen Gegend. Funf Jahre spaler,
wenn sie das Haus verkaufen wollen, enldedcken sie, dak
niemand es kaufen will. Es hat keinen Markiwerl, und
sie miissen es entweder um einen Pappenstiel verkaufen
oder jahrelang warlen, bis sie irgendeinen Sonderling
finden, der es haben will.

In jeder abgelegenen Gegend konnen Sie auf irgend-
einem Hiigel ein sellsames, halb verfallenes Haus finden —
es hat Hunderitausende gekostet und ist fir wenige
Tausende verkauft worden, ein Denkmal der Torheit
seines Erbauers, der diesen vierten Tip aufer achi ge-
lassen hal. Er hat ein Haus gebaul, das nichl verkaufl
werden konnte.

Ein Grofsladter, der mehr kunstlerisch als kauf-
mannisch veranlagl war, baute in einem fernen Vorort
ein Landhaus zu einer Zeil, da die Baukosten sehr hoch
waren. Er baule es zu seinem eigenen Vergnigen mil
einem sellsamen Dach, Parketlboden, einem Afelier und
bunten Glasfenstern.

Er legle all sein Geld darin an. Eines Tages war
es in der Zeitung angekiindigl: ,Ein Haus zu verkaufen
um die Halfte der Baukosten. Er wird auch ein Viertel
nehmen und sogar 759, verlieren, weil er diesen vierten
Tip vergessen hal.

Ein anderer Groksladier, der einiges Geld erspart
hatte, kaufte Anteilscheine einer kleinen Gesellschaft,
einer lokalen Fabrik. Wahrscheinlich sind diese Anleil-
scheine noch heute so viel werl, als er dafur bezahll hat.
Aber sie sind nicht marktgangig, und wenn er sie jekt
verkaufen will, findet er keinen Kaufer. Er muk sie enl-
weder behalten oder sehr billig abgeben.
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Wieder ein anderer Geschaftsmann kaufte ein Paleni
auf eine neue Maschine. Wenn das Patent nicht verlekl
wird, wenn die Maschine billig hergestelll werden kann,
und wenn das Publikum sie wiinschi, kann er ein Ver-
mogen damit verdienen. Er halle diese drei ,Wenns®
vergessen, als er das Paten! kaufte. Nun mochie er es
verkaufen, aber niemand will es.

Und so geht es fort. Von diesen Fallen gibf es
Tausende. Tatsachlich macht jedermann, der Geld hat,
zu irgendeiner Zeil diesen Fehler: er kauff, was er nichi
wiederverkaufen kann.

Wenn Sie kaufen, miissen Sie sich immer verschiedene
Tatsachen klar vor Augen halien:

Frstens: Ihr Geschmack kann sich andern. Das Haus,
das Thnen heute gefalll, kann lhnen, oder was noch
wahrscheinlicher ist, lhrer Frau morgen mifkfallen,

Zweilens: Fiir den Preis ist die Nachfrage eni-
scheidend. Die Anschaffungskosten oder der Werl sind
es nicht. Der Preis einer Sache ist, was irgendein
anderer dafiir bezahlen will. Man kann einen Luftschiff-
Hangar um Hunderltausende und eine Briefmarke um
zwel Millionen verkaufen.

Drittens: Sie dirfen lhr Geld nicht fur eine Laune
ausgeben und sich einbilden, dak es eine Anlage isl.
Kaufen Sie, was Ilhnen gefalll — ja — aber nur, wenn
Sie es sich leisten kinnen, Ihr Geld wegzuwerfen.

Viertens: Je einzigarliger und ungewohnlicher emn
Wert ist, desto unwahrscheinlicher ist es, da Sie emnen
Kaufer dafiir finden werden. Je gewohnlicher eine Sache
ist, desto groger ist die Zahl derer, die bereit sind, sie
zu kaufen. -

Gewohnliche Leute wollen gewohnliche Sachen —
und neun Zehntel aller Leute in der Welt sind gewohnlich.
Das ist eine Tatsache, die zu viele vollstandig ubersehen.

le eigenartiger, origineller und personlicher eine
Sache ist, deslo mehr werden Sie an ihr verlieren, wenn
Sie sie verkaufen. Diese sellsame Talsache konnen
kiinstlerisch veranlagte Leute nie verstehen, und beinahe
alle Leute iibersehen sie, wenn sie kaufen.

Mit anderen Worten: Waren sollen so weit als moglich
die Eigenschaft des Geldes haben, wenn man sie vom
Standpunkt der Finanz betrachiel.

Der groke Wert des Geldes liegt darin, daf es jeder-
mann haben will. Man kann jederzeit Giiter fir Geld
eintauschen.

Wenn Sie zum Beispiel ein marklgangiges Wertpapier
kaufen, so konnen Sie es jederzeil wieder verkaufen.

Tatsdchlich konnen Sie es in zehn Minulen wieder ver-
kaufen, wenn Sie sich des wundervollen Verkaufsdienstes

der Borse bedienen.
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