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Denn es ist eine der selisamen Sitten der Dschungeln,
dak kranke Leute sich erbieten, Ihnen die Strake der
Gesundheil zu zeigen, und dak Gauner und Lumpen lhnen
einreden wollen, sie wolllen Sie reich machen.

Eines aber gibl es so gul wie gar nicht in den
Dschungeln: einen uninteressierfen Ral oder Dienst. Sie
tun besser daran, das zu wissen, bevor Sie dije Dschungeln
belrelen, als nachher, wenn Sie wieder herauskommen.

Alle diese Fiihrer und Ralgeber verschwinden mif
einem Schlage, sobald Sie lhre Brieflasche verloren haben.
Ploklich sind Sie allein und verlassen.

Wenn einer sich in diesem Urwald verirrt hal, dann
wird er mit Vorliebe ein Fuhrer oder — mit anderen
Worten — ein ,broker. Konnen Sie glauben, dag,
wenn er wirklich den Weg zum goldenen Berge wiigle,
er thn irgend jemandem gegen eine kleine Gebiihr zeigen
wurde ?

Neinl Wenn Sie verlaglichen Ral brauchen, dann
ist der broker der lekle, zu dem Sie gehen diirfen. Die
Tatsache, dak es in den Dschungeln keinen ,ehrlichens
Makler gibi, ist vielleicht noch nie so gerade heraus be-
hauptet worden, aber Sie werden finden, daf die Be-
hauplung im allgemeinen stimmt.

Zweifeln Sie aber, dann fragen Sie jemanden, der
20 Jahre lang Wertpapiere gekauft und verkauft hal.

Nicht, dag der Makler geradezu unehrlich ist, aber
er hat seinen eigenen Sittenkodex. FEr hat sich seine
eigenen zehn Gebole gemacht, ohne die des Moses be-
sonders freundschaftlich zu beriicksichligen.

Sein erstes Gebol ist: ,Du sollst den Klienlen das
Risiko lragen lassenl«

Er denki nie an Sicherheit. FEr denkt nur an Aklion.
~Vorwarls, weiterl« sagl er. Ganz gleichgiiltig wohin,
aber ,weiterl* Der Makler halt jedermann in den
Dschungeln in Bewegung. Das ist fir die Bewohner der
Dschungeln im allgemeinen eine ganz ,verdienstvolles
Tatigkeit.

Allein ich spreche nichl im allgememnen.  Ich  will
den Lesern dieses Buches sagen, wie sie ihr Geld be-
halten, und wie sie damit mehr verdienen konnen.

Kein ,broker« liegl nachis schlaflos im Belt und
denkl an seine ehemaligen Klienten, die jekt im Armen-
hause sind. Wolllen die Makler das tun, so wiirden sie
sami und sonders an Schlaflosigkeit sterben.

Ein ,broker+ lakt sich gewohnlich von Geriichien
und nicht von Prinzipien leiten. Er bewegt sich mil dem
Gang des Markles auf und ab. Selten studiert er
okonomische Gesepe.

Er hat keine Karle, keinen Wegweiser, keinen Kompak.
Er folgt nur seinen Klienten, die er zu fuhren vorgibt.

Er ist uberhaup! kein Fuhrer. Hochstens ein Be-
gleiter. Sobald Ihnen das klar ist, konnen Sie den
Makler sogar mit gulem Erfolg benuken.

Er ist ein verwendbarer Mann, der tul, was man ihm
sagt. Er macht lhre Wege, er heitert Sie auf, er erzahll
Ihnen die Neuigkeiten des Tages. Er kauft fiur Sie, und
er verkauft. fir Sie. Aber ein Fuhrer? Nicht einen

Augenblick _
Es gibt in den Dschungeln aber noch eine andere

Art Leute. Diese behauplen durchaus nichl, Fiihrer zu
sein, aber sie wissen mehr als die Fuhrer. Das sind die
Bankiers.

Der Bankier isl ein Wachter. Er ist ein Mann, der
das Geld davor schuk!, verloren zu werden. Sein einziger
Gedanke ist: ,Sicherheit!”

Wenn er auch die Pfade der Dschungeln so wenig
kennt wie ein anderer, so weil er wenigstens die gulen
Verslecdke. Er verbringt sein Leben mit dem Studium der

Gefahrzeichen.
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Mehr als das. Wenn er will, kann der Bankier Sie
aus Unannehmlichkeiten befreien. Darin ist er dem Makler
tlurmhoch uberlegen.

Der einzige Gedanke des Maklers ist, seine Klienlen
fortwahrend zum Kaufen und zum Verkaufen zu ver-
anlassen. Davon lebl er. Die einzige Idee des Bankiers
st es, seine Klienlen gegen Verluste zu schiiken.

Ein Makler wird ausschlieflich durch Provisionen von
dem bezahll, was sein Klient kaufl oder verkauft. Der
Bankier erhall meist eine feste Gebiihr. Das erklart die
Sache im wesentlichen.

Wurde der Makler eine feste Gebiihr erhalten und
der Bankier ausschlieglich auf Provision angewiesen sein,
so ware ithr Verhallnis zur Finanz wahrscheinlich um-
gekehrl.  Ob es zu ihrem Vorteil oder Nachteil wire,
well nmiemand.

Die eine Talsache aber steht unbestreitbar fest, daf
der Bankier cher in der Lage ist, einen uninteressierten
Rat zu erteilen, als sonst jemand. Nur wenige Khenten
machen den richtigen Gebrauch von ihrem Bankier. In
meinen_jungen |ahren habe ich 10 Jahre lang ein Konlo
bei dem meinigen, bevor ich ihn um Anlehen ersuchie,
und 14 Jahre, bevor ich mir seinen Rat belrefis meiner
Anlage erbat.

In diesen lange vergangenen Tagen wendele ich mich
um Ral an einen Makler und an einen Hausagenten.
Durch den ersteren verlor ich 250 €, durch den lekteren
1000 £. So viel hat es mich gekostet zu lernen, dak
man niemals jemanden um Rat angehen soll, der mit
Provisionen bezahlt wird.

Wenn Sie zu lhrem Bankier um Ral gehen, helfen
Sie sich in doppelter Weise.

Erstens werden Sie wahrscheinlich einen klugen Rat
erhallen, zweilens verbessern Sie wahrscheinlich die
Meinung des Bankiers uber Sie und versltarken so lhren
Kredit.

Der Bankier ist eine Art Beobachter in den Dschungeln
der Finanz. Er hat keinen Grund, sich selbsl oder seine
Klienten zu belriigen. Er ist ein Mann vielseiliger Be-
latigung, und er weif zuviel iiber die Dschungeln, als
dak er sich einen Fiihrer in ihr nennen wiirde. Er kann
Ihnen nicht, sagen, wie Sie Ihr Kapilal in normalen Zeilen
mit 129, verzinsen konnen, aber er kann lhnen sagen,
wie Sie verlaflich 6% verdienen konnen.

Er kann lhnen micht sagen, wie Sie lhr Geld ver-
doppeln konnen, aber er kann lhnen sagen, wie Sie das,
was Sie haben, festhalten konnen.

Auch er kann lhnen nicht den Weg zum goldenen
Berge zeigen, obwohl er weif, dak ihn hin und wieder
jlemand durch Zufall oder durch Verdienst findet und dann
fabelhaft reich wird.

Ein Bankier wird in seinen eigenen Anlagen immer
sicher gehen, und aus diesem Grunde ist er wohl fiir
jeden unerfahrenen Anlagesucher im Anfang der besie
Ratgeber.

Es kommt vielleicht eine Zeil, in der Sie stark genug
geworden sind, dem Rate eines Bankiers zu entwachsen.
Aber sehr oft ist das nichl der Fall. Besonders in Leilen,
wie wir sie jekt durchleben, wiirde ich jedem Geschifis-
mann ralen, sich fest an seinen Bankier anzulehnen.
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