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jeder Slaatsbiirger auch, das Rechl und auberdem auch
die Pflicht gegen sich, seine Familie und den Staal.

Man soll nichl das Schaufensier seines Kollegen
nur betrachten, um etwas zu finden, was man unterbieten
kann. Man soll lieber den Gegenstand, den man in seiner
Auslage zu einem anderen Preise — bedingt durch andere
Qualital, aber im gleichen Muster — hal, herausnehmen.
Ein Preisunterbiefungskampf lagt immer beim Publikum
allerhand Schlusse auf die Charaklereigenschaften der
JKollegen* zu. Muf das sein? bBisher haben immer
die anstandigen, ehrlichen Firmen thre Exisltenz
behauptet, und im zukunftigen Wirtschafiskampfe
werden die einigen, festgeschlossenen Berufs-
gruppen immer voran sein. Wir sind in unserem
Zentralverband eine solche, von anderen Seiten
lobend anerkannte Berufsgruppe, und jeder
einzelne Kollege mufl sich als Kollege und
tiichtiger Berufsvertreter, als vollwertiges Glied
seines Verbandes fuhlen,

Den Fuhrern unserer Uhrmachergeschicke
soll man Dank zollen fur alle gulte Taten und
Raitschlage. Man soll sie ausfuhren, andere vor-
schlagen, wenn man bessere weik, und sachliche
Kritik uben, aber auch Anerkennung nicht ver-
sagen. Das schafft Lust und Kraft zu weiterer,
von Erfolg gekronter Fuhrung.

Wir Uhrmacher haben Gluck, dak sich so viele um
unsere Zukunft kummern. Die Herren W. Spikley und
A. Gruber haben mil ithrem ,Besichligung ohne Kauf-
zwang gern gestallet« emme Frage von grundlegender
Bedeutung aufgewerfen und behandell. Die von mur
gebrachten Vorschlage fur Plakate fur Schaufenster und
Ladentur werden zur Zeil fur viele Kollegen das erste
oder emnzige Mittel sein. Durch Arhikel in der Tages-
presse mul in geschickter Weise darauf hingewiesen
werden, dak der Kaufer das Recht hal, in jedem Geschafl
das zu suchen, was er braucht, und es dennoch ohne Kauf
ungemert wieder verlassen kann. Es konnte nunein Gegen-
sak mit meinen obigen Vorschlagen, konstruierl werden,
den Kunden, falls der gewunschie Oegenstand nicht am
Lager sl dienen zu konnen., Dies st naturhch nicht der Fall.
Den Kunden bedienen zu wollen, muk man deulthich zu
erkennen geben, aber daber jede Aufdringhchkeit ver-
meiden.  Gereiztheit muk, auch wenn der Kunde end-
qulhig verneint, beim Geschaftsmann zu einem unbekannten
Begrifle werden. Eine freundliche Verabschiedung bleibl
im Unterbewukisein des Kunden. Er hal gemerkl, dak
man thm nichl bose ist, weil er jekl michts gekauft hat.
r hat aber auch Ware gesehen, die thm gehel, und er
wird sich spaler gern des Geschafles erinnern. Betonen
mochlte ich, dak der Werl des Schaufensters aufl keinen
Fall herabgemindert werden darf. Das Schaufenster
1st die Hauptwaffe des kleinen Mannes 1m
heuligen Wirlschafiskampfe. Das mussen aber
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erst alle Kollegen erkennen und in die Tal um-
seken. Die Warenausstellungen der Berliner Uhrmacher
und Juweliere scheinen in der Tal ihren Nubken gezeig}
zu haben, denn fiir den Herbst 1928 ist wieder eine solche
geplant. .

Der Qualitatsgedanke muf auf jeden Fall ge-
fordert werden. Nur billiges Zeug in der Welt gehi
genau so wenig wie nur Qualitatsware. Sind die Ver-
ireter der Woolworth -Idee fiir billige Einheitspreisartikel,
so miissen wir mehr auf Qualitatsware beslehen. Als
Fachleute haben wir das nichf schwer und mussen uns
unserer Macht bewuBl sein. Die ZentRa muk Qualital
bleiben in bezug auf Werk, Form und Ausfuhrung des
Gehauses, auch wenn lekteres nur aus Weikmetall ish.
Dadurch wird sie, und ist es ubrigens schon gewesen,
die Uhr des einfachen Mannes und der Werkiatigen.

Die nord- und mitteldeutschen, aber auch die sud-
deulschen Kollegen, die noch Centra - Uhren fuhren, haben
iekt gegen Fabrikanten und Grossisten im eigensten Infer-
esse eine Pllicht zu erfullen, indem sie die noch lagernden
Centra-Uhren abnehmen. Durch die Vermittelungsstelle
des Zentralverbandes wickell sich auch diese Angelegen-
heit zur Zufriedenheil aller Beteiligten ab. Die Bereil-
willigkeil unserer Lieferanfen darf micht mit schnodem
lindank gelohnt werden. Wir sind alle Fach-
genossen. Das auftauchende Schreckgespenst der
Belieferung der Warenhauser mit Markenuhren kann am
besten durch erhohte Verkaufslatigkeit der Uhr-
macher gebannt werden. Alie oder billige Uhren konnen
nur durch grogeren Zeitaufwand und daber oft nicht auf
langere Zeit wieder in Ordnung gebracht werden. Am
Uhrmacher lhiegt es, dem Kunden unaufdringlich und uber-
zeugend den Kauf emmer neuen Uhr zu empfehlen.
Darum, liebe Kollegen, lest Eure Fachzeilung,
schafft Euch ofter ein im ,Buchertisch* emp-
fohlenes Buch an. Dorl findet Thr wertvolle An-
regungen. Unlershiukl auch Eure Gemeinschaftsreklame.
Jekt kommt ein wunder Punkt vieler Gewerbelreibender,
und iich bitte es, mir mcht uibelzunehmen: der Gang mancher
Kollegen und ihrer Frauen ins Warenhaus. Das Waren-
haus zu bekampfen, noch dazu manchmal mit Mitieln, die
nur eine Reklame fur die Angegrifienen bedeulen, isi
sinn- und zwecklos. Sich um das eigene Geschaft be-
kummern, seinen Nachbar Fleischer, Backer, Schneider,
Friseur und andere Gewerbelreibende unterstuken, damil
diese sich dann auch veranlaBl fuhlen, zum Nachbar
Uhrmacher zu kommen, 1st das Gegebene. Am Waren-
haus kann keiner der vielen kleinen Gewerbelreibenden
elwas verdienen. Wegen augenblicklich kleiner Vorteile
darf man nicht nach dort gehen. Langsam, aber um so
sicherer untergrabl man damit seine Existenz und die seiner
Kipdr_r. Wir musseu unseren Selbsterhaltungs-
trieb betaligen. Kollegen, verkauft mehr Uhren,
crzieht Euch selbst zu Geschafisleutenl (1285)
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/wolt Tips zum Erfolg
Von Herbert N. Casson (London)

Der elfte Tip
Verschenken Sie, aber verleihen Sie nie
In diesem elften Tip will ich, auf die Gefahr hin, hari-
herzig genannt zu werden, einiges anfuhren, was uiber die
Gefahr, Geld an Freunde zu verleihen, gesagl werden muk.
Ich wurde ein schones Stick Geld erspart und mir ein
halbes Dukend Freunde erhalten haben, wenn mir irgend-

ein freundhicher Schriftsteller diese Dinge vor 30 Jahren
gesagt hatle,
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Sobald Sie Geld erworben haben, und es wird dies
bekannt, stehen Sie einer ganzen Reihe von neuen
Schwierigkeiten gegenuber.

Denn dann kommen die Schmaroker.

Uber diese Schmaroker lieke sich ein eigenes Buch
schreiben. Es gibt Schmaroker der verschiedensten Art
und der verschiedensten Rangstufen: vom halbbetrunkenen,
flechend an der Stragenecke stehenden Bettler bis zum
Wurdentrager in seinem glanzenden Ornat.
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Wir flhren Wissen,



