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innerhalb einer oder zwei Wochen nach der Falligkeit
gezahll, so ist das Kapital fallig.« Der Glaubiger hat
dann das Rechi, die sofortige Ruckzahlung des Darlehns-
kapitals zu verlangen. Die Geltendmachung dieses
Rechis wird fur den Glaubiger noch besonders erleichtert,
wenn im Hypothekenbrief zum Ausdruck gebracht ist,
dak der Schuldner, wenn in Verzug, sich der soforligen
Zwangsvollstrediung unterwirfl. Auch dieser Zusak findel
sich nicht selten in den Hypothekenbriefen. Jeder, der
Hypothekenkapilal aufrimmi, muf sich uber die Trag-
welle solcher Vereinbarungen klar sein, wenn sie auch
fur den punkllichen Zinszahler keine praklische Bedeu-
tung sonst haben,

Das Aufwerlungsgesek will zwar den Schuldner
schonen, indem es thm in der Regel fur die Rudckzahlung
des Kapitals bis zum 1. Januar 1932 Zeil lakl. Ferner
gewahrleistet es ithm fur die heulige Zeit ganz auker-
ordentlich niedrige Zinsen. Aber diese so gebolenen
Vorteille kann sich nach dem Gesagten ein saumiger
Schuldner leicht verscherzen, wenn der Glaubiger die
Sachlage ausnuken will. Uns sind verschiedene Falle
rudisichtslosen Vorgehens seitens der Glaubiger bekannt-
geworden. Das Aufwerlungsgesel bietel hier keinen
Schuk, denn Abmachungen, wie z. B. die Verfallklauseln
darstellen, bleiben unberuhrt. Der Schuldner kann also
gezwungen werden, den Aufwertungsbetrag abzuglich des
Zwischenzinses (jekl elwa 129 ) vorzeilig zu zahlen.
Ber der heutigen Schwierigkeit, Hypothekenkapital zu
ertraghchem Zinsfuf zu bekommen, hat das besondere
Bedeutung.

Die Verfallklausel kann nur Anwendung finden auf
die laufenden Zinsen. Der Schuldner mug infolgedessen
auf deren punklliche Begleichung besonders achten. Hat
er neben den laufenden Zinsen noch Ruckstande, wie am
Schluke der an dieser Stelle unter ,Verzinsung von Auf-
wertungshypotheken* gegebenen Ausfuhrungenspezifiziert,
zu zahlen, so tut er gui, bei den Zinszahlungen den Ver-
wendungszweck zu bezeichnen. Zinsverzug wegen der
Ruckstande (1. April 1926 bis 1. Apnl 1927) berechhat
den Glaubiger nicht, von der Verfallklausel Gebrauch zu
machen. Wenn von den geschuldeten Zinsen nur emn
Teil gezahlt wird, so kann der Glaubiger gemak § 366
B. G. B. die Zahlungen zunachst auf die alteren Ruck-
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Steuertermine liir Februar 1928

Reichsslteuern
6. Februar: Steuerabzug vom Arbeitslohn fir die
Zeil vom 16. is 31, Januar. Die mit Wirkung
vom 1. Januar 1928 eingetretene Steuersenkung
15l zu berucksichiigen 1.
Vorauszahlung auf Vermogensteuer.
Ein Viertel des im lekten Vermogensteuer-
bescheid feslgeseklen Betrages.
Lekter Tag zur Abgabe der Einkommen -
bzw.Korperschaftssteuer-Erklarunag fiir
1927,
Lekter Tag zur Abgabe der
steuer - Erklarung fiir 1927.
Steuerabzug vom Arbeilslohn fiir die
Zeil vom 1. bis 15. Februar,
:Abgabe der Steuerkarten und Einlage-
bogen mit den verwendeten Steuermarken
1927 an das Finanzamt.

15. Februar:
15. Februar:

15. Februar: Umsak-

20. Februar:

29. Februar

Gewerbesteuern
Wirttembergische Gewerbesteuer.
Preukische Gewerbeertragssteuer (viertel-
jahrlich). ;
Preukische Lohnsummensteuer.

8. Februar:
15. Februar:

15. Februar:
15

.Februar: Braunschweigische Gewerbesteuer
(vierteljahrlich).
15. Februar: Hamburgische Gewerbeerlrags- und

Gehaltssummensteuer (vierteljahrlichl.
Hessisc he staatliche Gewerbesteuer.
Mecklenburg-Schwerinsche Gewerhe-
steuer.,

Mecklenburg-Streliksche Gewerbe-
steuer,

15. Februar:
15. Februar:

15. Februar:

1) Die Lohnsteversenkung tntt mil Wirkung vom 1. Januar
1928 ein. Die Ermakigung der einzubehaltenden Sleuer betragl
157y, hochslens jedoch 2 Mk. monathch. [Die Kleinbetragsgrenze
iIst auf 1 Mk. monathch erhoht. Der auf den Arbeitslohn ent-
fallende Steuerbelrag wird michl erhoben, wenn er bei Zahlung
fur volle Monate 1 Mk., ber wochenthcher Zahlung 0,25 Mk. mchi
ubersteigt.

Es 1st kemne allgemeine Erhohung der 100 Mk. betragenden
steuerfreien Lohnbelrage eingetreten, auch keine Erhohung der
FamilienermaBigungen. Die Steuer ermakigt sich nur um 2 Mk.
monathch, 0,50 Mk. wochenthich bzw. 0,10 Mk. taghch ber Zahlung
des Arbeitslohnes fur volle Arbeilslage. (11 304)

T e

stande an Zinsen verrechnen. (11 303).
Sprechsaal
Festgesekle Ladenverkaufspreise fir Standuhren?

Durch den Leitartikel unseres Verbandsdirektors Konig
in Nummer 3 der UHRMACHERKUNST findel e
von mir verfakgter Arlikel in gleicher Angelegenheil
seine leilweise Erledigung und darum will ich mich nicht
mit dem befassen, was Direkltor Komig schon ausfuhrie,
Richtig i1st es, dak unser Beruf micht der geeignelste 1sl,
um nach festgeseklen Listenpreisen Neu-Waren zu ver-
kaufen. Wohl aber fuhren wir Uhrmacher Waren, die wir
im Interesse des Ansehens unseres Sltandes zu fesl-
geseklen Preisen verkaufen konnen. Ich glaube, mil der
Mehrzahl meiner Berufskollegen einig zu gehen, wenn ich
das von Standuhren nicht nur annehme, sondern behaupte.

Was hat es fur Zwedk, wenn sich die ortlichen Ver-
einigungen daruber einig werden, zu welchem Preise der
billigste Wedker verkauft werden soll. Bei einer Ware
aber, die weit mehr geeignet ist, wirklich reelle Geschafte
als das Gegenteill hinzustellen, wird den Preisunier-
bietungen Einzelner kein Riegel vorgeschoben. Woher
mag nur emn Kollege seine Wanduhren beziehen, der in
Zeilungsinseraten eichene Standuhren mil Kirchenglocken-

klang zu einem Preise anbietet, der erheblich unter

100 Mk. heglt?

Der wirkliche Kaufer einer Standuhr hat doch stels
vorher eine Rundreise von Geschaft zu Geschafl an-
getreten und dabeir uber Art und Wesen der Uhr so viel
Wahres und Unrichfiges gehort, dak er beim Kaufabschluk
bestimmt mehr uber Uhren weily, als der Uhrmacher selbst
wissen kann. Der macht also in den allermeisten Fallen
das Geschaft, der diec Uhr am bilhgsten verkauft; — —
und bei dieser lagd, gern der Billigste zu sein, unier-
bietel ganz zwangsmakig ein Geschaft das andere und
so i1sl es jekt so weil gekommen, dak unter diesen Um-
standen der Uhrmacher als Einzelhandler beim Verkauf
einer Standuhr nichl einmal so viel daran verdient, wie
der Fabrikant dem Grossisten zwangsmakig unter Straf-
androhung festsekt. Berucksichtigt mukte doch hier auch
werden, wie einfach und reibungslos sich beim Grossisten
Dubkendverkaufe abwickeln und wie schwer es dagegen
dem Uhrmacher als Einzelhandler gemacht wird, eine
einzelne Standuhr an den Mann zu bringen. Der Grossist
wird bei seinem Standuhrenlager kaum einen sogenannfen
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Wir fihren Wissen.



