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Die Berechnung der Reparaturpreise

Von Albert Batge

Im nachsiehenden veroffenilichen wir den Vorlrag des
Kollegen Balge, den er am 26. April in der Freien Uhrmacher-
innung, Berlin, hiell. Wir wirden es begrugen, wenn sich zu
diesen Ausfuhrungen recht viele Kollegen augern wurden.

Die Schriftfleifung.

Bevor i1ch auf das eigeniliche Thema ,Die Berech-
nung der Reparaturpreise eingehe, mochte ich noch einige
Betrachtungen iber die heutige Lage des Uhrmacher-
gewerbes machen. Die Anspornung zur Leistungsfahig-
keit i1st heule offenbar auf das hochste gesliegen und
ein Zeichen fur den ungemein scharfen Wettbewerb. Ge-
druckle Verkaufspreise, Verkauf auf Kredit — oft mit
unglaublich: niedriger Anzahlung — andererseits uber-
makige Inanspruchnahme von Kredit bei den Lieferanten
sind Zeichen, dak es unserem Gewerbe nicht gut geht.
Die Unsicherheit in der Preisstellung fur deulsche Uhren
erschwerl das Geschaft. Sahen wir 1926 bis Fruhjahr 1927
Preisherabsekungen bis zu 25% , wodurch unsere Lager
wesentlich entwertet wurden, so erfahren wir seil dem
Herbst 1927 wiederhiolie Preissteigerungen, die ithr Ende
noch nicht erreicht zu haben scheinen. Es ist fesigesiellt, dak
der Erhohung der Einkaufspreise vielfach keine Erhohung
der Verkaufspreise im Einzelhandel gefolgt ist. Wo eine
Erhohung vorgenommen wurde, da geschah es nur zogernd
und meist unzureichend. Heute sieht man noch wielfach
im Einzelhandel Groguhren zu den gleichen Preisen an-
geboten, wie vor Jahresfrist, obwohl wir nicht unbedeutende
Preisaufschlage seitens der Uhrenindusirie bekommen
haben. Dabei bewegen sich die Geschaftsunkosten 1m
Einzelhandel ganz rapid in aufsleigender Linie. Ich will
nur auf die wesentlichen Mietssteigerungen hinweisen, die
uns wohl mit wenigen Ausnahmen alle bedriicken. Dak
die Kosten fur den Lebensunterhalt immer weiler sleigen,
ist bei der lebhaft in Fluf gekommenen Lohnbewegung
nicht zu verwundern.

Bei diesen Betrachtungen drangt sich die Frage auf:
Kann und will der Uhreneinzelhandel den veranderten
Verhaltnissen Rechnung tragen? Kann der Einzelhandel
die Kraft aufbringen, sich unter Beriicksichtigung der
sleigenden Unkosten durch eine genaue Kalkulalion einen
Ausgleich zu schaffen? Meines Erachlens ist die Krafl
wohl da, nur der Wille muf vorhanden sein.

Das Wort Kalkulation ist leider im Uhreneinzelhandel
noch vielfach verpont. Slatt durch eine genaue Buch-
filhrung und durch eine Statistik die Bewegung der Um-
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sakzahlen wie die Ziffern der Unkoslensummen festzu-
halten, und aus dem Ergebnis die Preisberechnung auf-
zubauen, werden zum eigenen und auch zum Schaden
des ganzen Gewerbes, vielfach die Preise nach denen
der Konkurrenz fesigesekl. Dabeil geht es naturlich ohne
gegenseihiges Unterbielen mcht ab. So wie es im Einzel-
handel noch der Fall ist, so war es auch in der deutschen
Uhrenindustrie bis zum Fruhjahr 1927. Der Fusion einiger
Uhrenfabriken folgte ein Zusammenschluf aller grokeren
deutschen Uhrenfabriken. Die Uhrenindustrie i1st heute
in der Lage, jeder Verteuerung der Fabrikationskosten
eine Erhohung ihrer Warenpreise folgen zu lassen —
wenigstens Infft dieses fur den Inlandsmarkt zu. Mil
dieser Tatsache mussen wir uns ablinden, wenn es auch
mil einem gewissen Neid in bezug auf die Geschlossen-
heil der Fabrikanten geschieht, eine Geschlossenheil, die
uns leider fehlt. Im Uhrenhandel ist die Konkurrenz in
den leklen Jahren besonders grofk ‘'geworden, das qill
von der legalen wie von der illegalen Konkurrenz. Der
legale Handel bemiiht sich, durch Reklame und Gemein-
schaftsreklame Interesse fiur den Uhrenkauf zu wecken
und muf dabei taglich zusehen, wie die illegale Konkurrenz
Geschafle macht. Tausende von Uhren werden hier in
Berlin durch Miltelpersonen in Grokbetrieben an den Mann
gebracht. Viele tausend Uhren werden jahrlich aus der
Schweiz von deutschen Reisenden milgebracht, durch die,

verzollt oder unverzolll — unserem heimischen Gewerbe
groke Summen verlorengehen.

Sie sehen aus diesen wenigen Beispielen, wie schwer
uns der Kampf ums Dasein gemacht wird. Aber was
wir im Uhrenhandel an Boden verlieren, muf durch den
Ertrag unserer Arbeil wieder eingeholl werden, wenn
wir unsere Existenz erhalten wollen. Damit komme ich

zu dem Hauptthema meines Vortrags: Die Berechnung
der Reparalurpreise.

Es ist leider eine bedauerliche Tatsache, dak die in
GroBberlin ublichen Reparaturpreise vielfach kaum die
Selbstkosten decken. Die Reparaturpreise der allein
arbeitenden Meister, die ja bekannilich in der uber-
wiegenden Mehrzahl sind, sind vielfach niedriger als der
Lohn, den unsere Gehilfen fir gleiche Arbeiden verlangen.
Es ist leider Tatsache, dak analog der Festsekung der
Warenpreise auch die Preise fiir Reparaturen haufig nach
den Preisen der nachsten Konkurrenz gerichtet werden,
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