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Tricks der LLadendiebe

Von Prinz-Klug

Wir eninehmen den nachstehenden Aufsak der fir denFinzel-
handel sehr wichhgen Monalsschnit , Wirtschafiliche Geschalls-
fuhrung im Einzelhandel”. Die Zeilschrill enthalt eine Fiille werl-
voller Anregungen. Sie erscheinl im Verlag fur ,Wirtschaft und
Verkehr” in Stuligarl. Die Schriftleitung.

Trok aller Achtsamkeil der Verkaufer und scharfster
Beobachtung durch die Polizer haufen sich die Laden-
diebstahle und nur eine geringfiigige Zahl der Diebe wird
erwischl und der Bestrafung zugefiihrt. Der Grund dazu
iIst vor allem die ungeheure Geschicklichkeit, mit welcher
diese Schadlinge arbeiten, andererseils die Schwierigkeit,
einen Ladendieb des Diebstahles zu iberfithren, denn
er kann nur in flagranh ertappt des Diebstahles bezichiigl
werden, hat er doch im nachsten Augenblick bereils die
Ware durch Miltelmanner weitergegeben und sich so alles
Hberfihrungsbeweise entledigt.

Das Gelingen des Ladendiebslahles sekt allerdings
immer eine Unvorsichligkeit des Verkaufers voraus, eine
kleine Unachtsamkeil oft nur, die aber den vollen Erfolg
des durchzufuhrenden Diebstahles sichert. Um nun den
Oberfallen wirksam begegnen zu konnen, helfen weniger
die mannigfallig angewandlen und angepriesenen Schul-
maknahmen als vor allem die Kenninisse der Tricks, mit
denen der Ladendieb ans Werk gehl. Kennt man diese,
dann kann man auch die Absichlen kreuzen, und es soll
in aller Kurze versucht werden, die wichtigsten Merkmale
und Geschicklichkeilsgriffe des Ladendiebes zu zeichnen,

Ist ein Ladendieb aukerlich kenntlich?

Dies ist unzweifelhafl die wichtigste Frage, denn im
posiliven Falle kann der Verkaufer sich sofort durch
aukerste Vorsicht schuken. Und sie muk mil einem Ja
beantwortet werden. Selbstverstandlich sind diese Merk-
male nur dem scharfen Beobachler augenfallig, sie ge-
nugen aber, um Schlusse ziehen zu konnen.

Der Ladendieb ist immer elegant, gul gekleidel,
niemals auffallend und niemals defekt; Anfanger und Un-
kundige ausgenommen, die nur eine geringe Gefahr be-
deuten.

Tragt der Ladendieb Uberkleider, werden diese immer
geofinet sein. Mag es noch so kalt sein, so beinil er
mit geoffnetem Pelz das Geschaft oder offinet thn zu-
mindest, wenn er die Ware prift. — Weshalb? — Um
die Diebesbeute rasch in den liefen und groken Taschen
des Manlels verschwinden lassen zu konnen. Auch im

Sommer, an schonen und heiken Tagen, wo man keine
Uberkleider zu tragen pflegt, wird er solche fragen, zu-
mindest uber den Arm geworfen. Er liebt auch Regen-
schirme, die er neben das Verkaufspult stelll, um die
Gegenstande hineinfallen zu lassen. Ein Kunde mit
Regenschirm ohne Regenwetter soll immer dem Verkaufer
auffallen. '

Eine Ladendiebin fragl memals ein Kostum. Immer
ein Kleid und daruber einen Mantel, ein Cape. Das
Kleid bielet mit Geheimtaschen mehr Verstedimoglichkeit
als das Kostum. Der Ladendieb wieder tragt niemals
steife Manschetten. Der Gang der Ladendiebe wird immer
varsichlig sein.  Sie werden nur langsam das Geschaft
betrelen und ebenso mit langsamem Gang das Geschaft

verlassen, um einerseits nicht durch ubeririebene Hasl

aufzufallen, andererseits nicht Gegenstande, welche nur
lose eingesteckt sind, eventuell zu verlieren.

Der Ladendieb stellt sich immer knapp an den Laden-
lisch, prekt sich an diesen an und wird die Waren immer
nah an sich heranschieben.

Wie benimmt sich der Ladendieb im Geschafl?

Anders als die ehrlichen Kaufer, doch auch wieder
nur fur den scharfen Beobachier kenntlich.

Der Ladendieb wird niemals eine beshmmte Waren-
sorle verlangen. Er wird sich allerlei vorlegen lassen,
wird sich schwer nur entschlieken, wird gustieren, drehen
und wenden, um Zeit zu gewinnen, um die Gelegenheit
7zu erfassen, von den zahlreichen vor ithm ausgebreiteten
Waren einige ithm als geeignet erscheinende verschwinden
zu lassen.

Der Ladendieb macht sich durch vieles Reden auf-
fallig. Er wird den Verkaufer in ein Gesprach ziehen
und dadurch versuchen, ihn abzulenken, was thm auch
meistens gelingl. In einem gewissen Sinne sucht er
hypnotisierend zu wirken, was ihm besonders bei Ver-
kauferinnen leicht gelingt. Liebenswurdigkeit, groke Auf-
machung, die Alluren eines Globelrotters und reichen
Bonvivants sind die Physiognomien, unier welchen er
gern auftrit.

Der Ladendieb wird auch immer eine Gelegenheil
suchen, zu zeigen, dal er in seiner Brieftasche einige
groke Banknolen schlummern hat, damil man bei einer
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