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nachiraglichen Enildeckung niemals diesen vermeinthch
reichen Kunden in Verdacht ziechen kann.

Der Ladendieb kauft gern eine Kleinigkeil, nachdem
er sich teure Sachen hatte vorlegen lassen. Er wies sie
aber alle zuriidk, da er angeblich nicht das Richlige ge-
funden hatte, und kauft gewissermafBen als Wﬂhliéi_f:r
cine kleine Sache. Dieser Schein der Grandezza ist
nichts als Finle.

Wie arbeitet der Ladendieb?

Er belrilt selten allein das Geschaft, sondern infl
meistens zu zweil oder drilt auf. Wahrend einer aussucht
und stiehlt, beschaftigl der andere das ubrige Personal
oder den achisamen Chef.

In schneller Reihenfolge hintereinander verlangt er
verschiedene Warensorien und benukt das Suchen des
Kommis in Ftageren und Slellagen, um die Sachen zu
entwenden. Tiirm! der Verkaufer Schachieln ubereinander
auf. so arbeilet der Dieb hinlter diesen um so leichler
und stiehlt aus der uniersten, wahrend der Verkaufer
in der obersten eifrig und dienstbeflissen sucht.

Gerne legen Ladendiebe Schirme oder Handschuhe,
Hiite oder Taschen auf den Ladenfisch, um unter diesen
Gegensfanden die Beute zu verslecken und beim Weg-
gehen mit einem einzigen Griff auker dem Eigentum auch
noch die Diebesware zu erfassen und unbemerkt aus dem
Geschaft zu tragen.

Auf der Strake wird der Ladendieb von einem Kom-
plizen erwartel, der die Beule sofort in Empfang mimmi
und verschwindet. Der Dieb selbst gehl langsam weiler.
Filt ihm der Kaufmann nach und lakt ihn untersuchen,
so findet man nichis und er muf freigelassen werden.
Der Verdach! allein genugt nicht, und der Beweis st nur
bei einer In-Flagranli-Erlappung zu erbringen.

Der Ladendieb wahlt mit Vorliebe jene Zeil zu semner
Arbeit, in der die Verkaufer uberlastet sind. Die Nervo-
silat des Verkaufers i1st die beste Gelegenheit, Beule zu
erhaschen. Sehr beliebl ist es, einige Gegenstande vom
Ladentisch herabzuwerfen. Der hofliche Verkaufer budkl
sich und er ist auch schon bestohlen.

Wie schikt sich der Verkaufer gegen Ladendiebe?

Es ist selbsiversliandlich, dak der Ladendieb uber
eine ganz kolossale Fingerfertigkeil, Geistesgegenwart
und UObung in Arm- und Handbewegungen verfugl. Er
wird z. B. mil der ,dritten Hand* arbeiten, was folgender-
maken vor sich geht: Der Dieb ifragl in diesem Falle
immer einen weilen, offenen Mantel. Wahrend er mil
der linken und einer kinstlichen rechten Hand die Ware
aussuchl, streckt sich unler dem Manlel die nalurliche
rechte Hand vor und zieht die Sachen in die Taschen
hinein. Dieser Trick wird naturlich nur von den Rouli-
niertesten ausgeubt, i1st aber, wenn er gelinglt, um so
erfolgreicher.

Der Verkaufer kann sich gegen dergleichen Uber-
falle schuken, wenn er gewisse Richilinien verfolgt und
Ralschlage einhall,

Gegenuber dem Verkaufshisch ser immer ein grofer
Spiegel angebracht, wodurch es dem Kommis jederzeil
moglich i1st, den Kunden im Spiegel zu beobachien und
so auch zu sehen, was hinler dem Ladentisch vorgeht.
Daher werden Ladendiebe immer Geschafte meiden, in
denen groke Spiegel angebracht sind. Sie konnen nie-
mals sehen, wer sie im Spiegel beobachtet und haben
so keine Ubersicht uber das Blickfeld aller, die sich in
seiner Nahe befinden. Daher verschwinden sie, denn
Ladendiebe sind nie waghalsig, sondern immer sehr
vorsichlig, da in allen Landern ihrer groke Strafen harren,
werden sie einmal den Gerichten uberliefert.

Verlangt der Kunde verschiedene Warensorten, dann
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lasse sich der Verkaufer die Arbeit nichl verdneken und
raume alle Waren weg, bevor er die neuen sucht, muf
er auch dann wieder die fritheren Waren zuruckbringen.
Niemals sind Schachteln aufeinanderzustellen, noch weniger
aber unverschlossen siehenzulassen, denn die Verkaufer
pflegen die Schachteln gewohnlich EI’&!.L nachdem d_r:r
Kunde gewahlt hal, zu schlieken. Und dieser Fehler isi
der grogte, der begangen werden kann, denn der Ver-
kaufer kann unmoglich sofort iibersehen, was alles in
dieser Schachiel enthallen war.

Niemals ist die Mimik des Kunden zu beobachien.
Es ist vollstandig unnotig, Unwillen oder hofliches Lacheln
7u konstatieren und dabei das Spiel der Hande zu uber-
sehen. Der Dieb ist augenblidisschnell und ein Aufschauen
des Verkaufers geniigl, um zu siehlen.

Mit dem Kunden moge nur das Notwendige, lrok
aller Hoflichkeit, das Geschaftliche besprochen werden,
damit niemals die Aufmerksamkeit abgelenkl werde. Uber-
triecben zuvorkommende Verkaufer sind bei Ladendieben
sehr beliebt.

Der Verkaufer darf immer nur einen Kunden bedienen.
Ersucht er die anderen in hoflicher Form zu warten und sich
zu gedulden, so wird jeder dieses Ersuchen verstehen.
Dadurch ist dem Ladendieb unmoglich gemacht, die Nervosi-
tal und Uberbirdung des Verkaufers auszunupen.

Richtet sich der Verdachl des Verkaufers wegen eines
Ladendiebstahles gegen die Kunden, dann richle er diesen
gegen alle ohne Ausnahme, denn meistens ist der Dieb
die selbsibewuRteste, mit dem besten Aufireten und dem
einnehmbarsten Aukeren.

Allgemeine Beobachtungen

Ladendiebe sind internalional, meistens heimatlos,
mil falschem Namen und Titeln; sie besiken eine grofe
Sprachenkenntnis, kennen alle groken Stadie und wechseln
rasch den Schauplak. Niemals kommt der Ladendieb in
ienes Geschaft wieder zuruck, in dem er bereils einmal
Beute gemachl hat. Nur Anfanger sind so unvorsichhg.
Ebenso kennt der Ladendieb von weilem die Deleklivs
in den groken Kaufhausern, da sie vorher im Geschafle
spionieren, bevor sie an die Arbeit gehen. Diese Delekhivs
sollten sich micht nur als Interessenten unter die Kunden
mischen, sondern auch tatsachlich Waren erstehen, so wie
es in Monle Carlo von den Geheimdetektivs geubt wird,
die im Kasino so wie alle ubrigen Besucher spielen, ver-
lieren und gewinnen und dadurch auch fur das scharfste
Auge unkennithch sind. Sie werden aukerdem standig
gewechsell.

Ladendiebe werden sich miemals als zustandig er-
klaren und werden immer schlecht — sei es nun Tatsache
oder Schein — die Landessprache beherrschen. Falls sie
angehallen werden, werden sie jeden Verdacht mit Dro-
hungen bezuglich der hohen gesellschaftlichen Stellung
usw. zuruckzuweisen suchen, und talsachlich gelingt es
ihnen meistens, den Verkaufer einzuschiichtern. Ein ehr-
licher Kaufer wird sich dagegen niemals weigern, eine
Taschenuntersuchung vornehmen zu lassen. Zeigt sich
ein Kunde aber emport, so rechtfertigt sich meistens der
Verdacht. Auch Geld wird der Ladendieb vorzeigen,
denn eine oder mehrere hohe Banknolen sind zu seinen

Arbeifen ein unentbehrliches Requisit, um den Schein des
wohlhabenden Genfleman wahren zu konnen.

Welche Geschafte werden bevorzugt?

Galanlﬂricwarﬂnqeadﬁﬁﬂt sind die beliebtesten. Leder-
tasdxtn_, werlvolle Nippes, Regenschirme, Stodkschirme
usw. wahll man gern als Diebesbeute. Immer aber wird

nur Qualilalsware genommen, sind doch die Hehler
wahlerisch, zahlen schlecht und das Risiko wiirde bei

schlechler Ware fur den kleinen Gewinn zu hoch stehen,
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