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Freundschaltswechsel

Nach dem wilden Durcheinander der Nachkriegszeit,
wo man laglich seine Lieferanten wechseln mufkte und
taghch neue Lieferanten auftauchien, ist erfreulicherweise
in den leklen Jahren eine Stabilisierung eingetreten.
Sehr viele dieser Nachkriegslieferanten sind wieder ver-
schwunden, und nur die Firmen, die auf einer soliden
Grundlage aufgebaut waren und dic die genugenden
Fachkenninisse besalen, konnlen sich halten. Nicht ver-
schwiegen kann werden, dak auch von diesen verschiedene

mit der Ungunst der Verhalinisse schwer zu kampfen -

haben.

Der Geschaflsverkehr aber hat auf der ganzen Linie
mehr eine personliche Farbung bekommen. Der Ver-
reter des Hauses oder der Inhaber selbst ist wieder in
ein personlichesVerhaltnis zu seiner Kundschaft gekommen,
und das ist gut so. Auf diese Weise kann manche nukliche
Anregung von dem Reisenden oder Grokhandler gegeben
werden, was fiur den Uhrmacher von Werl ist, aber auch
umgekehrt, der Uhrmacher, der die enge Fihlung mit
dem Konsumenten hal, kann manche Anregung geben,
die fiir den Groghandel und fiir die Fabrikalion sehr
wertvoll sein kann. In unserem heutigen Leben, das
sich immer hasliger gestaltet, nuchterner und geschafi-
licher, i1st so ein warmer personhicher Einschlag nur zu
begruken.

Diese enge personliche Verbindung birgt aber auch
Gefahren, und zwar Gefahren fir den Uhrmacher. Er
besikl ein grokes Mak von Vertrauen und sehr ofl,
namenilich gerade der kleine Uhrmacher, fuhlt sich dem
JGroghandler« unterlegen. Er vertraut sich vielleicht allzu
unkritisch seiner Fuhrung an und wahrt nichl genugend
Abstand von den Dingen. So sind uns in lekter Zeil
einige Falle unterbreitet worden, die es angezeigl sein
lassen, auf eine Gefahr aufmerksam zu machen.

Es komm! schon, wie jeder aus Erfahrung weik, vor,
daf ein guter Freund eines Tages mit seinem Portemonnaie
in der Klemme sikt und nach Hilfe ausschaut. Nun weil
man ja schon aus aller Erfahrung, dak es mil einer
Freundschaft meistens zu Ende geht, wenn Geldgeschafte
mitspielen. Der gute personliche Freund und Bekannte kann
seinen Verpflichtungen augenblicklich aus hunderterle
Griinden nicht nachkommen und so bittet er seinen
hochgeschakten langiahrigen Freund, den Uhrmacher, thm
einen Gefalligkeitswechsel zu unlerschreiben. Der

Belrag ist ja mcht hoch, aukerdem laufl er drei Monale,
und in der Zeit bekommt man selbsiverstandlich diesen
kleinen Belrag zuruck. Sehr off kommt es anders. Wenn
ein Lieferant schon an einen Uhrmacher heranintt, um
von thm einen Gefalligkeilswechsel zu erhallen, so stehl
die Sache unler allen Umslanden hochst faul. Es handell
sich ja nicht um diesen einen Wechsel, sondern fur
gewohnlich laufen schon eine ganze Reihe und eines
Tages ist der Zusammenbruch da, der Gefalligkeils-
wechsel geht zu Prolest und der Uhirmacher, der eigent-
lich mil der Sache michis zu tun hat, muk zahlen. Und
da das anscheinend haufiger vorkommt, als man an-
zunehmen geneigt ist, i1st es unsere Pllicht, hier einmal
den Finger auf eine offene Wunde zu legen. Jede solhide
Firma und auch wir haben das grokle Interesse daran,
dak der Reinigungsprozel, der immer noch nicht beendel
1st, moglichst ohne Schadigung der gesunden Gheder
unseres Faches vor sich geht.

Wechsel sind heute in unserem Wirlschaftsleben nichi
zu entbehren, denn sie sind das einzige Mittel, um uber
die Kapilalknappheit hinwegzukommen. Das Belriebs-
kapital beim Einzelhandel, bei den Grokhandlungen und
in der Indusirie ist eben zu knapp, um ohne Wechsel,
der aber immer auf Warenforderungen beruhen muk, aus-
zukommen. Aber gerade deshalb muf man auf Reinlich-
keit im Wechselgeschaft um so sirenger achien.

Und darum die Mahnung an unsere Kollegen: Unler
gar keinen Umstanden und auch dem besten Freunde
gegeniiber nicht einen Gefalligkeilswechsel, der also nichi
auf einer Warenforderung beruht? zu unterschreiben.
Man muf es immer biuken, und Vorbedacht ist besser
als die billere Reuel (1/587) W. Konig.
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