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In § 2 des Gesekes werden die Arten von Iugai:!e:n
aufgezahlt, auf die das Verbot der Ankiindigung keine
Anwendung finden soll.

§ 2 hat folgenden Wortlaut:

_Dieses Verbot (& 1) gilt nicht fiir das Anbieten und
die Ankiindigung von Zugaben der folgenden Ari:

a) wenn die Zugabe in einem bestimmien oder auf
bestimmte Art zu berechnenden Geldbetrage besteht und
der Ware nicht beigefugt ist;

b) wenn die Zugabe in einer bestimmien oder auf
bestimmie Arl zu berechnenden Menge gleicher Ware
besteht; _ _

c) wenn beim Anbieten der Zugabe, die In emner
anderen Ware besteht, dem Kaufer der Ware ausdrucklich
das Recht eingeraumt wird, statt der Zugabe einen be-
stimmten, dem Werte der Ware angemessenen Geldbetrag
zu verlangen, .

d) von Warenproben, wenn deren Ausfolgung nicht
an die Abnahme von Waren bestimmter Menge oder be-
stimmten Wertes gebunden wird;

e) von handelsiiblichem Zubehor zur Ware und von
handelsublichen Nebenleistungen.
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Soweit in dem Absake 1 von Waren die Rede isi,
findet er auch auf Leistungen sinngemaBe Anwendung.«

Hiernach ist es zulassig, dak insbesondere Raball
in Geld oder gleichartigen Waren angeboten wird. Das
Gesel hat hier offenbar nur die im Geschafisieben
tiiblichen Zuwendungen im Auge, hebl das aber nichi
ausdrudklich hervor. Die unbedingie Ausnahme erscheint
deshalb bedenklich, wenn auch das Wettbewerbsgesek
bei Ausschreilungen erganzend eingreifen mag.

§ 3 des Gesekes enthalt die Sirafbeslimmungen.
§ 4 behandelt die zivilrechtlichen Folgen einer Zuwider-
handlung des Verbotes. Danach kann unbeschadel der
Strafverfolgung auf Unterlassung und bei Verschulden
auf Schadenersak geklagt werden.

Der Gesekentwurf bedeutel ifrok beshimmier Mangel
einen erfreulichen Fortschrilt in der Bekampfung des Zu-
gabeunwesens. Es i1st zu wunschen, dak er im weseni-
lichen die Zustimmung des Nationalrates findet. Wir aber
wollen hoffen, dag auch dann die deulsche Regierung
Gelegenheil nimmi, dem berechtiglen Wunsche ihrer
indusiriellen und gewerblichen Kreise gerecht zu werden,
und ein Gesek schaffl, ahnlich wie das vorliegende.
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Wie wurde voriges Jahr Propaganda gemacht?

Ich kenne einen Uhrmacher, der hat eine groge Mappe,
in der er alle Inserate aufhebt, die thm dafur wurdig er-
scheinen. Es ist sehr interessant, einmal darin herum-
zustobern, da wir dann viele Anregungen erhalten konnen,
wie wir es besser machen konnen, oder aber, wie wir
die Gedanken auch anderer Branchen, naturlich in um-
geanderter Form, fur unser eigenes Geschaft verwerien
konnen, Gerade jekt, kurze Zeil vor Weihnachten, werden
es sicherlich viele Kollegen begrufen, einige Anregungen
zu erhalten, um eine wirkungsvolle Propaganda entfalten
zu konnen. In meinen Ausfuhrungen will ich mich nun aller-
dings nicht nur mit der sogenannten direkten Reklame be-
schaftigen, sondern mehr auf das viele andere eingehen,
das eben nun einmal dazu gehort, um den Erfolg und die
Durchschlagskraft der ubrigen Werbemaknahmen zu er-
hohen,

Packen Sie lhre Ware weihnachilich ein?

Ware, die zu Weihnachten gekauft wird, i1st in erster
Linie als Geschenk gedachi. Jeder Kaufer wird es nun be-
gruen, wenn thm schon im Geschaft sein Einkauf in einer
dementsprechenden Weise eingepackt wird. Diesen Wunsch
konnen wir nun sehr leicht erfullen, denn der Preisunter-
schied zwischen dem gewohnlichen Packpapier und einem
welthnachtlich bedrudkien ist nur sehr gering, so daf jeder
Kollege nun wirklich diese kleine Aufmerksamkeit gegen-
uber seiner Kundschaft nicht unlerlassen sollle. Sehr zu
begruken i1st es nun auch, dak eine Uhrenfabrik uns hierin
unterstukt und in diesem Jahre zum erstenmal eine richtige
Geschenkpadkung fur Wedker und  Stiluhren heraus-
gebracht hat, die sicherlich in threr vornehmen Aufmachung
uberall Anklang finden wird.

Ein Geschaft hatle voriges Jahr die nette ldee und
ging sogar so weil, in den lekten Tagen vor dem Fest auf
jedem Paket einen kleinen Tannenreis zu befestigen und
dadurch den Gesamteindruck durch diese Kleinigkeit noch
Zzu erhohen. Diese Art der Verpackung kommi dann be-
sonders zum Ausdruck, wenn die Pakete als solche auf
dem Weihnachistisch aufgebaut werden und es jedem Be-
schenkten selber uberlassen ist, sie zu offnen. Glauben
Sie nun nicht auch, dak dann so eingepackte Ware be-
scmcri'lers auffallt und daf daruber in lhrer Stadt gesprochen
wird?

Beschenke dich selbst!

Jedes Jahr lockt es in den Zeitungen, in den Schau-
fenstern usw.: Schenken Sie dies, schenken Sie das.
Warum soll sich nicht jeder auch zu Weihnachten einmal
selber eine Freude machen und sich selbst etwas schenken,
sagte sich ein Geschaftsinhaber und inserierte unter der
obenstehenden Oberschrift. Er ging dabei von der richfigen
Einstellung aus, dak vieles geschenkt wird, iiber das der
Beschenkte nur sich aus Hoflichkeit erfreut zeigt und
seinen guten Freunden gegeniiber nicht mit seiner Abnei-
gung gegen das Geschenk zuruckhalt. Denken wir aber
auch einmal an die vielen Menschen, die vollkommen allein
im Leben stehen und auf die ein solches Inserat sicherlich
eine sehr groge Wirkung haben kann und wird. Es isl
doch sehr oft so, dag wir uns iiber etwas, was wir uns
selber gekauft haben, oft mehr freuen, als wenn wir es
geschenkt bekommen. Bei unserem eigenen Einkauf
konnen wir immer die Ware nach unserem eigenen Ge-
schmack wahlen und haben dann an einem schonen Stidk
doppelte Freude. Wenn wir auch diese ldee nichl groB-
zugig proklamieren wollen, so wird es doch nichis sd'aadt]'l.
wenn wir in das Schaufenster fur einige Zeit einmal ein
Plakat mit folgendem Inhalt stellen:

Sie kennen lhren Geschmack am besten,
Verlassen Sie sich nicht auf andere.

Auch einmal andere Beleuchiung

Von ungefahr demselben Standpunkt aus ging ein
Juwelier, der auch der Ansicht war, wenn alle Leule das-
selbe machen, so wird das Publikum abgestumpft und
reagiert nicht mehr. Nur ein Gang durch die festhch er-
leuchteten Straken zeigt uns, wie ein Geschaft das andere
durch Beleuchtungseffekte zu iibertfrumpfen sucht und das
wohl kein Schaufenster durch blendende Helligkeit die
Vorbeigehenden noch zur besonderen Aufmerksamkeit an-
regl. Nehmen Sie aber einmal ein paar Kerzen, stellen Sie
diese in einige silberne Leuchter und schmiicken das ganze
Schaufenster mit Tannengriin aus, so werden Sie en
Fenster erhallen, wie es wohl weihnachthcher mcht ge-
stallet werden kann. Durch das unruhige Flackern del
Kerzen bekommt auBerdem die ganze Dekorahion en
trauliches und warmes Aussehen, und auch unsere Ware
kommt in jeder Weise zur vollen Geltung. Kerzenbeleuch-
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Wir flhren Wissen.



