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formular bleibt das Enigelt fir die personlichen Diensle
des Geschaftsinhabers (1500 RM.) unberucksichtigt, d. h.
dieser Betrag ist zunachst nicht abzuseken, sondern der
Gewerbesteuerausschul hal dies von Amis wegen bel
der Steuerberechnung zu tun.

In den Fallen, in denen seilens des Finanzamles fur
die Einkommensteuererklarung 1929 eine Fristverlangerung
iiber den 30. Juni 1929 hinaus bewilligt worden isl, haben
dic Vorsikenden der Gewerbesleuerausschisse ohne
weiteres die gleiche Frist fiir die Abgabe der Gewerbe-
erfragstevererklarung auf Anfrag zu gewahren.  (lI/858)

Wie ist der Gewinnanteil und die entgeltliche Taligkeit
des stlillen Gesellschaflers bei der preuBischen
Gewerbeeriragsteuer zu behandeln?

Der Gewinnanieil des sfillen Gesellschafters ist emn
Teil des Gewinns des Handelsgewerbes, den dessen
Inhaber nach den besonderen Bestimmungen des Handels-
gesekbuches nicht fur sich behalten darf, sondern, ahnlich
wie eine Akliengesellschafl an ihre Aktionare Gewinne
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auszuschiitten hal, an den shllen Gesellschafter abfiihren
muk. Durch diese Verpflichlung verliert aber der Gewinn-
anteil des shillen Gesellschafters nicht den Charakler als
Gewinn des belreffenden Handelsgewerbes, Aus dem
Wesen der Gewerbesleuer als einer Objekistever, die
den Gewerbebelrieb als solchen, gleichgiillig von wem
und in welcher Rechisform er betricben wird, erfaft,
folgt daher, dalk der Gewinnanteil des stillen Gesell-
schafters steuerlich als Gewinn des Gewerbebelriebs zu
betrachten ist. (Entscheid des Oberverwallungsgerichis
vom 21. Dezember 1928, VIII. G. Si. 57/28).

Der shille Gesellschafter ist nicht ein  solcher
Gesellschafter, der Geschaftsinhaber ist; nur solche
Gesellschafter beinfft aber der & 5, Absak 3, der
Gewerbesteuerverordnung, der von den personlichen
Arbeiten und Diensten ,des oder der Geschafisinhaber
(Gesellschafter)« sprichl. Was an den slillen Gesellschafter
fur dessen Taligkeil im Belriebe gezahlt wird, ist daher
voll abzugsfahig zum Unterschied von dem Gesellschafier,
der Geschaflsinhaber ist; fir lekleren ist nur der Abzug
in Hohe von 1500 RM. zugelassen. (1859
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Sprechsaal

Immer wieder der alte Fehler! Wiederholt ist schon
in den Innungen, Unlerverbanden und, wenn ich nichi
irre, auch auf den Reichstagungen der Beschluf gefakt
worden, dak die Milglieder keine Waren unserer Branche,
insbesondere neue Gegenstande, die bei der Konkurrenz
gekauft wurden, taxieren. Immer wieder aber findel man
gegen dieses Verbol der Kollegialitat die grobsten Ver-
stofe. Bei fasl allen Milgliedern unseres Verbandes be-
findel sich ein Aushang, der dem Kunden zu versichen
gibt, dak den Milgliedern des Verbandes das Taxieren
unfersagt isl. Aber trok dieses Aushanges wird munier
weiler taxiert, fteilweise in der bewulten Absicht, durch
eine dem Konkurrenten ungunshige Taxe sich selbst einen
neuen Kunden zu erwerben. Diese Arl der Kunden-
werbung 1sl von allen bisher gezeiglen Auswuchsen auf
auf dem Gebiete der Kundenwerbung die schlimmste und
kann den Konkurrenten ungemein schwer schadigen. Es
ist mir z. B, kurzlich der Fall passierl, dak die Armband-
uhr eines Kunden das Fassonglas verlor, als er sich
gerade in der benachbarten Grokstadl auflielt. Da er
mehrere Tage in dieser Stadl zu tun hatle, ging er in
ein dorliges Geschaft und wollte sich das Glas aufseken
lassen. Der belreffende Kollege machle den Kunden
darauf aufmerksam, dak es ratsam sei, die Uhr auch
gleich zum Reinigen dazulassen, worauf der Kunde er-
widerte, daf er die Uhr erst vor einem halben Jahre bei
mir gekauff habe. Darauf der Herr Kollege: ,Dann hat
sich die Uhr aber schlecht getragen, was haben Sie denn
dafiir bezahli?+ Als ithm hierauf der Kunde den Belrag
von 40 RM. nannte, erwiderte der Kollege: ,Dann haben
Sie 1007, zuviel bezahlt.« Der Kunde lieg sich das Glas
aufseken und ging. Diese Armbanduhr ist nun bei mir
auf Sloltern (Abzahlung) gekauft worden. Der Kunde
befand sich noch mit eimem Belrag im Riuckstande und ich
wunderte much, dak er michl bezahlte. Als ich ihn hierzu
aufforderte, kam er entrustel ins Geschafl und erklarle
mir, dak ich keinen Plenmig mehr fur die Uhr bekame.
Der Uhrmacher in Sowieso habe ihm gesagl, daf er die
Lhr mit 100 %/, zu teuer gekauft habe. Um meinen Ruf
als preiswerles und reelles Fachgeschaft aufrecht zu er-
halten, erklarte ich dem Kunden, daf er die Uhr zu einem
ganz normalen Preis gekauft habe. Zum Zeichen dafiir,
dak ich die Uhr nichl billiger verkaufen konne, erklarte
ich mich bereit, sie wieder zurickzunchmen, wenn er die

Aufarbeitungskosten tragt, was nun auch in den nachsten
Tagen geschehen wird.

Mancher Kollege wird da nun wvielleicht einwenden,
dak das unklug von mir war. Ich will aber lieber einen
kleinen Schaden haben, als durch diesen Vorfall, der
reichlich am Wirtshaustisch debattiert wird, noch einen
grokeren Kundenkreis zu verlieren.

Das Taxieren von neuen Waren muf ein fiur allemal
allen Kollegen untersagl werden. Auf der einen Seile
neigl man immer dazu, sich selbst dadurch einen Kunden
erwerben zu wollen, andererseils isl eine ndhhige Taxe
unmoglich. Der Verkaufspreis richlet sich bekanntlich
nach dem Geslehungspreis, und dieser durfle wohl bei
den einzelnen Kollegen verschieden sein, einmal hervor-
gerufen durch Kassaeinkaufe, ein andermal durch Massen-
einkaufe. Ein weilerer Punkt ist dann noch die Art des
Verkaufes, ob der Kunde gleich bar bezahll oder dig
Ware auf Ralenzahlung erwirbl. In lekterem Falle wird
der Aufschlag wieder durch die Art der Ratenzahlung
bestimmi. Der vorerwahnle Fall lehrt aber auch noch
clwas anderes. Die Uhr wurde erst ein halbcs Jahr ge-
iragen und trokdem empfahl der Kollege cine Reinigung.
Wenn ja auch eine derartige Reparatur- bei Armband-
uhren leichter und schneller vorkommt als bei Taschen-
uhren, so mukte die Ansicht des Uhrmachers doch ziem-
lich deprimierend auf den Kunden wirken. Es isl nichl
richtig, sich auf Koslen des Rufes seiner Konkurrenz
irgendeine leichle Reparalur beschaffen zu wollen. Wenn
der Zustand der Uhr wirklich schon so schlimm war, dal
eine Reinigung unbedingl vorgenommen werden mukle,
so halle sich selbst der Konkurrenzkollege mehr dabei
genukl, wenn er den Kunden zunachst auf die Garanhe,
die er doch wohl von dem Verkaufer erhallen hat, be-
rufen hatle. Ich pflege im allgemeinen zu sagen, dak
der Kunde doch erst einmal versuchen soll, bei dem
Kollegen zu sehen, ob diese Reparatur nicht unter die
Garantlie falle, und habe in den meisten Fallen die Wahr-
nehmung gemachi, dag mir der Kunde die Reparalur
doch dagelassen hal. Jeder Kollege, der es ernst mil
der Kollegialitat meint, sorge daher dafur, dak der An-
trag, der der Reichstagung Eisenach vorliegt und der
besagt, daf den Milgliedern des Zentralverbandes das
Taxieren neuer Waren untersagt isl, sur Annahme kommi.
(V/861) Magul.
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