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Wege zur Krediterleichterung?

Ein bedeulender Grossist schreibl uns: Seit 40 Jahren
im Brennpunkt des Uhrenhandels siehend, kampfe ich
fur Ordnung im Uhrenhandel. Yon jeher suchie ich
bei den Uhrmachern die haklichen Auswuchse, wie
spalere Valuherungen, Zieluberschieillungen, Anforderung
unangebrachter Auswahl- und Kommissionssendungen,
schlechte Behandlung der Ware usw. aufzuklaren und
abzustellen. Gewily habe ich Erfolg, denn es ware )a
schhimm, wenn die Verwilderungen, die nun einmal mchi
nur eingetreten sind, sondern die sich nach meinen Be-
obachlungen sogar noch erweilern, Allgemeingut der
Uhrmacher waren. Es qibl erfreuhicherweise mchl nur
technisch, sondern auch geschaftlich gewandle und gute
Elemente. Diese sind dann diejenigen, die fatsachlich
vorwarls kommen, Vielleichl die uberragende Mehrzahl
steht jedoch ganz hinten dran. Es sind dies auch die-
jenigen, deren ganze Anlage nicht geschaftlich gewandi
genug isl, um sich gedeihlich weiterzuentwidieln.

Die Bestrebungen des Verbandes verfolge ich immer
mil grokem Interesse und suche immer diese allgememen
Interessen zu fordern. Einen groken Nachteil stellen nun
in unserer Branche die Auswahlsendungen dar. Die
Beguemlichkeit des Uhrmachers geht sogar so weil, dak
er bei thm fest beslellle Uhren, anstall ein oder soviel
Shick bei der Lieferfirma ebenfalls fest zu bestellen, zur
Dies belastet naturlich den Elal der
Handelsfirmen. Die Ware wird oft uber Gebuhr lange
behalten, schlecht behandelt, und kommt dann in einem
recht traurigen Zustand zuruck. Das Instandseken ver-
ursacht Kosten, die hier und da gar mcht im Einklang zu
den Entnahmen stehen. Wir verkennen nichi, dak die
Auswahlsendungen ein notwendiges Ubel sind, und wir
wollen dieselben nichl elwa abschaffen, sondern nur auf
das Notwendige beschranken. Hier sollte der Verband
aufklarend wirken.

Man findel nun unter den Uhrmachern, abgesehen
von ithren technischen Fahigkeiten, oftmals sehr ordentlich
erzogene und gut durchgebildele Menschen. Der Drang
zur Selbslandigkeit ist in jedem vorhanden, aber die
hierfir notwendigen finanziellen Mittel oftmals nicht. Der
Kredit wird nun durch diesen Mangel natirlich sehr ein-
geschrankt. Dies ist nun oft fur den Uhrmacher michi
rechl verstandlich. Er habe noch niemand belrogen usw.,
das sind die naiven Auffassungen.

Man konnle enlgegenkommend solchen Uhrmachern
Kommissionsware geben. Hiermit ist jedoch keine Ver-

pflichtung zur Abnahme und Bezahlung, es sei denn beim
Verkauf selbst, gegeben. Diese Kommissionsware im
klemnen und klemmsten Rahmen zu halten, womit dem
Betreffenden ja gedienl ware, hat vom weilsichligen
Geschaftsslandpunki, vom Engroshandel aus belrachtet,
kemnen Zweck, da der Endeffekl, namhch der Verdienst,
nicht im Verhallms zu der Kapilalanlage wusw. sieht.
Andererseits mochte man einem solchen Abnehmer helfen,
Soilte es nun micht Mittel und Wege geben, ohne dak der
betreffende Uhrmacher in seiner Konkurrenzfahigkeit beim
Einkauf zu sehr beemnlrachhgt 1sl, auf dem Kommissions-
wege hier helfend und ausgleichend wirken zu konnen?

Bekannthch 15t die hommissionsware vor dem Zu-
greifen anderer Glaubiger geschukl, aber die Dediung
hierfur soll 1m  allgemeinen erst hereinkommen, wenn
der beilreffende Uhrmacher die Ware verkauft hat. Die
Kommissionsware sollle den Schuk, den sie besikl, be-
halten, der Empfanger jedoch verpllichiet sein, die Ware
im Rahmen eines beshimmien Zieles, auch ohne dak er
dieselbe wverkauft hat, zu bezahlen. Konnen Sie ver-
moge lhrer Kenninis des Uhrenmarkies, der Uhrmacher
im allgemeinen und im Inleresse eines soliden Handels,
hier eine Formel hnden, die sogar Allgemeingut unserer
Branche werden konnte? Dem Handel, und vor allen
Dingen Thren Verbandsmilgliedern wurden Sie hiermil
sehr dienen, Sohdifal unler lekleren fordern und den
wirklich guten Elemenien vorwarts helfen.»

Fur eine derarlige Geschaftshandhabung lLege sich
gewiff eine Formel hOnden, wie sie von Fabrnkanten
manchen Grossislen gegenuber angewendel wird,  Die
Ware wird in Kommission gegeben und soforl durch
Wechsel gededkt, deren erste Prolongation noch auf
Kosten des Lieferanlen erfolgl. Langere, vorher zu ver-
vereinbarende Prolongahon gehl bezughch der Kosten
zu Lasten des Kaufers. Die Kapitalverzinsung, welche
heute bei allen diesen Fragen die Hauptrolle spiell, wird
dadurch gerecht wverleill, Es mubkle darauf gesehen
werden, dak es sich bel dieser Kommissionsware um
solche handelt, die innerhalb einer gewissen Frisl ver-
kauft werden kann. Das ist Voraussekung, wenn der Uhr-
macher die Zahlungspllicht fiur den ganzen Posten uber-
nimmi. Shicke von denen es sich herausstelll, dag dieser
schnelle Verkauf nicht moglich 1sl, mussen kurzfnishg
umgetauscht, eventuell sogar ein ganzer Teil des Lagers
in gewisser Frisi zurickgegeben werden konnen, falls
es sich zeigl, dak der Poslen zu grof war.
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