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In allen erdenklichen Formen hat man dem Wechsel
ll:_ld dem Wechselrecht liefgehende Betrachtungen ge-
widmet, sie auch in ihrer Bedeulung fiir das Wirlschafis-

auf die Vorziige des Wechsels hinweisend, teils aber auch
warnend. Am fiefsten sind bei unseren Fachgenossen
gerade diese warnenden Ausfihrungen sikengeblieben,
50 daf man heute schon im Groghandel klagen hort, dak
die Uhrmacher keine Wechsel mehr geben wollen
und dak dadurch ein verhangnisvoller Zustand nahe zu
ricken scheint.
; Schon aus dem Millelaller lesen wir, dag sich der
‘Handel von Land zu Land zu seinen finanziellen Trans-
akhionen des Wechsels bedient. Von thm 1st, insbesondere
‘in den lekten Jahren durch Zwang der Wirlschaflslage, im
Handel derart Gebrauch gemacht worden, und der Wechsel
st jekt ein so zeilgemakes Zahlungsmittel, dafk er ge-
‘wissermaken Geldersak geworden ist, mit allen Vor- und
‘Nachteilen. Er ist also nicht fir den Uhrmacher allein
‘als ein Werkzeug des Teufels erfunden, und kann auch
von ithm ohne erhebliche Storung der ganzen Wirtschaft
unseres Geschaftszweiges nicht abgelehnt werden, auker
von jenen, die ithre Zahlungsfristen prompl einzuhalien
in der Lage sind. lhrer Sache sichere Uhrmacher nuken
i.sliic Maoglichkeiten, einen Gewinn durch Wechsel zu erzielen
‘gern aus, andere wollen unter keinen Umstanden Wechsel
geben und ahneln dadurch Leuten, die aus Furchl zu er-
Irinken nicht ins Wasser gehen.
Wer natiirlich aus Gefalligkeil, ohne ausreichende

ckung zu bekommen, Wechsel gibl, oder sogar seinen
Namen quer schreibt und die Ausfillung der Summe dem
Aussteller iiberldkt, wie es vereinzelt vorgekommen ist,
‘der handelt leichiferlig und durchaus unkaufmannisch.
E Ebenso unkaufmannisch ware es aber auch, das Kind

i dem Bade auszuschiitten. Wenn es natiirlich wiinschens-
‘werl ist, aus dieser allgemeinen Wechselmisére zu ge-
‘siinderen Verhaltnissen zu gelangen, so kann es nichl von
heute auf morgen und rnicht von einer Branche allein ge-
schehen, dazu hal sie gar nicht Geld genug. Mil den
Wechseln, die umlaufen, und mit den Wechseln, die noch
gegeben werden miissen, um die bestehenden Zahlungs-
verpflichtungen so langfristig zu stellen, als es fur den
Schuldner notig ist, muf man sich zunachst abfinden.

bollte jeder Uhrmacher seine Verpflichtungen, die auch
bei grogen Geschaften manchmal recht lange hinaus-
gezogen werden, ungededkt lassen, so wiirde sein Lieferan!
N aller Kiirze scharf einschreiten miissen, um sich selbsl

Wir flhren Wissen.
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leben gewurdigt, teils ganz objektiv und lehrhaft, teils
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Wechsel in verschiedener Beleuchtung

vor dem Untergange zu retten. Er braucht die Kunden-
papiere zur Zahlung, vielleicht gar zur Geldbeschaffung
zwecks Linlosung seiner eigenen Akzepte, die er an
Zahlungsstall gegeben hat.

Das Bestreben aller gehl auf eine straffere Hand-
habung des Zieles hin. Da man sich dariiber klar ist,
dak es mii einer kurzen, sireng inne zu hallenden Ziel-
sekung nicht getan ist, lagl man den Wechsel mitwirken.
Anstatl Wechselabbau also Wechselvermehrung, aber
Laufzeilverkurzung. Heule schon gibl es Grokfirmen,
die ihre Aufirage nur ausfuhren, wenn innerhalb weniger
Monate bar gezahlt wird. Andere verlangen einen Drei-
monalswechsel und dazu sofort ein Verlangerungspapier
von gleicher Dauer; fur die Einlosung des ersien Papieres
schicken sie Geld oder sie ziehen es in Vereinbarung
mit threr Bank zurick. Eine weilere Verlangerung findet
nicht stall, sondern der Wechsel geht zu Prolest. So
konnen sie ihre Lieferanten sofort mil Kundenpapieren
bezahlen, und hallen es mit Recht fur vorteilhafter, jeden
Monat 19 Diskonispesen zu verlieren, als ungewisse
Zeil auf das Geld zu warlen. Somit ist die Sache
in 6 Monaten fur sie erledigl. Andere bieten ihren
Kunden die einmalige Zielverlangerung durch Wechsel
direkl an, verlangen aber, dak die Diskontspesen fiir
die Verlangerung von dem Akzeplanien ubernommen
werden.

Auch der Grossist, der bis heute offenes fiel gab,
auf baldige Zahlung wenig Gewicht zu legen schien, kann
ber dieser Gepflogenheit nicht mehr Schritt halten. Er
mufk bei seiner Kalkulation den Zinsverlust berudksichfigen.
Gegenuber denjenigen Handlern, die nur gegen Kasse
verkaufen und deshalb recht billig scheinen, sind seine
Forderungen zu hoch. Es sind zwingende, rechnerische
Ursachen, die zu dieser Entwidielung fuhren. Geld kostet
Zinsen. Auch der Grossist, dem sein Vermogen gestattet,
Bankier des Uhrmachers zu sein, muB dafur Zinsen
fordern, die er auf die Preise schlaglt, wodurch sich der
Unlerschied gegen die von Kassegrossisten berechneten
erklarl. Er ist zu dieser Preispolilik ja gezwungen,
weil er mit Bankgeld oder zu verzinsenden eigenen
Wechseln arbeilen muf. Wie die Geldverhalinisse sich
in den lekten Jahren gewandelt haben, zeigen die zahl-
reichen Konkurse oder Vergleiche der Groklirmen, die
durch Geldnot der Einzelhandler entstanden sind, aber
auch solche nach sich gezogen haben.

Nun noch einmal zum Wechsel selbst bzw. zu den

Warnungen vor demselben.
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