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fressenden Schuld, um eine Erlosung fur Schuldner und
Glaubiger. Es isl freilich ein schones Gefiihl, rundum
voll mit Ware zu siken und dem Kunden zu impomeren.
Wer aber nichl genug Geld fur solchen Aufwand hat,
mufy darauf verzichlen; es geht auch mil weniger.

Man mache sich nur einmal eine Statistik uber das,
was verkaufl ist, und die Erkenntmis wird kommen, dag
es immer nur bestimmie Waren sind, die sich wirkhch
~umseken=. Auf den Verkauf einer oder der anderen
sporadisch einmal abgehenden Ware muk man verzichien
konnen, wenn der Kunde nicht mil der Beschaffung zu-
friedenzustellen 1sl. Fur Ware, die sich schwer ver-
kauft, kaufe man keinen Ersak, auch mcht anderer Ari;
das ist schon eine kleine Verbesserung der Lage. Es mag
schwer fallen, jedoch wie soll sonst das Lager verklemert
werden? Kein Ersal fir das, was nicht kurrant in diesem
Geschaft ist, denn es lieglt oder hangt doch nur lotl

In einem fruheren Artikel, der uber Wechsel handelle,
stand bereits, dak ein Aufhoren des Wechselgebens
Verkleinerung des Lagers sein mukte; es fuhrt demnach
nur ein Weg nach diesem Rom, welches fur alle leich-
tere Zeilen bedeulen konnle, er heigl: Verkleinerung
des Lagers, Zahlung der allen Schuld, Eingehen neuer
Verbindlichkeilen im Rahmen des eigenen Vermogens
oder nur so weil daruber hinaus, dak kein kosispieliger
Kredil in Frage kommi. Dagegen naturlich Ersal der
verkauften kurranten Ware in kleinen, ofteren Posten,
wie ¢s der Bedarf erfordert, ohne dadurch den Lager-
wert zu vergrofern.

Fur eine wirklich schnelle Hilfe geht das noch lang-
sam genug. Es ist daher zu bedavern — weil kauf-
mannisch kurzsichlig —, dak ein Ausverkauf der alleren
Muster zu herabgeseklen Preisen so viele Gegner findet,
ja sogar als nicht brancheiiblich gilt. Besonders schlaue
Kollegen wissen sich nalurlich zu helfen, aber die anderen
bleiben Gegner einer solchen nolwendigen Reinigung,
und infolgedessen Besiker ithrer Ladenhuter, bis lektere
zu Null Reichsmark abgeschrieben werden mussen, oder
bei einer Verwertung des Lagers (im Nachlag oder bei
Verkauf) eben nicht hoher eingesekt werden konnen.

Es ist kaum anzunehmen, dak dem Uhrengeschaft
dadurch ein wirklicher Schaden entstehen wurde, weil es
sich doch immer um eine besondere Kundschaft handelt,
die das regulare Geschaft nicht beilnt, sondern Ge-
legenheiten sucht, ihren Bedarf zu decken. Der Schaden
wird uberschagkt, weil es sich um elwas Neues handell.

Welches Modehaus hal noch einen Rock oder ein
Stuck Ware vom Vornjahre? Wir werden sehen, wie
diese Branche die kurzen Kleider abstoken wird, ehe sie
infolge der ,langeren Mode« unverkauflich sind.

Die Uhrenbranche, mil ihrem neuerlich starken Mode-
wechsel, konnte wirlschaftlich gar michl kluger tun, als
allen alten Brassel nach Weihnachien zum Ausverkauf
zu stellen. Begrunden lakl sich solcher Ausverkaul, so-
gar in einer Weise, die dem Publikum logisch erscheinl.
Solche Waren sind doch nur . Zinsenfresser und hindern
das Geschaft, sich modern zu hallen und das in ge-
nugender Auswahl zu fuhren, was das Publikum kaufen
mochle. Jede andere Branche L haul sie hinaus*: unsere
Freunde aber behallen sie in schupender Obhul, seken
bei jeder Invenlur den Einkaufspreis als Werl ein, und
rechnen sich auf diese Art einen Reichium heraus, den
sie gar nicht besiken.

Ich glaube nicht zu irren, dak vor einigen Jahren
schon einmal der Vorschlag gemacht wurde, die Uhr-
macher einer Sladl mochlen nach Weihnachien einen
Kollekhvausverkauf machen. Damals hal er keinen
Widerhall erzeugl. Die Lager haben sich inzwischen in
threr Gesamlheit nicht verkleinert, die Schulden aber ver-
grogert, und zwar so vergrikert, dak die Branche von
unten bis oben festsikt, und die Industrie in die Hande
der Banken gekommen ist.  Vielleicht ist die Zeil auch
heute noch mcht gekommen, aber als Ullima raho wird
dieser Weg sicher noch einmal beschritten.

Wenn es nur drei Jahre hintereinander gelange, durch
Ausverkaufe im Januar jedesmal 20°% der Lager aufer-
ordentlich abzuseken, dann hatten wir alle flissiges Geld,
Uhrmacher, Grossisten und Fabrikanien. Unsere Branche
krankl daran, dak ihr gesamtes Kapital in zu grofen
Lagern festliegt. Die unendliche Streckung des Kapilals
durch Wechsel ist ein Nolbehelf, der zu keinem gulen
Ende fuhren kann, wenn nichts geschiehi. Wir zappeln
alle in Bankhanden; wenn die eines Tages nicht mehr
wollen, dann hilft kein guter Wille der Zwischeninstanzen.
Dak sie driucken, merki man schon, lrokdem sie gul
daran verdienen; dal sie uns nicht erdriicken, liegt in
threm Interesse.

Was hier dargesielll und als Abhilfe empfohlen wird,
i1st ein naturliches Heilverfahren. Es scheint von allen,
die versuchl werden konnten, am aussichisreichsien. Dak
elwas gelan werden muf, isf doch klar, ¢s kann in
dieser Arl mcht weilergehen Wir werden uns im Laufe
des nachsten Jahres dariiber sprechen, wenn sich Weih-
nachts - und Neujahrsgeschaft finanziell ausgewirkt haben
werden.

Wir brauchen Geld in die Branche, aber nicht wieder
als Schuld durch Pump, sondern als freigemachies eigenes
Geld von unseren Lagern. Diese zu verkleinern, von
threm schwer umsekgbaren Ballast zu befreien, isl eine
Lebensbedingung. {169}
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Reklame

Mehr denn je im Jahre wird jell kurz vor Weihnachien
geworben. Das 1st richlig, denn gerade diese Wochen
sind die Zeil, wo am meisien gekauft wird und es darauf
ankommi, durch geschickle Reklame den Kunden in semn
Geschafl zu seinen Waren zu ziehen. Alle Geschafie,
die ithre Reklame nach einem im voraus ausgearbeileten
Etal machen, werden gerade fur diese Zeil besondere
Summen eingesekt und sich uberlegt haben, in welcher
Weise sie die Reklamegelder verwenden. Jekl ist aber
auch die Zeil, wo Firmen, die sonst das ganze Jahr nichi
inserieren, einmal eine Anzeige aufgeben. Diesen Um-
stand machen sich nun sogenannle ,Reklameverlage«
zunuke und geben wahrend der leklen Wochen vor Weih-
nachten ,Reklameanzeiger« heraus,

Dieser Reklameanzeiger ist gewohnlich ein vierseiliges
Zeitungsblatt, auf dessen erster Seite entweder eine be-

Wir flhren Wissen.

langlose Weihnachtsgeschichle erziahlt wird oder ein Rund-
gang in den Geschaften, die im Anzeiger inseriert haben
und die von ithnen gefiihrien Waren beschricben werden.
Jekt ist die Zeil, wo die Herausgeber solcher Anzeiger in
den einzelnen Geschaflen vorsprechen. Sie erzahlen z. B.,
daf ihr Anzeiger viermal vor Weihnachlen, und zwar jede
Woche einmal, umsonst verlelll wird. 5Sie weisen dann
gewohnlich auf ihre niedrigen Anzeigenpreise gegeniiber
denen einer Tageszeilung hin. Die Billigkeil verleitel
nun sehr viele Geschafisleule dazu, auch in einem solchen
Anzeiger ein Inserat zu veroffentlichen. P
Ist das nun klug und richlig gehandelt? Keineswegs,
denn das Geld dafiir wird zum Fensler hinausggir.rndcn
und belastel das Geschafl nur unnolig. Kein Mensch
wird eine Zeitung, die nur Inserale bringt, lesen. Ge-
wohnlich wird der Anzeiger sogar beir den einzelnen
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