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system gegenuber tun, wenn der Knnirah_&n[ absolul
keine Verpflichtung fiihlt, sich auf elwas einzulasssen,
was seinem Plane nicht entspricht; wenn er sogar
konziliant entgegenkommt, wenn wir aber das l’lr:ug
nichl dazu haben, so milmachen zu konnen? Einen
Druck kann der Zentralverband nicht ausuben, und er isl
auch kein Tschekist, der verhaflen kann, was ithm nicht
gefallt. Er kann auch nicht, wie die Pohtker vor den
Wahlen, alles versprechen, denn wie diese konnte er nur
wenig oder nichis halten. | |

Hier ist, daran wird keiner zweifeln, eine grobe
Gefahr fiur die Bedeutung des Groguhrengeschafles beim
Uhrmacher vorhanden. Alle Gefahren, zu deren bBe-
kampfung sich eine Handhabe bol, nmichl immer nur ge-
seklich, sondern auch moralisch, hal der Eﬁniraluerba_nd
bekampft. Bei dieser Gefahr aber, wo Kapital und Ein-
gestelltsein fur ihre Abwendung eine so groke Rolle
spielen, versagen die Kollegen, soweil der Zentral-
verband sehen und aus den Mitgliederkreisen erfahren
konnte, | _

Die Oberschrift: ,Was macht man da?+«, die wie ein
Stofseufzer in Verlegenheil klingt, ist mehr als das, ist
eine Anfrage an alle breiten Uhrmacherkreise, ein Appell
an ihre Denkkrafl auf der Suche nach einem Wege, auf
dem die Uhrmacherschafl mit den neven Vertriebsmethoden
gehen kann.

Nun darf man nicht denken, dak der Zcpirﬂlvcrbun.j
wie der bekannte Greis auf dem Dache sikl und sich
nicht zu helfen weif;, er kennt brauchbare IWEI;_]E, aber er
halt sie in Uhrmacherkreisen (das ausdrucklich gesagl)
nicht fur gangbar. Sie erfordern geschaflliche Gemein.
schaftsarbeil aller, oder mindestens grokerer Gruppen,
wofiir der Uhrmacher erfahrungsgemal in nur geringer
Zahl zu haben ist. Egoismus, Angsl vor Risiko, genahri
durch die gern angehorten Schauermarchen von infer-
essierfer Gegenseile, Stehenbleiben auf halbem Wege
sind die bekannten Hindernisse, die nicht den Mut auf-
kommen lassen, solche Wege vorzuschlagen.

Aber lakt doch die Milglieder ithre Meinung sagen!
Wer weify, ob nichl guie Kerne und neue ldeen darin
stecken konnen. Bei der Krnhk scheuen sie sich doch
nicht davor, lakt sie also vorher raten und nicht nachher
nur bemangeln, lakt sie positive Mitarbeit tun und nichi
nur die unfruchtbare Ablehnung zeigen, gegen das, was
ihnen nichl gefallt.

Wir mochten also eine freie und vollkommene Aus-
sprache haben dariiber, wie wir es verhuten konnen, dak
Uhren in groBer Menge auf unserem Absakgebiele von
fachfremder Seite veririeben werden. Doch da sie wichlig
ist und Resultate zeitigen soll, bitte ernst und sachlich
und nicht mit ,hattes oder ,mukte~, sondern mil ,hat-
und wird«, Also: Was macht man da?l (1/75)
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Im neuen Jahr

Wieder i1st ein Jahr dahingegangen, ein Jahr schwerer
Arbeit und schweren Ringens um die Erhallung der Exi-
stenz. Wenn wir heute zuruckblicken und mit anderen
Jahren Vergleiche ansiellen, so werden wir mit ganz
geringen Ausnahmen feststellen mussen, dak es noch
schlechter war als die. vorhergegangenen. Mehr Arbeit
und weniger Ertrag wird die Uberschrift der Bilanz sein.

Da wir nun gerade die Bilanz erwahnlen, so wollen
wir auch bei ithr verweilen. Nolwendiger als je isl es,
beim Ausblick ins neue Jahr eine Bilanz zu zichen. Wie
man eine Bilanz zieht hier naher zu schildern, 1st nichi
Zweck dieser Zeillen. Es ist daruber schon genugend in
der Fachzeitung geschrnieben worden, und 1m  ubrigen
geht das ja auch aus den Buchfuhrungsbuchern des Ver-
bandes hervor. Notig 1st vor allem zur Bilanz eine
vorhergegangene Invenltur. Sie mul diesmal von allen
Geschaften mit emner Grundlichkeil vorgenommen werden,
die solche aller vorhergegangenen Jahre uberinfft. Lassen
Sie sich bei dieser Inventur Zeil, uberlegen Sie bei jedem
Arhkel, der lhnen durch die Finger geht, wie lange er
am Lager i1st, wieviel und in welcher Preislage Sie 1hn
im vergangenen |ahre abgesekl haben, was die Ware
heule im Einkauf kostet und ob Sie uberhaupt fur diesen
Arlikel Kunden haben. Sie werden bei diesen Erwagungen
haufig feststellen, dak Sie manchen Artikel in zu groker
Auswahl, in zu teuren Preislagen am Lager haben, Was
aber noch schlimmer ist, Sie werden sicher auch fest-
stellen, dak Sie Waren auf Lager haben, fiur die Sie auf
Grund der Lage lhres Geschaftles und der Art lhrer
Kunden gar keinen Absak haben. Diese Waren belasten
Ihr Lager, verringern lhr Betriehskapital, fressen Zinsen
und hindern Sie in lhrer Bewegungsfreiheit.

Es muE im neuwen |ahre lhr Beslreben sein, diese
Waren auf schnellstem Wege an den Mann zu bringen,
wenn auch mit kleinem Verluste. Von dem vereinnahmien
Gelde konnen Sie sich Ware anschaflen, die in lhrem
(jcsd‘nﬁftt leichier abzuseken ist. Uberlegen Sie sich
hierbei auch, ob es nicht moglich ist, diese fiur Sie un-
kuranten Waren mit einem Kollegen auszutauschen.

Bei der Inventur werden Sie auch fesistellen konnen,
dak 'hr Warenlager auf Grund lhres Umsakes viel zu
grof 1st. Verkleinern Sie es! Es liegt in lhrem Inter-
esse und auch im Interesse lhres Lieferanten. Wenn Sie
nichl besonders kapitalkraflig sind, so kann beir einem
groken von lhnen unierhaltenen Lager mit wenigem Lm-
salk auch Ihr Lieferant micht punkthich bezahll werden,
und auch er st dann durch das Durchschleppen groker
Aukenstande in seiner Bewegungsfreiheit behinderl. Es
genugl, wenn Sie von allen Waren, die beir lhnen ver-
langl werden, eine gedrangle Auswahl auf Lager haben.
Was Sie noch gebrauchen sollten, 1st in wenigen Tagen,
ia sogar Stunden angeschaffi.

Wenn ich lhnen nun schon emmal geralen habe, die
Inventur recht grundhich zu machen, so verbinden Sie
damil gleich die Anlegung einer Warenkartei, die
Sie sehr preiswerl und ubersichthich vom Zentralverband
erhalten konnen. Die Vorteile einer solchen Karter sind
recht manmgfalhge. Wichhige Merkmale sind die sofortige
Feststellung des Warenabganges, eine laufende Be-
obachtung der unkuranten Waren und die Moglichkeil,
auch milen 1m Jahre ohne zeillraubende Inventur den
Werl des Warenlagers in kuizer Zeit festzustellen. Die
Arbeil, die Sie mil der Anlegung dieser Kartothek haben,
macht sich schnell bezahlt.

Sollten Sie wider Erwarten noch keine, oder aber
nur emme mangelhafte Buchfuhrung haben, so sl
nunmehr zu Beginn des Jahres Zeill, sie sich end-
lich anzulegen. Die nun einmal gezogene Bilanz kann
fur die Buchfuhrung gleich lhre Eroffnungsbilanz dar-
stellen.

Hand in Hand mit der Buchfiihrung und auch der
Lagerkarter geht die Benukung der Kassenzettel. Der
Kassenzeltel erleichter! Ihnen die Durchfihrung der Lager-
kartei, der Buchfuhrung. Er dient als Unterlage bei der
Berechnung der Steuer, bringl Ihnen Erleichterung im
Umtauschgeschaft und hebt beim Kunden das Ansehen
Ihres Geschaftes. Was auch nicht zu unterschaken ist,
iIst die Konfrolle Thres Verkaufspersonals.
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