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Ein Weg zur Gesundung?

Man braucht sich micht zu scheuen, daruber zu
sprechen, dal es unserer gesamien Branche finanziell
nicht gut geht, denn es hat sich schon herumgesprochen.
Blicken wir rechis oder links, so belinden sich fast alle
Handelszweige in gleicher Lage. Von allen lagl sich
wie von der unsrigen sagen, dak es rein aulerhche, d. h.
nicht von der Branche oder ihren Angehorigen selbst
verschuldele oder solche Zuslande sind, denen ausgewichen
werden konnfe.

Die Grunde lhiegen freilich manchmal verschieden, im
groben und ganzen kann man sie in thren Tiefen auf
einen Oeneralnenner zuruckfuhren, der sich jedoch ab-
weichend auswirkt. Im Uhrengewerbe und Uhrenhandel
wissen wir beshimml, dak das ganze Kapilal der Branche
in zu groben Lagern bzw. zu langen Krediten festhegl.

Auf die Nolwendigkeit, kapital durch Lagerabbau
und darauffolgende Kreditverminderung mobil zu machen,
besteht wohl Meinungsubereinstimmung, aber die Moglich-
keit ist dafur nicht geboten, da es fur unsere Branche
die Waren -Abstokgelegenheiten, die z. B. dem Warenhause
zur Verfugung stehen, nichl gibl.  Anderseils erzeugl die
Indusirie, selbst auf dem bisher ziemlich konservaliven
Gebiete der Uhren, forlgesekl Neues, dessen Anschalfung
man nicht ablehnen kann, was aber aus alleren Lager-
bestanden allenfalls freigemachies Kapilal wieder auf-
saugl.

Ob man unter solchen Umstanden uberhaup! an eine
Anpassung der Zahlweise an die Bedingungen, die uns
der Geldmark! heute zinslich stelll, denken darf, ob das
ganze Planen und Denken in dieser Richtung nicht
problematisch ist, lakl sich zur Zeil noch nicht bejahen
oder verneinen. Der umgekehrle Weg, ausgehend von
der Annahme, dal bei Flussigerwerden des Geldmarkles
genugend fremdes Geld in die Branche flieken konnle,
um von den Lieferanten den in Anspruch genommenen
kredit zu erlauben, wurde eine bisher nie gekannie
Zinsenlast geben, die von allen Instanzen, emnschhieklich
des Kaufers der Ware, bezahlt werden mukte. Heute
werden solche Zinsen immer noch vielfach verloren, weil
man nicht Mut genug hat, sie zu fordern, wo es berechhgl
ware. Der Gedanke, zu sehen, wie es andere Handels-
zweige machen, um iuber die Finanzkalamital hinwegzu-
kommen, liegt daher nahe, und selbst wenn die unbe-
dingte Nachahmung nichf angangig ware, so kann eine
llbergangsmethode doch schlieglich dazu fuhren, zu einer
Gesundung zu kommen.

Bber der Branche, die ich memne, deren Namen ich
aber mchl nennen darf, da mir sonst die Angaben nichi
gemacht worden waren, hLegl die Frage der Organi-
salion der Lieferanten allerdings einfacher, ich will ge-
radezu sagen ,gesunder als bei uns. Es qgibl da einen
starken Verband mit micht zu vielen aber beherrschenden
Firmen, welche die Grossislen - Aulenseiter von selbsl
dahin bringen, ganz die gleichen Kondihlonen einzuhalten
(vielleicht mut etwas mehr Ellenbogenfreiheit).

Die Bezugskonditionen sind: 30 Tage Ziel mit 5%
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nicht in 60 Tagen, so wird von der
Verband Miltellung gemacht, und der
Verband st verpllichtet, in hoflicher Form zu mahnen,
wober sofort Verzugszinsen in Hohe von 29 uber den
Reichsbankdiskont dem Kunden als zu bezahlen mitgeteill

Zahll der Kunde
Lieferlirma dem

werden.  Zahll der Kunde, oder gibl er einen Dreimonats-
wechsel, so st die Angelegenheit vorlaufig fur alle
erledigt.

Will der Kunde aber den Wechsel prolongieren, so
wird ihm vom Verband aus milgeteilt, dak dieses ersl
geschehen konne, wenn der Kunde gestatiet, dak der
Bucherrevisor und der Warensachverstandige des Ver-
bandes Einblidk in seine Bucher nehmen. Die Kosten dieser
Vermogensermittelung des Kunden i{ragt der Verband; die
Diskontspesen fur Wechsel und Prolongation gehen naturlich
dem Kunden zur Last. Eine solche Prufung kann bei
groken Geschaften 8 bis 10 Tage dauern.

Die Ware wird von vornherein nur unter Eigentums-
vorbehalt geliefert; sie qilt erst als in den Besik des
Kunden ubergegangen, wenn dem Verkaufer Kassenerlos
oder der Aukenstand ubereignet ist. Wer mit solchen
Konditionen nicht einverstanden ist, der kann von den
makgebenden Firmen keine Ware bekommen.

Ein Kaufer, der sich noch sicher fuhlt, wird gegen
eine solche Revision, die ithn vielleicht rechizeitig noch auf
Verluste aufmerksam macht, oder ihn gar im lekten Augen-
blicke retlet, nichts einzuwenden haben: anders wird
nalurlich ein solcher sich verhalten, der weik, dak er der
Prufung micht standhalten kann.

Stellt es sich bei der Revision heraus, dak der Kunde
uberschuldet 1st, so wird der Status dem Verband ein-
gereicht und der Schuldner angewiesen, sich an die
Glaubiger zu wenden. [Inzwischen werden Waren nmicht
mehr gehiefert und Wechsel nichl prolongiert.
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Wir flhren Wissen.



