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es immer. Darum finde ich es ganz gul, wenn in der
Reklame gesagl wird: ,Uhren schon von 5 ®) an beim
Uhrmacher zu habenl« Denn uns wird dadurch geholfen.
Der Fachhandel muf gehoben werden.

Ich verweise auf die in USA. mit grokem Nachdruck
belriebene Reklame uber ,The Dollar Walch». Vor
30 Jahren war ich auch einmal in New York, und damals
kananten selbst Neger, Mulatten, andere Farbige und
Chinesen schon die Uhr fur 4,20 2. Um nun den Kauf-
werl des Dollars von jener Zeit zu kennzeichnen, mul
ich lThnen sagen, dak man im billigen Gasthaus fur drei
Spiegeleier 15 Cent und fur emn Bier, das es damals
noch gab, 5 Cenl berahlen mukle. 5Sie mussen das ver-
gleichen, aber auch in Belracht ziehen, was damals schon
die Reklame vermochte. Schon zu jener Zeil war die
Uhr fur einen Dollar bei allen Volkerstammen des Landes
popular. Denn qging solch Ding nicht mehr oder war es
ganzlich hinuber, so brauchie man nur in einem der
vielen Oeschafle, die diese Uhren veririeben, die alte Uhr
fur 20 Cenl zuruckzugeben und 80 Cent daraufzuzahlen,
um eine neue gleicher Art, die wieder thre Dienste lat,
zu erhalten. Aber die Uhrengeschaflte verkauflen auch
geniugend bessere Uhren und fuhrlen auch Reparaturen
an besseren Uhren aus.

Ich ennnere an die gule Waltham - oder Elgin - Lhr,
die in Amernika in Quahtaten verkauft wurden, die teurer
waren als Genf oder Glashutte., Wie der Besiker ecines
Ford-Wagens, als des billigsten, so wenig glucklich konnte
sich der Besiker emner Dollar-Walch fuhlen gegenuber
den feineren Erzeugnissen, die er zu besiken wunschie,
Und er befnedigle sofort den Wunsch, sobald er sie zu
bezahlen vermochie. — Die UHRMACHERKUNST brachie
bereits fruher einen Arhikel uber diese Verhallnisse, eine
ganz launige Abhandlung, insbesondere iber die flam-
menden Lichlreklamen an allen Ecken fur ,The Dollar
Walch#. Eine Dollar-Walch ist nalurlich keine Qualilats-
marke, das verlangt auch niemand.

Warum sollte nun unsere deutsche Thiel - Ubhr oder
sonst ein gleichwerliges Erzeugnis einer anderen Fabrnik
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in threr hilligsten Preisslellung hinsichilich Volkstumhch-
keit und Bewertung in der offenthichen Memnung keine
JDollar Watch* werden? Es i1st nun einmal der gegebene
billige Artikel fur den, der micht wviel Geld ausgeben
will oder — kannl Es weik wohl jeder memner ver-
ehrten Kollegen, dak wir heute eine ganze Menge von
denen haben, die nicht kaufkrathg sind. Ihr Herren,
stellt euch einmal in den Laden und verkauft ,nur teure
Llhrenl* — Ich spreche von mir; da weisl es die Slahshk
nach, dak ein hoher Prozentsak von billigen und nur
ganz wenige bessere Uhren verkaufl werden.

Ich glaube nichl, dal es ber den meislten Kollegen
anders aussieht. Fern sei es, dal ich fur ,The Dollar
Watch* mil ganzem Herzen einstlehen will, aber wenn es
nicht anders gehl, mein Kunde befiehll es mir eben —
Dienst am Kunden, Will ich ithm durchaus eine leure
Lihr verkaufen, dann geht er ab, und ich habe mir die
5 ®)1 Einnahme, die ich auch gut gebrauchen kann —
verscherzi!  Man wverherrlicht ja heute mehr denn je
das ,Land der unbegrenzlen Moghichkeilen, und slelll
fast alles von druben als forlschrittlich hin, warum will
man denn hier nicht gestalten, daly ebenso wie dort die
billige Uhr propagiert wird. Es wird doch dahin kommen,
denn niemand kann gegen den Strom schwimmen, oder
es halt schwer, vorwartszukommen. Wir leben in einem
Lande, das durch Kriegs- und Inflalionswirren aus-
gepowert ist, und die breile Masse, die als Kaufer fur
uns in Betracht kommi, st verarmi. Darum, meine Herren
vom grunen Tisch, rennt micht zu sehr Sturm gegen die
Reklame fur die billigen Uhren, denn wir sind dankbar,
dal, etwas getan wird, was Zugkraft besikl, den Verkauf
zu fordern. Es genugl mcht, zu sagen: ,lch bin billigl«
— Wurde der Uhrmacher keine Preise an seinen Waren
im Fenster haben, so wurde er bald merken, wie der
Verkauf nachlaikt. Gibl er aber seine Waren mit Preisen
bekannt, so kann der Kaufer sich schon vor dem Ge-
schaft damit vertraul machen, was ithm zusagl. Fur das
Inseral qill ganz dasselbe wie fur das Fenster. (V/158)

Paul Kochanowski.
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Abschlul¥feier an der Deutschen Uhrmacherschule in Glashiitte (Sa.)

Am 25 Apnl fand in Glashulle die alhahrhiche
Abschiedsfeier statt. Sie halte ein besonderes Geprage
dadurch erhallen, dal gleichzeihg der Alle - Herren-Ver-
band ,Saxoma+“ sein 25)ahriges Bestehen feiern konnte,
Demzufolge waren aus ganz Deulschland zahlreiche
Freunde und Gaste gekommen, um in Glashulle ein

Gedachinisleier am Denkmal

Wiedersehensfest zu feiern und um alle freundliche Er-
mnerungen aulzufrischen. Glashulle halle sich auf seine
Gasle vorbereilel, um sie feslhch su empfangen. Alle
offenllichen Gebaude hatlen Flaggenschmuck angelegt,
und der Aufforderung des Stadlrates an die Burger-
schaft, gleichfalls Flaggenschmuck #zu zeigen, war ent-
sprochen worden.

Ab 9 Uhr morgens fanden die ublichen Unterrichis-

W SLUB

Wir flhren Wissen.

proben statt durch die Herren: Gewerbelehrer Schroder
uber RKraftmascluinen und Leistungsmessung, Studien-
direklor Dr. Giebel uber freie Hemmungen und freie
Pendel, Oberlehrer Hellwig uber Zapfenlagerung und
Gewerbelehrer Muller uber das Einziehen von Forde-
rungen.  Nach  diesen  Unterrichisproben wurden die
Schuler durch emne zu Herzen gehende Ansprache des
Herrn Studiendirektor Dr. Giebel entlassen. Herr Studien-
direkltor Dr. Giebel wies in seiner Ansprache darauf hin,
dak die Schule Gelegenheil genug gegeben habe, sich
Wissen und auch Konnen anzueignen. Die Schule sei
auch mit der Zeil mitgegangen und habe die Aufgaben
so gestelll, wie sie jekt in der Praxis an die Schuler
heranireten wurden. Einen besonderen Schritt habe man
durch die Durcharbeilung emnes Armbanduhrkalibers ge-
tan. Diese schwierige Arbeil, die in der Fabrikalion oft
jahrelang dauer!, wurde in sechs Monaten in der Schule
durchgefuhrt, und das bei den Schulerarbeilen ausgestellte
Werk zeige, dal hier eine Konstruklion geschaffen se,
die sicher als Muster Vorbild fur ein Herren - Armband-
uhrwerk dienen konne. Was die Schule aber noch den
Schulern mitgeben mochte und was sie hoffentlich erreichi
habe, das ware die Freude an Werlarbeil, die den
hochsten Anspruchen genuge. Gerade in der heuligen
Zeil ser dieser Gewinn, den die Schule bietet, sicher
nichl hoch genug anzuschlagen.
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