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weillere Ware  herbeischalll oder sich emem  anderen
hunden zuwendetl, man lakl sie vieltach schon heun Be-
lrelen des Geschafles viel #u lange allein, ohne zu be-
turchlen, dak das eine oder andere erreichbare Studh
schon hier bequem verschwinden kann. Hier mukle meine

Ansicht nach die ganze Cinnchtung und Anlage des
Geschatles mehr schuken helfen.  Obwohl der Kunde
moglichst wviel Ware sehen soll, darl ¢ aber docd)

nichls erreichen konnen, wahrend andererseils der Ver-
kauler von semmem Plak aus, ohne sich weit enlfeinen
oder sich umwenden zu mussen, dic laufende Ware 2w
Hand haben kann. Was mchl unmiltelbar sichibar in
Schaukasten ausgestellt 1st, kann ber der Klemheit unserer
Ware n flachen Schubfachern so unltergebracht sein,
dak eine genugend groke Auswahl in allernachsler Nahe
ur Verfugung steht,

Ein gewandler und vorsichhger Verhauler wird auch
stels daraul bedachl sein, wahrend des Vorlegens schon
die mchl gewunschie Ware wegzuraumen und sich doreh
cinen kurzen Blick von threr Vollzahhigkett 20 uberzengen.
Dies 1st aber nur dann moghch, wenn die Ware in gans
beshmmier Zahl und Anordnung aufgelegl sl Der kaufe)
und noch viel mehr der unchrhiche Kunde wird sofaorl
merken, dall hier nur schemmbar Geld herumhegl, daly
alles aber wohl geordnel und reqgistoer! ast, und er wird
vielleicht den Mul 2u cinem Diebstahl verheren, besonders
wenn er mil Bedauvern fesislellen mul, daly der Verkauter
sich weder ablenken noch weglocken lakt, auch den
Augen des Kunden well weniger Aufmerksambkeit schenkld
als den Handen!

Jeder Verkaufer mul sich doch daruber Kklar sem,
daly, die wemgen Minulen des Vorlegens mohl nur von
cinschneidender Bedeulung sind fur den Kauf, sondern
auch fur die Sicherheil der Ware und des Verkaufers.
Es spiell sich hier in verschiedener Hinsichl ein hampt
ab, der die aukerste Konzenlration seitens des Verkaulers
erfordert. Die Ware verlaht ithre sicheren Behaller und
geht, zum Teill wemigstens, 1n die Hand des lkunden uber,
ohne Zweifel emn gefahrlicher Augenblick. Schon diese
lberlegung sollle den Verkaulter veranlassen, moghchsi
sparsam 1m Vorlegen von Ware zu-sein, um so mehr,
als em Ubermal n dieser Hinsicht selbst ber einem
vollig ehrhichen Kunden emine kaufmannische Sunde be-
deutel, weil dadurch Verwirrung und Unentschlossenheil
geschaffen werden, die leichl emen Kauf vereiteln konnen,

Der gewiegle Verkaufer wird gleich zu Beginn der
Verkautshandlung all seine Menschenkennlnis und sein
psvchologisches Vermogen zusammenfassen, um auf den
ersten Anhieb die Winsche des Kunden zu erforschen
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und damil ohne weleres das Vollegen ablhuarzen, 1
wird den kaufer dadurch mehr befriedigen, als wenn e
thin durch emen Wuslh von unpassenden Wearen condhch
doch zum Richhgen brachlie.  Schon nach den ersten
Versuchen muly er mal femem Geluhl feslgestelll haben,
welche Ware uberhaupt mehl in Belrachl komm! und
welche Arl dem Kunden besonders susaqgl

Mir selbsl schwebt hier e Verkauter vor, den wh
als muslergulhg bezeichnen muly.  Ieh war schon emige
Male in dem Geschafl und kaulle slels verschiedene
Waren, also mchl wielleichl eine beshmmle  Arl, und
mehrere Male schon geschah es, daly mir der Verkaufer
nach emem kurz geaulierten Wunsch e Sluck vorlegle,
das so volhg enlsprach, daly die nachlolgende Vierlel-
stunde wetleren Vorlegens als swecklos bezeichnel werden
konnte.

Allerdings muly jedes Oeschatl auch b unenl -
schlossenen, muil launenhallen kunden rechnen, die mog-
lichst viel sehen wollen, auch mil , Sehlealen . die nur
1 diesem Zweckhe das Geschall belielen: aber ich kann
mir kaum vorstellen, dal; es emnem gewieglen Verhaufed
enlgehen sollle, wenn ber emnem Kunden kemnerler ernste
haufabsicht vorhegt. Hal er dies erkannl, dann halle
ich es fur dringend nohiy, doppeli und drettach vorsichhg
20 sein, dem Kunden und vor allem der vorgeleglen
Ware dic auberste Aulmerksamkeil zu schenken und,
wenn  emgermaken moghch, die Ware wegzuraumen
oder mindesiens so su beschranken, dalk mchits ge-
nommen werden kann, Wenn, wie es n der Nohiz heifl,
immer weillere Ware gefordert wurde, dann halle o
dhe ganze Verhandlung nach jeder Richlung fur fruchlios,
wenn mcht gefahrlich,  Entweder weily der Kunde nichi,

was or will, oder er will uberhaup! micht kaufen, nur
schen, oder er will stehlen ledentalls erscheint mu
dann  jedes wellere Bemuhen des Verkaufers vollig

swedcklos, und es sl wohl das beste, die ganze Ver-
handlung n eleganter Weise 2u emnem raschen Ende sy
fuhren, noch ehe der [ hunde semen [ kauf+ abschhieken
konnte,

Der Kaufer dart wohl merken, daly alles Eanlgegen-
kommen, das er vom hautmann erwarten darl, auch seine
Grenzen hat, und er wird eine gewisse Zuruckhallung des
Verkaufers kaum ubelnehmen. Ist er emn unenischlossener
kunde, so kann emn derarhger Ruckzug des Verkaufers
viel eher Veranlassung sem, den hautswillen zu slarken
und st er emn Belruger, so erblicke 1ch kemnen Schaden
darin, wenn wir mit thm ken Geschafl machen, das den
Verdienst von eimigen redlichen Verkaufen verzchrl.
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Steuerfragen

Rearheilel von e, Hornung, Steversyndikus des Zentralverbandes der Deutschen Hhomacher (Einheitaverband)

Einkommensteuerveranlagung 1931

Fiir die Veranlagung 1931 zur Emkommen- und
koiperschafisteuer sind vom Reichsminister der Finanzen
Richilimen herausgegeben, aus denen hervorgehl, dalk
die Veranlagungen im groken und ganzen nach den allen
Grundsaken durchzufuhren sind. Gewisse Abweichungen
ergeben sich infolge Weglalls der kapilalertragsleuel
vom 1. Januar 1931, ferner infolge der Bestimmungen de
Notverordnung vom Dezember 1950,

Neu ist vor allem die zur Veremfachung der Ver-
anlagung eingefuhrle Anderung des Einkommenstcuer-
tarifs. Bei der Veranlagung kommen die in der nach-
stehenden Tabelle angegebenen Stufen in Belrachh Die

Slufen beruhen aul ener Auf- und Abrundung des Ein-
kommens, die erheblich weiler gehlt als die ishenge
Abrundung auf velle 10 2. e Steuerstufen gelien hw
das Eimmkommen, das sich nach Abzug der Werbungs-
kosten und Sonderleistungen sowie des sleucifreien Lin-
kommenstells ergibt. (siehe umstehende Tabelle)
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ﬁiEInE nnzglgem Gehillengesuche, Reparaluranzegen, QGe-
legenheilskaufe usw. gehoren in dle “HRHACHEHK““ST
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Wir flhren Wissen.



