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Wohin steuert das Schmuckgeschaft?

Es 1st neverdings in der UHRMACHERKUNST vom
Schmuckwarengeschaft haufiger die Rede, und man muf
sagen, dak dieses mit Rechl geschieht, zeigen doch Laden
und Schaufenster eine ganz auffallende Bevorzugung des
Artikels , Schmudk* i den meisten Uhrengeschaften, so
dal emn remes lUhrenspezialgeschaft ein ganz sellenes
Ying geworden 1st. Aber es isl nichi nur der Uhrmacher,
der sogar unler hauhger Zurudkstellung des Arhkels
Uhren seine  Liebe mehr dieser semner ursprunglich
zwellen Branche zuwendel, sondern es macht sich eine
immer starker werdende unfachliche Konkurrenz bemerk-
bar, die neuerdings an die bereils gewohnlen Waren-
hauser und Bazare noch die Emnheilspreis-, Wasche -,
IFriseur -, Parfumerie- und sogenannten kunstgewerblichen
Laden anschhiekl. Die Industrie hat ithrem Produkhions-
uberschul einen Ausweg gesucht, mehr noch: sie stelll

Ware in einer Preislage her, die bisher in Schmuck
micht geliefert worden sl
Fast schenl es so, als ob unser Handel von den

anderen Branchen bezughch semer Umsak - und Gewinn-

moglichkeiten uberschakl wurde. Die leichle Aulnahme
des ilhigen Schmudkes durch die anderen Laden lakt
diese Vermulung zu, wenn es sich auch meist um

Qualitalen handelt, die das solide Fachgeschafl ablehnte,
wie es alle billigsten Erzeugnisse immer zunachst ablehnte,
bis es durch die unfachliche Konkurrenz gezwungen wurde,
sic auch aufzunehmen. Wenn es bel einem ,, Nur-auch-
Haben* bleiben mdchte, ware es an sich belanglos, als
eine Nolwendigkeit, dem Publikum zu zeigen, dak es
sich um billige Ware, nicht etwa um einen billigeren
Preis der Konkurrenz fur gute Ware handell. Leider
— man weil ja, wie das gehl — komm! billige Ware am
meisten sum Verkauf, denn wenn sie einmal mil vor-
gefuhrt ist, wendet sich der Blick des Kaufers immer
wieder thr zu, die man, um sich nicht selbst zu blamieren,
nicht einmal beim rechten Namen nennen darf, sondern
thr noch emmige Qualitat zugestehen muk.!) Wird dann

1) Da hegt gerade die Gefahr!

doch ein besseres Sluck genommen, so bezewchnel emn
hefes Aufalmen des haufers die Schwere des Ent-
schlusses und die Groke der Leistung, sich doch zu emner
hoheren Ausgabe aulgeschwungen zu haben, als es un-
bedingl nohg war. Sehr off haben solche Geschenke
nur den Zweck, 1im ersten Augenblicdk emnen gulen Ein-
druck zu machen, den sie um so mehr erfullen werden,
wenn gesagl werden kann, dal sie aus einem als sohlid
bekannten Uhren- und Goldwarengeschaft gekauft sind.
Der Preis wird meist mcht gesagl, es wird auch kaum
danach gefragt, aber das verkaufende Geschafl bleibl
mil emner gewissen moralischen Haftung fur die Gute der
Ware belaslel. Der Verdienst mag prozenlual erfraglich
sein, in der Summe 15t er nichts, wenn man dazu die
el betrachtel, die zur Abwickelung des Geschafles er-
forderlich war, und wenn man die Moglichkeit, 1a, Wahr-
scheinlichkeit des spateren Verlusles an geschafthchem
Ansehen bedenkt.

Vielleicht hat ein unfachmanmisches Geschaft diese
Sorge nicht, weil das Publikum bei ithm von vornherein
cine solche Quahilal wie beim Fachmann nicht erwarlel,
dennoch aber durch die offene Auszeichnung die Sicher-
heit fuhll, dak die Ware das Geld werl sein werde, weil Be-
denken, es konnte eine Konkurrenz vorleithafler sein, nichi
gezeigl werden.,  Dennoch aber wird der unfachmannische
Verkaufer ofl genug die Folgen der Billigkeil seiner
Ware zu spuren bekommen, denn ebensowenig wie n
unseren, kann in anderen Laden die gleich bilhge Ware
halten, was sie mul ithrem Aussehen verspricht. Vielleichl
erwachst daraus den Verbrauchern auch fur Schmuck die
Erkenntnis, dak, wer sich das Billigste kauft, nie etwas
Ordenthiches haben wird. Geht in solchen Gelegenheits-
Schmudkgeschaften die Ware mchlt schnell genug weg
und verliert sie im Ansehen, so wird sie bald uberhaupl
keinen Preis mehr haben, und damit siraft sie selbst die
Produzenten, die den Absak in solchen Geschaflen suchlen.
Es ist bemerkenswerl, wie diese Geschafle bemuhl sind,
da, wo Qualilal ist, diese auch herauszuheben und be-
sonders zu erwahnen, z. B. ,Echt Silber, und wie sie

In Frankfurt a. M. treffen sich am 20. Juni 1931 die europaischen Uhrmacher

zum 2. Internationalen Uhrmacher-Kongrel3

0 0O 00D 0000000000 0000 0 O 00 GG A AR TR Sl e ]nﬂSSE n 4 llc.h d Hb Cl s<in ‘

Wir flhren Wissen.

hitp:/digital slub-dresden.de/id318594536-19310100/484




