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Die Uhrmacher solllen sich endhich dazu aulschwingen,
genau wie die Warenhauser usw. zum Frulyahr Inventur -
ausverhaufe 7o veranslallen.  Es wird sich lohnents

Der Vorsikende eines lnlerverbandes unterslreichi
chenfallsdie Memung vonFraulisimann, man solle durch eine
hohere Kalkulahion und damit durch eine hohere Verdiensl-
spanne sich in den Sland seken, die schiwer verkauflichen
Waren herunterzuzeichnen, Die Schwierighell, um nicht zu
sagen Unmoghchkeil der Ausfubirung dieses Vorschlages
sicht er micht so sehrinden sachlichen Verhallmssen, sondern
in der mangelhaflen kaufmanmschen Schulung und der
Unemgkeil der kollegen, wenn es gelle, durch Etnmuligkel
eme als wirksam erkannle Maknahme geschlossen durch-
sufuhren.

e Anrcgung und der Inhall des Arlikels von Frau
Listmann dechl sich ziembich mit den von mir schon immer
erhobenen Forderungen auf eme hohere Kalkulahion, unler
Berucksichligung samthcher Unkosten und Abschreibungen
— also michl nur derjenigen, die im Ausgabebuch slehen,

Ist eine hohere Verdiensispanne gegeben, so sl es
dann auch leichlter, die Waren der leklen Saison oder
der bereils abfallenden Modelimie herunlerzuzeichnen,

Ohne weilleres mul zugegeben werden, daly der
Vorschlag von Frau Listmann sehr beachlenswerlasl, daly
er die ganze Frage emmal von emer anderen Seite auf-
rollt.  Wie oft st von uns aus schon auf die Kalkulahons-
aqrundlagen der Konfekhion hingewiesen worden!

Fine andere Frage 1st nalurhich die: kann sich emne
solche hohere kalkulahon heute und uberhaupt durchseken ?
lch nenne das kind gleich beim nichhigen Namen und
sage ,hohere kalkulahion, denn es durfle ja kaum Waren
in unserer Branche geben, die nmichl das Risiko der Mode
in sich tragen. 3ind es wirkhich eimige, so sind dafur
sicher andere UUmstande makgebend, die auch dort eine
hohere kalkulalion angebracht erschemmen lassen. bBel
der Uhr 1st es das heule sehr wichhige Momenl der
Garantie ber Armbandubren und auch ein grokeres Mode-
risiko beil Taschenuhren als fruher! Selbsl bel Besiedien
scheint mir 2u einem gewissen, wenn auch gerningen Teil,
ein Maoderisiko vorzuliegen.

Also diese erforderhche — ja sogar dringend er-
forderhiche — hohere RKalkulahion durfle aber n der
heutigen Zeil inshesondere haum durchiuhrbar sein. Nichi
etwa allein aus dem Grunde, dal heule vom Publikum
alles viel scharfer unler die Lupe genommen wird bezughch
des Preises, sondern in der Hauplsache wegen der Ein-
slellung und mangelnder kaufmanmscher Schulung der
hollegen

Entweder herrscht in einem Orl schon eine derarlige
Preisschleuderer, daly schon gar micht mehr ein normaler
Preis erziell wird, also kein leidhicher Preis genannt und
verlangt werden kann, oder es isl so (wie beil uns), daf
die ganze Kollegenschafl gewissermalien aul dem Pulver-
faly sikl und keiner sich gelraul, mal aus der Reihe 2u
lanzen: dak aber einem gleich das Gerichl gemachl wird,
wenn man einmal Ladenhuler wirklich preiswerter an-
bietel.

Also lrok des slrammen Zusammenhalles, wie be
uns, sind doch schon wieder Argumenle geliend zu machen,
dic dem Sinn der Anregung von Frau Listmann wider-
sprechen.  Es st den Leulen einfach michl beizubringen,
dal; der Selbslerhaltungsirieb es hin und wieder einmal
verlangl, dal man die Ladenhuler hinauswirfl (wie damals
die ediage Standubr und ahnliches).

Doch vielleicht ware das noch michl das schhimmste,
denn wenn man den Kollegen klarmachen konnle, dal
dies ja eben der Zwedck der Ubung schon und durch die
hohere Kalkulation bedingt 1st, so wird sich dann immer
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wieder em Sitreil enlfachen: wann kann dieser ader
iener Gegenstand  herunlergeseklt werden —  also (e -

wissermalien, wann kann er als angehender Ladenhuter
hehandell werden,

Wenn dieser Hmsland auch michl ber nlhgen Double-
waren groly i Erschemung lrelen durlle (obwohl es da
auch gewisse Arhkel gibl, the emn jeder Kollege tuhrle
und die gul gegangen sind, ploklich aber abgelan sind,
und die nun vom Publikum anweigerhch aof Mark und
Plenmg verghehien werden konnenl  so Inl! es aher
memes Lrachlens slatk ber besseren Slucken i Fr-
schemung, die wie cn I dem anderen gleichen,

lch wunschle nur, wir waren ersl emmal so weil in
der kaufmanmschen Fraechung unserer Kollegen, in der
rzichung sum kavfmanmschen Denken und kollequalen,
loyalen LEmphnden, wie es andere sind, 2. B in der
hontekhionshranche

Man konnle ja schhelihoh sagen: daza bedarf es
kemer allgemem verankerten Gepllogenhel emmer hoheren
halkulation, wvielmehr sollle - man  es den emnsichhigen
hollegen einfach anheimslellen und zusehen, ob dann
die  wemger  fortscholthchen aumd wemger  kolleqialen
kollegen micht einfach milmachen werden.  Das st abed
auch emne zweirschneidige Angelegenheit, wie ja Fran Lisl-
mann selbsl schon sagt: s komml elwas Neoues ins Lager und
schon wird es in jedem Geschaft loder wenigsiens emmigen)
su emem allzu medngen Preise offeriert.  lch glaube
mchl, daly selbsi die ,Willigen« auf die Dauer durchhallen
werden, d. h., dal; siec diese hohere Kallhulahon gerade
fur Neuheilen anwenden.

So sehr wch also fur die Kalkulalhionsweise der Frau
Lisimann emntrele, so schwierig sehe ich auch die Ver-
wirtkhchung dieses Zieles,

lch glaube, das Beispiel mit den Besleckpreisen
(seien es silberne und seien es die mit dem ,,enormens
Brultoaufschlag von 50" = kalkulierlen Alpakabestedie)
lehrte uns in lekler Zeil die belrubliche Schwache den
Kollegen unleremander, aber aunch die Machllosigkeill de)
\erbande aut der anderen Seile, solchen Schleandereien
wirksamer zu begegnen, (Das soll naturheh keine kiithhk
am Zenlralverband sein — die liegt mir bei dieser Frage
fern —, ledighich die Festslellung der Talsache, die ja
auf wirlschaftlichen Ursachen begrundet st

Viellewht ist aber eins moglhich, namhich 7zu versuchen,
durch Rundschreiben an die Innungen immer und immer
wieder auf diese Nolwendigheill lminzuweisen und um Be-
nicht zu ersuchen, wieweit dem enlsprochen werden konnte.»

Ein Kollege aus einer klemneren Stadl Daverns leill
hinsichthich der Hallung der kollegenschall i solchen
Fragen dieselben DBedenken. r handhabl die von Frau
Listmann vorgeschlagene Arl der Kalkulalion schon seil
langerem, mulile sich aber gefallen lassen, dak ihm die
honkurrenz schon offers emen Sirich dourch die (sonsld
shimmende) Rechnung machte,

.Der Kalkulahonsvorschlag der Frau Lislmann, der
beim alleren erfahrenen Geschaflskollegen schon lange
Geltung hat, kann wohl von jedem verwirthlichlt werden,
safern die hebe honkurrens am Plake oder in der groferen
Nachbarsladt nicht anders denkl. 1ch handhabe die Kalku-
lation, seil ich selbstandig bin, schon immer so, dak ich
neu  herauskommende ausgesprochene Modearhikel il
BSS und mehr Prozent Aufschlag auszeichne, um dann
allmahlich die Preise herabzuseben.  Auf diese Weise hat
man ber den ersten Stucken so viel Uberverdienst, dal
man die lekten Slucke bei abllavender Mode ml Verlust
abseken kann. Doch hier hal die mehr oder weniger ein-
sichlige und anslandige Konkurrenz auch milzureden.
Denn wenn diese 2. B, die Behangholhers, die heate n

hitp://digital.slub-dresden.de/id318594536-19310100/514

Wir fihren Wissen.



