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R T e LTI T AT AT LA

RATSCHLAGE EINES ERFOLGREICHEN

1- Du sollst die Zukunft nicht firchten und die Vergangenheit nicht ehren. Wer
die Zukunft, den MiBerfolg fiirchtet, zieht seinem Wirkungskreis selber Grenzen.
MiBBerfolge bieten nur Gelegenheit, um von neuem und kliger anzufangen. Ein
ehrlicher MiBerfolg ist keine Schande, Furcht vor MiBBerfolgen dagegen ist eine
Schande. Die Vergangenheit ist nur insofern niitzlich, als sie uns Mittel und
Wege der Entwickelung weist.

2- Du sollst die Konkurrenz nicht beachten. Wer eine Sache am besten macht,
der soll sie verrichten. Der Versuch, jemandem Geschafte abzujagen, ist
kriminell . . . . kriminell, da man dadurch aus Gewinnsucht die Lebensverhaltnisse
seiner Mitmenschen zu dricken und die Herrschaft der Gewalt an Stelle der

Intelligenz zu setzen versucht.

3- Du sollst die Dienstleistung iber den Gewinn stellen. Ohne Gewinn kein
ausbaufahiges Geschaft. Dem Gewinn haftet von Natur nichts Béses an. Ein
gut geleitetes Unternehmen muBl und wird sogar fir gute Dienste einen guten

Gewinn abwerfen. Der Gewinn mulBl jedoch nicht die Basis, sondern das Resultat

der Dienstleistung sein.

4- Produzieren heiBt nicht billig einkauten und teuer verkauten. Es heilt viel-
mehr, die Rohstoffe zu angemessenen Preisen einkaufen und sie mit moglichst
geringen Mehrkosten in ein gebrauchstdhiges Produkt verwandeln und an die
Konsumenten verteilen. Hasardieren, Spekulieren und unehrlich Handeln heif3t

nur diesen Vorgang erschweren.
(Aus: Henry Ford, Mein Leben und Werk
Geheftet 6.— A}, Leinen 10.—= RN,
Paul List Verlag, Leipzig.)
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