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preise und Emnkaufspreise miteinander verglichen werden
wirden.

Limsak A'&Lml Lagerumschliog
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bis 10000 . 34 0,8
10000 — 25000 . 69 0,8
25000 — 50000 . 63 0.9
50000 — 100000 . 53 1.1
100 000 — 250000 . 33 1.0
250 000 — 500000 . 13 1.1
500 000 und daruber 1 1,0

Die in obiger Tabelle auf Grund der Erhebungen
dargestellten Resullale fiir die verschiedenen Umsak-
gruppen zeigen im Mittel eine, wenn auch micht gerade
schr ausgesprochene Tendenz wachsender Lagerumschlags-
beschleunigung von den kleinen herauf zu den groferen
Geschaflen. Angestellle Ermitlelungen dariiber, welchen
Einfluf das Abzahlungsgeschifl auf die Umschlagszifier
hat, filhrten zu dem Ergebnis, dak mit der Zunahme des
gefaliglen Abzahlungsgeschafles der Lagerumschlag ver-
haltnismakig wachsi.

Gerade in unserem Gewerbe, welches ein Lager
hochwerliger Waren erfordert, wird man dem Lager-
umschlag besondere Aufmerksamkeil enlgegenbringen
miissen. Das ist bei uns noch zwingender als in Amerika,
wo die Lagerzinsen elwa nur halb so hoch sind wie in
Deutschland. Vergleicht man die angegebenen Ziffern
mil unseren Verhallnissen, so wird man sagen konnen,
daf sich das Juwelier- und Uhrenwarenlager in Amerika
in ahnlichem Tempo wie bei uns umschlagl. Heule wird
man nalirlich die Ziffern ganz erheblich nach unten zu
korrigieren haben.

In der nachsten Tabelle ist eine sich auf 257 Ge-
schifle beziehende Darstellung dariiber gegeben, in
welchem prozentualen Umfang zum Umsak die Geschafls-
gruppen von den diversen Wareneinkaufsquellen Ge-
brauch machen. Hierbei werden finf Bezugskalegorien
unterschieden, namlich: Fabrikanlen, Grossisten, Im-
porteure, von anderen Quellen, und eigene Herslellung.
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10000 — 25000 | 76 | 203 584 | 91 26 0,6
25000 = 50 000 52 32,1 50,1 11,7 5,0 1.0
SO 000 — 100 D00 40 42,1 418 | 114 3.0 1.7
100000—250000 24 | 461 194 148 :I:HI& |. ?'1!;
2300 OO = 500 Oy 11 46,7 23,7 270 g ]
S00 000 und mehr s} 433 4.7 19.8 183 | 139
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Liest man obige Tabelle in verlikaler Richlung, so
1st deutlich zu erkennen, dal die ganz kleinen Geschafte
nur sehr wenig Waren (3,7°/) direkl vom Fabrikanien
beziehen. Mit dem Heranwachsen des Geschaftsumfanges
steigl der prozenluale Anleil des Direkibezuges von
der Fabrik schnell und erreicht bei den groken Geschaften
46,7° . so dak also fast die Halfle des Finkaufes bei
den Fabrikanlen direkt erfolgl. Bei den griflen Ge-
schaflen mil iiber 500000 ¢ Umsak isl ein kleiner Riick-
gang in der Fabrikbezugsziffer (43,3° ) verzeichnel, was
aber durch den hohen Prozenisak (13,99 ) fir Waren
eigener Herstellung mehr als ausgeglichen 1st,

Umgekehrt liegen die Verhalinisse hinsichilich der
Warenbezige vom Grossisten. Die ganz kleinen Geschiifle
kaufen fast ausschlieglich beim Grossislen, mit der Zu-
nahme der Groke der Geschafle verliert fiir diese Cruppen
auch der Grossist als Warenlieferant an Bedeulung.

Nach den von 291 Geschaffen gemachlen Angaben
betrug der auf Warenlieferungen gewahrie Nachlak
(Skonto]l im Miltel 259 . Der hochste Prozenisak,
namlich im Durchschnitt 3,2%,, fallt auf die Gruppe der
kleinsten Geschafte, was seine Frklarung darin zu finden
scheinl, dak, wie vorher gezeigl, diese Geschifle haupt-
sachlich vom Grossisten beziehen. FEin grokerer Nachlak
wird im allgemeinen eher auf Lieferungen vom Grossisten
als von solchen der Fabrikanlen und Imporleure moglich
sein, was nalurlich nicht bedeutet, dak Einkaufe beim
Grossislen billiger sind als beim Fabrikanten,

(Fortsekung lolgt.)
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Sprechsaal

Inventurverkauf und Schaufenster

Die  Aukiindigung ron  Saison - oder Inrenturaus-
verkifufen ist wer auliissig, wenn Snison- Inventur-
ausverkiinfe im ordentlichen  Gesehdiftsverkelr i blich®
stnd. S Uhrenfachhandel sind Soison- wnd Inventur-
avsverldnfe fir das gesamite Beichsqebiet nicht iibiich,
Als dibdich fiir einen bestimmien Besivk sind Soison- wnd
Incenturansverliiufe dann anxuselen, wenn die beteiligten
Ulvenfackhindler ein entsprechendes [ bereinlommen ge-
troffen haben. Saison - wnd Inventuransverkiiufe sind in
der Awkiindigung als solehe 2w beseichnen.  Her Ll
Zeit wnd Dawer dieser Ausverkinfe trefft eie zustindige
Behiirde (Regierunyspriisident, Kreishauptmannsehaft usw.)
Bestimnongen, die beachtel werden miissen.

Die Zeit nach Weihnachlen isi geschaftlich fur uns
immer sehr ruhig. Aus Erfahrung wissen wir, daf die
meisten anderen Branchen des Finzelhandels diese ruhige
Ueschaflszeit mit Inventurausverkaufen sehr erfolgreich
beleben. Die Frage von Inventurverkaufen in unserem Ge-
schaftszweig wurde bekannllich schon ofters erdrlert. Die
Slimmen sind, wie auch bei anderen wichligen Fachfragen,
geleill. Besonders beziiglich Hereinnahme der Uhren in
elwaige Inventurverkaufe. Uhren miikten ganz ausscheiden
wegen ihrer langen Lebensdauer und der Talsache, dak

sie lrok moglicher Formveranderungen beim Gehause doch
slels ihren Zweck als Zeilmesser unverandert erfullen.
Auch die Frage der Garantie, die auch bei herabgeseklen
Preisen gegeben werden mufle, spiell bei den Belrach-
lungen uber das Fir und Wider des Invenfurverkaufes
eine Rolle.

Diese Ablehnung hal bestimmi etwas fur sich, wir
durfen aber nichi vergessen, dafi in den leklen Jahren
viel zu viele Neuheilen in Uhren herausgebracht wurden,
Wenn es sich auch bei vielen Neuheiten um ein ernsles
Suchen nach dem neuen Skl fiir Uhren handelle, so sprach
doch nur zu oft die Absichl mit, mit diesen oder jenen Neu-
heiten das Geschaff anzureizen, kosle es was es wolle.
Das geht schon daraus hervor, dak manche Fabriken
aus dem Zustand der sogenannien Ausverkaufslislen
uberhqupl nicht mehr herauskommen.

 Hierdurch slehen auch die Uhrenfachgeschifie gegen-
warlig mehr als je unler einer Entwertung ihres Lihr enlagers.
Unsere Lagerwaren haben sich durch die vielen Neuheilen
enlwertel und entwerten sich noch weiter. e dller unsere
Muster werden, deslo weniger werden wir erlosen. e
weniger wir allere Uhren mit mehr oder weniger grofer
Preisminderung absloken, desto mehr vermehren wir die
InI]I unserer Ladenhiiter. Das isf prakhsch fast uberall
gleich, deshalb sollten wir auch prakhsch denken und
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