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versuchen, unsere alleren Waren, gleichgullig, ob Uhren
oder Nebenarlikel, moglichst fruhzeilig .an den Mann#
zu bringen. Das halte 1ich fur wichhger als die Frage
der Garanhlie; diese bei herabgesekten Preisen mil dem
Kaufer zu klaren, durfle einem gesducklen Verkaufer
nicht schwer fallen.

Alle Einwendungen bezuglich der Invenlurverkaufe
unserer Branche sind mehr oder weniger hinfallig, ge-
messen an den Vorteillen, die zweifellos auch uns ent-
stehen werden, wenn wir unsere viel zu sehr betonte
Lurudkhallung aufgeben und im Slrome der Invenlur-
verkaufe milschwimmen. Vergessen wir nicht, dak die
Ofientlichkeil wahrend der allgemeinen Invenlurverkaufe
einer Massenbeeinflussung unlerhiegh. Im Janvar jedes
Jahres wirbell die Werbelrommel so wvielfallig aul die
Kaufer ein, Gelegenheiten werden konstruiert, alles zu-
sammen wirkl kaufanreizend. So war es bisher immer.
Vielleicht wird es im kommenden Januar wemger hefhg,
frokdem aber wird gekaufl werden. Wir durfen einfach
nicht mehr latenlos beiseite stehen, wir konnen uns den
Schmollwinkel nicht mehr leisten, weill wir heule doch
genau so gule Kaufleule sein mussen wie andere Branchen,
und weil auch bei uns Erfahrungen mil Invenlurverkaufen
vorliegen, die beweisen, dak Akhwvital zu Erfolgen fuhrk

In Nummer 9 unserer UHRMACHERKUNST wvom
lahre 1927 bernichietl kein geringerer als Dr. Felsing (Berlin)
von scinen Erfahrungen mil Invenfurverkaufen. Semne
Ausfuhrungen sind heule noch genau so wichlig wie
damals, sie verdienen es, hier angefuhrt zu werden.
Dr. Felsing schreibt unter anderem:

LJrgendeine Propaganda dem Publikum gegenuber
konnte wegen der Kurze der Zeil nicht erfolgen; nach
auken hin waren also lediglich die verhallnismakig
kleinen und unauffalligen Plakate in meinen Schau-
fenstern das einzige Werbemittel dem Publikum gegen-
uber. Als «Invenlurware« habe ich lediglich Uhren,
und zwar allere, unmodern gewordene Taschen- und
Armbanduhren aus Silber und Gold, welche sich seil
langerer Zeil als unverkauflich erwiesen hallen, in
einem besonderen Ladentisch ausgestelll. In dem
unteren Teile dieses Tisches waren gleichartige Wedker
aller Art und kleine Stehiithrchen und in einem auf der
anderen Seite des Ladens unmilfelbar davorstehenden
Glasschrank ebensolche Tischuhren untergebrachl. Die
sInventurpreise« waren bei einzelnen Stlicken derarlig
bezeichnel, dak der alte Preis durchgestrichen und
der neue, herabgesegle Preis auf die Elikelien ge-
schrichen war. Da diese Makregel in den wenmgen
zur Verfigung slehenden Tagen nichi durchweg aus-
gefiihrt werden konnte, waren auBerdem deutlich sicht-
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bare Schilder angebrachl mit den Rabaltsaken von 15,29/,
bzw. 307 . so dak die mil den unverdanderien Eliketlen
versehenen Waren diesen Ermagigungssaken unlerlagen.

Der Erfolg dieses Invenlurverkaufs war
uber alles Erwarten gut, obwohl, wie oben gesagl,
eine Propaganda iberhaupt nichi erfolgl i1st und auker-
dem die Zeil der sonst in anderen Gewerben ublichen
Invenlurverkaufe bereils voriber war (Dr. Felsing ver-
anslaltele seinen Invenlurverkauf vom 2. bis 15. Februar),
schlieflich auch das schlechle Welter fiir den -Anreiz
an das Laufpublikum. gerade sehr ungunslig war.

Trokdem ist ein ganz erheblicher Prozenisak der
«Invenlurwaren« verkaufl worden, und zwar ohne jede
Schwierigkeil. Kein einziger Kunde hat etwa verlangl,
auch auf die normalen- Waren eine Ermagigung zu er-
hallen, jeder Kaufer ‘'nahm ohne jeden Widerspruch zur
Kenntnis, dak nur die ausgestellten »Inventurwaren« er-
magigl, die ubrigen Waren aber nicht herabgesegt seien.

Aukerdem hal es sich haufig ereignet, dak Kunden
in den Laden kamen und auf die Inventurplakale hin
sInventurware« zu sehen winschien, daf sie aber nach
Besichligung der «Inventurwaren« dann von einem Ankauf
derselben absahen und normal ausgezeichnete Uhren
kauften. Ich glaube bestimmi, dak der Invenlurverkauf
meinem Belrieb nur Vorteil gebracht hat; denn einerseits
1sf eine ganze Anzahl von unmodern gewordenen, un-
verkauflichen Gegenstanden abgesekl worden, ander-
seils isl ein beachilicher Geldeingang und schlieglich
cine »zusakliche« Kauferschichl entslanden, welche sonst
den Laden wohl uberhaupl nicht belreten hatle und weldhe
man als neu gewonnen bezeichnen kann.

Dieser Schilderung ein Worl hinzuzufugen, hieke
Eulen nach Alhen gelragen. Es gibl nur eines: gleiche
Akhivilal! Was jeder einzelne fun muf, sagen die Aus-
fuhrungen von Dr. Felsing ganz klar, es braucht ihnen
nichls hinzugelugl zu werden. Fur das Schaufenslter eine
gule blickfangende Dekoralion schafien, das ist eine der
allerwichligsten Aufgaben! Als Anregung geben wir
unseren Lesern zweil Entwurfe. Fur die Selbsthersiellung
der Dekoralionen qilt: Malerial: Sperrholz oder starke
Pappe verwenden:; beim Enlwuarf 1 isl die Rudiwand
weilh und gelb, Blaustift in rolen Tonen, die Preisschilder
in Weil, Blau und Grun, Schrift schwarz. Beim Entwurf 2
ist die Ruckwand gleichfalls weik. Der Rand der Uhr und
das langgezogene ) in Rol.  Schild, Zeiger und Stunden-
marken schwarz. Die Schrift INVENTURAUSVERKAUF
welll, ,zu ganz bedeutend herabgesekien Preisen rol.

Und nun frischauf, verehrle Kollegen! Sie wissen,
nur hochgesteigerle Taligkeit kann die so slark ge-
schmalerte Umsakbasis verandern. (V7231
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Wir flhren Wissen.



