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heschalligung ermoglichen lagt. Um der seelischen Nol der
Arbeitslosen zu steuern und ithnen den Anschlug an das Fach
zu erhalten, sind uberall, wo es die Verhallnisse ermoglichen,
Fartbildungskurse [ur Arbeilslose einzurichien, elwa mit folgen-
den Zielen: al fur Junggehilfen allgemeine Forlbildung; b) Fiir
Forlgeschnllene Spernalforibildung, elwa in Armbanduhren
oder elekinschen Uhren oder Reglage usw. Die Unlerstiukung
der Arbeitsamier und ahnlicher Slellen st hierber mit in An-
spruch zu nehmen.

Sie werden emnshmmig angenommen

Es folgt der Vortrag von Herrn Tumen a ., dem Leiter
der Verkaufsberatung fur den Deutschen
Uhrenfachhandel:

Wie hal sich der Frankfurler Verlrag ausgewirkl?

Das Wichhgsle an dem ganzen Verlrag sei, dal man
sum erstlenmal eine Gemeinschaflsarbeil swischen In-
dustnie, Urokhandel und Einzelhandel erreicht habe. Das
Fachgeschaft wird als die anerkannte Tragernin des Uhren-
fachhandels angesehen. Die billigen Kamplpreise be-
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engere Zusammenarbeit zwischen dem
Urokhandel und dem Zenfralverband., Durch
den Anfang Juli in Gotha stattfindenden Grossisten-Ver-
bandslag 15t ecine Gelegenheil gegeben, hieruber zu be-
raten. Waren nun dic Uhrmacher treu? — An vielen
Stellen wird das verneint, es wirde immer noch bei
Aubkenseitern gekaull, manches Uhrengeschaft ser nur der
billigen Preise wegen zu Aukenseilern geganagen.  Jur
Erhallung des Fachgeschafles sei es nolwendig, nur die
Ware der Verlrags-Fabriken zu kaufen und billige
Angebole zu meiden. In Zukunfl soll die Verkaufsberalung
befragl werden, wenn der Uhrmacher unler allen Umslanden
in derarhige Preise emnbrelen mochle. Falls der Uhrmacher
ickl von dem Verlrag abfalll, hefern die Fabriken an alle
Das Warenhaus warle nur auf dic Markenuhren. Wenn man
es ernst memne mit der Erhaltung des Uhren-
durfle der Verlrag nichl

fachgeschafles
auffliegen

Bilick in den Saal

deuten eine Slukung der Fachgeschafte gegenuber den
Warenhausern. Es erfolgl eine kaufmannische Beratung
und Ausbildung der Uhrmacher. Die Uhrenfachgeschafte
solllen nur von den Vertragshrmen beziehen. Die ver-
stchiedensien Wirtschalisverbande seien auf den Verlrag
autmerksam geworden.

Man musse anerkennen, dak die Vertrags-
fabriken im Simne des Vertrages gehandelt hatlen.
Die Indusirie gehe bereitwiligst auf die unerlaflichen
Wunsche des Einzelhandels ein.  Auf der Gegenseite seien
die Aufenseiter nichi! berert, mit den Uhren-
fachgeschaften feste Bindungen emnzugehen. Wie
man schon in der Hauptausschufsikung betonte, werde
der Verlust durch das billige Abseken der Ware an die
Warenhauser nur durch das teurere Verkaufen der Uhren
an die Uhrenfachgeschafte ausgeglichen. Wenn der Uhr -
macher es ferligbringe, lreu zu sein, konne man die
Aufkenseiter zur Vernunft bringen. Durch die
Ausschallung des Exportes versuchten der Aukenseiler, auf
iede erdenkliche Arl im deutschen Geschafl Fug zu fassen.

Iwischen dem Grokhandel und dem Uhrmacher
fehle noch die rechte Fihlung, man beabsichlige eine

Sind die Anfangspreislagen nolwendig?
Durch Absinken der Kaufkraft habe sich ein Absinken der
Preise ergeben. Der Kunde soll durch die Anfangspreis-
lagen am Fachgeschaft festgehalten werden. Wenn thm
diec Reparalurpreise zu hoch seien, verlange er meistens
nach bilhigen Uhren. Die Kampfipreise seien schon
ein [bel, aber das kleinere OObel Es sel nun aber
micht notwendig, jedes Aukenseiferangebol muitrumachen,
daher solle man weilere Anfangspreislagen
ablehnen Die Anfangspreislagen seien nicht immer
in der richtigen Art gehandhabt, z. B. seien die Kampf-
arlikel an bevorzugler Stelle angebolen worden. Es
musse genugen, wenn man mit den bishengen Anfangs-
preislagen weiller arbeilet,

Berzughich der Preispolitik halten die Uhren-
geschaftle zuwenig Ruckgrat gezeigh. Es sel gegen
den Preisabbau nicht scharf genug vorgegangen. Die Un-
kosten bleiben gleich, der Umsak geht herunter, dann
konne man doch unmoglich die Preise derarhg, wie ge-
schehen, heruntersekben. Es gabe lorichte Unterbielungen,
sogar Markenuhren  verkaufe man  unler dem  vor-
geschrniebenen Verkaufspreis. Das Hallender Preise
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Wir flhren Wissen.



