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sei unbedingl notig. Es solle verlangt ““f_f_dﬂﬂ-
dak jeder Uhrmacher gerichilich belangl werden konne,
wenn Derartiges geschehe. Der Passus der Vierlen Hﬂh’-ﬂ'l'-:
ordnung, der dem bisher enlgegenstand, laufe am 1. Jul
1932 ab. Aukerdem schafften die festen Preise
Vertrauen.

Die Verkaufsberalung hat Schulungswochen
durchgefiihrt, aufklarende Vortrdage gehalten. Dabei hat
man sich mit den Schaufenstern beschaftigt und uber
Werbemittel, Statistik, Kalkulation ge-
sprochen. Der Pessimismus miisse bekampft WETFI{*“-
Man konne mit groker Freude feslstellen, daf neuerdings
auch dic Besteckindusirie im Sinne des Verirages
mitarbeite,

In den Innungen und Verbanden miisse noch weilere
Aufklarungsarbeit geleistet werden. Jeder Verbandsvor-
sikende oder Obermeisler solle die Gedanken der Kurse
weilerverbreiten.  Der Markt miisse untersucht werden,
der Qualitatsgedanken solle weiter geforderd
werden,  Die Mitarbeit der Praxis habe man besonders
nolig, man solle den eingeschlagenen Weg weiter be-
schreiten.

Kollege B atge aukert sich folgendermafen: Ein ab-
schliegendes Urleil uber den Frankfurler Verlrag sei
natirlich nach einem 3/, Jahr noch nicht maglich. Das Beste
an dem ganzen Vertrag sei die Verkaufsberatunag,
sie habe in sehr vielen Fallen schon sehr viel Gules ge-
stiftel. Was die Kollegen vor allem erwartet hatten, das
Fernhalten der Markenware aus den Kaufhausern, sei
micht erreichl, Aukerdem misse man dagegen angehen,
dak nicht bewahrtie Muster nach verhaltnismagig
kurzer Zeit von den Fabriken zu einem viel geringeren
Preis auf den Markt geworfen wurden, Wo solle da
das Vertrauen des Publikums bleiben? Das seien unhall-
bare fustande. Feslgesekle Preise fur Grokuhren in dem
jekigen Umfange seien nicht moglich, da jedes Geschafl
besonders kalkulieren musse, Man musse die Fesi-
preise auf einige Standardmuster beschranken. Es miisse
ein Weg gefunden werden, dak fesltgestelll werden konne,
woher die Ware in den Warenhausern stammi. Die Uhren
miubkten gezeichnet werden. Jeder Abnehmer
konne eine Nummer bekommen, die an der Uhr angebracht
werden muf. Kollege Hoffmeister bekennt sich als
Freund der gebundenen Preise und bittel, dak die Kol-
legen in den Innungen die gebundenen Preise wirklich
hallen. Herr Kollege Kratz i1st sich daruber klar, dak
der Vertrag gewisse Fehler habe. Ein Hauptfehler
seien die ubermafigen Kampfpreise, deren
Folge ein iibermakiges Abgleiten der Preise sei. Des-
gleichen habe das Reparalurgeschaft darunter gelitten.
e bilige Ware sei beispielsweise durch grofe Sammel-
beslellungen mit Gewall ins deutsche Publikum gedriickt,
Der Redner weist noch einmal daraufl hin, dak der Kampf
mit dem Warenhaus in vielen Fallen aussichislos sei. Fr
begruft die Zusammenkunft inGotha und hofft auf entgegen-
kommende Stimmung bei Groghandel und Industrie. Es wird
folgende Resolution mit dem oben angefihrien Zusak vom
Kollegen Balge gefakl, die einslimmig angenommen wird:

1. Die deulschen Uhrmadcher erklaren aul ihrer Reichs-
tagung in Berlin am 26. Juni 1932, dag sie im Franklurter
Schubkverirag ein wirksames Millel zur Gesundung des
Gesamlgewerbes erblidien. Sie geben der Frwarlung Ausdruck,
dak jeder einzelne Uhrmacher durch Belolgung der aulfgestellien
Richilinien positiv an der Bereinigung des Uhrenmarkles mit-
arbeilel. Dazu gehort vor allem der ausschlickliche Bezug der
Waren der Vertragsfabriken und die Ablehnung der Aufen-

seiterware. |eder Kauf von Aukenseiterware bedeutet eine
Schwachung des Fachhandels zum Vorleil der Nichifachgeschaflte.

2. Die deutschen Uhrmacher erwarlen vom Uhrengrof-
handel verstandnisvolle Milarbeil an der Gesundung im Sinne
des Frankfurler Verlrages, insbesondere dadurch, daf die Grof-
handlungen die Ware der Verlragsfabriken fiihren.
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5. Angesichis der schweren Erschiitlerungen des Preis.
gebaudes durch ungesunde Konkurrenzverhalinisse wird die
Einfilhrung eines lickenlosen Preisschules fur alle Uhren
mit Publikumspreisen von den Uhrenfabrniken erwartel. Der
lickenlose Preisschul soll mit allen gebolenen Milleln durch-
gefihrt werden. Von der Schaffung weilerer sogenannier
LAnfangspreislagen” ist nach Moglichkeil abzusehen,

4. Die deulschen Uhrmacher bekunden ihr Verlrauen zu
der Verkaufsberatung firden Deulschen Uhrenfach-
handel” und begrifen shre Aulklarungsarbeil aul dem Gebiel
kaulmannischer Erfuchtigung und die durch die Verkaufs-
beratung™ ermoglichle enge Zusammenarbeil zwischen Uhren-

fabriken, Besteckfabriken, Uhrengrokhandel und Uhreneinzel-
handel.

Zusakanirag Balge:

1. Von der Verlragsindustric wird erwarlet, daf die ver-
kaullen Markenuhren mit Kennzahlen versehen werden, um
feststellen zu konnen, aul welche Weise Markenuhren in Nichl-
lachgeschalle gelangen. _

2. Publikumspreise sollen nur fur einzelne Slandard-
muster fesigelegl werden, uniter der Voraussekung, daf die
Auswahl der Slandardmusler und die Preisfesisekung durch
den Einzelhandel erfolgen. _

3. Von der Veriragsindusirie wird gefordert, daf die
Preisveranderungen emnzelner Uhen, die schon nach kurzer
fell des Verlnebes als sogenannte , Ausverkaulsmusler” an-
gebolen werden, unterbleiben, da hierdurch jede gesunde
Kalkulahionspoliik zersiorl wird.

Bezuglich der Besteckfrage wird der folgende Be-
schlug einshmmig angenommen:

i. Die Reichstagung der deulschen Uhrmacher erhebl
scharfsien Profesl gegen die willkiirliche Arl der Preisfesisebung
fur silberne Beslecke seilens des Verbandes der Silberwaren-
fabrikanten E. V., Berlin, welche den Verkaufspreislisien die
ungesunde Kalkulalion einiger Grofsiadie zugrunde legl, an-
slall die normale Verdiensispanne des weitaus grofylen Teiles
des deutschen Besledieinzelhandels als Richilime zu nehmen.

2 Der Verband der Silberwarenfabnkanien E. V., Berlin,
wird ersuchl, unler Mitwirkung von Detlaillislen und deren Fadch-
verbande Preislislen aufzusiellen, die unter Zugrundelegung
der durchschnitilichen Spesen gul gefuhrier Detailgeschafle eine
genugende Verdiensispanne lassen,

3. Die Mifglieder des Verbandes der Siberwarenfabrikanien
E. V., Berlin, verpfichien sich, solche Geschalte, die von den
ortfhichen Vereinigungen als Sdhleudergeschafie fesigesielll
werden, nichl zu beliefern.

Herr Direktor Konig mmmt das Wort zu einem
Vortrag uber das Thema ,,Kredit und Gesundung
des Uhrengewerbes”, den wir in der nachsten
Nummer der UHRMACHERKUNST veroffent-
hchen werden, Der Redner erortert die heutigen Zahlungs-
bedingungen, untersuchi die Fragen, an wen Kredit ge-
wahrt werden soll, was ein gesunder Kredit ist, wann
man ber Errichlung never Geschafle Kredil geben soll, und
spricht weiter uber die Kreditkontrolle, die Durchfiihrung
von Vergleichen und Konkursen, iiber die Zusammenarbeit
swischen Fabrikanten, Grossisten und Einzelhandel, Wicht
das Schema durfe herrschen, die Personlichkeil gebe den
Ausschlag bei der Kredilgewahrung.

Herr Dr. von Uckermann gibt eine Erwiderung.
e Lieferantenschaft konne Herrn Direktor Konig nur
dankbar sein, dak er bei der Frage des Kredits betont
habe, man musse den guten Miltelweg gehen, und
es komme auf eine freundschaftliche Aussprache vom
Lieferanten und Abnehmer an., Man konne einen
gesunden Kredit nur dann geben, wennder Ab-
nehmer gesund sei und wenn man die Wetlbewerbs-
fahigkeit starken wolle. Man miisse sich in der heutigen
et von jeder gefihlsmakigen Einstellung freimachen.
Der Geschaftsverkehr im Edelmelallgewerbe sei auch in
der heutigen Zeit ohne Warenkredit selbstverstandlich
nach wie vor unmoglich, das hindere aber nichl, den
Kredit, den man in Anspruch nehme, im richtigen Rahmen
zu halten. Die Interessen der Lieferanten-
schafl mussen selbstverstandlich Beriicksichligung
finden, da man bei allem gulen Willen fiir die Aufrechi-

hitp://digital slub-dresden.de/id318594536-19320100/403

Wir flhren Wissen.



