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hangen will, lassen sich vielerlei Ausfuhrungsarlen finden.
Vielleicht wird man in unserer Branche die Breller des
Aufbaues auch ganz oder teilweise mil Stoff bespannen,
statl sie zu ladkieren.

Auf alle Falle vergrokert solch eine Drehbuhne den
vaon ithr eingenommenen Schaufensterraum auf elwa das
Dreifache, Dazu komml, dal sie ermoglichl, die Ware
naher an den Beschauer zu bringen. Es isl ja ein Nach-
leil vieler hiefer Schaufensler, dak die Ware viel zu enl-
fernt vom Beschauer dekorierl werden muf. Gerade in
solchen Fallen wird so eine Drehbihne von grofem
Nuken sein.

Nebenbei dient die Einrichlung noch als Blidkfang.
Es 15t ja bekannt, dak alles Bewegliche im Schaufensler
grole Anzichungskrafl besikl. Die meisien beweglichen
Blickfange haben aber den Fehler, daf sie die Passanten
zwar an das Fensler locken, nachher aber die Aufmerk-
samkeil nur auf sich selbst ziehen und nichl auf die aus-

geslellle Ware. Bei der Drehbuhne bewegt sich dagegen
die Ware selbsl.

Zu beachlen ist, dak sich das Werk nur ganz lang-
sam drehen darf.  Eine Umdrehung sollte elwa 35 bis
40 Sckunden dauern.  Am Abend sl fir geeignete
Beleuchlung (am beslen durch Ansirahlung von seit-
warls) zu adilen.  Auch eigene (sich mildrehende) Be-
leuchlung und — mit Vorsicht — Beleuchlungseffekle sind
denkbar.

Beir der Vorhebe unserer Kollegen fir Basleleien
wird jeder leicht das fur sein Fenster Geeignele zurechi-
bringen. Es ware sehr erwunschl, wenn der Schriftleilung
Photos ferliger Drehwerke zur Verofienllichung einge-
sandl wurden.

Auch der Anirieb wird unsern Lesern keine Schwierig-
keilen machen, Im ubnigen gibl es passende Laufwerke
in verschiedenen Groken as 50 kg Tragkrafl u. a. bei
Rudolf Flume (Berlin). (1921)
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Die Rechtsabteilung

Bearheilel vom Verboandssyndikus Rechsanwall Dr. He gler
Wann ist ,Preisschleudern* unzulassig?

Als _Preisschleuderei* siecht der Kaulmann eine
Preisunlerbietung an, die aus dem Rahmen enes
ordnungsgemaken Wellbewerbes herausinll,  Nichl jede

Unlerbietung ist deshalb ,Schleudereis, vielmehr haflel
der . Schleuderei bereils der Makel einer unzulassigen
Preisunterbietung an. Die Frage 1sl deshalb besser so zu
stellen: Wann isi Preisunterbietung . Schleuderei«?

Zu unlerscheiden ist zwischen Waren mil gebundenen
Preisen und Waren mil freier Preisgestallung. Unler der
Voraussekung eines luckenlosen Preisbindungssysiems
ist jede Unlerbielung der vorgeschniebenen Einzel-
verkaufspreise  unlauterer Wellbewerb  (sogenannies
JPreisschleudern mil Markenartikeln=) 1. Heflig umsirilien
1sl dagegen die Frage, wann eine Unierbietung der Preise

fur Waren mil freier Preisgestallung unzulassig, also
wachleuderei~ ist.
Vorherrschend war bisher die Ansichl, dal eine

Linterbielung freier Preise niemals schlechthin gegen die
gulen Sillen im Wellbewerb versiokl, dak vielmehr nur
die Miltel?), welche die Preisunlerbiclung ermoglichi
haben, sillenwidrig sein konnen. Temperamentvoll und
nicht ohne Uberzeugungskraft verinil Baumbach diese
Auffassung in dem Aufsak ,Die Grenzen erlaublen Well-
bewerbs, namentlich die Preisunferbielung* labgedruckl
in MuW. 1930, S. 21f), wo es unfer anderem heiki:
o+ - . Ein cinwandfreies Weltbewerbsmillel sl die Preis-
unterbielung. Das lakl sich unmaoglich leugnen, denn
auf ihr beruhl leklten Endes die Erlraglichkeil des freien
Wellbewerbs fiir den Verbraucher, d. h. fur die All-
gemeinheit, den Slaal. Es folat auch ganz nolwendig
aus dem Begriff des freien Wellbewerbs, dak jedermann
der Herr seiner Preise ist, daf er so leuer oder so billig
verkaufl, wie er will. Ob er verdienl oder verlierl, das
geht niemanden das geringste an. Wer ins Geschall
kommen will, der muf ofl anfanglich mit Verlust ver-

_ 1) Vgl. den Aufsak ,Preisschleudern mit Markenariikeln”
in Nr. 24 (1930) unserer UHRMACHERKLUNST. Bemerkt sei, daf
die besonderen Umslande des Falles die Annahme der Sillen-
widrigkeit des ,Preisschleuderns” bei Markenarfikeln ausschlieben
kannen, vor allem sind der Konkursverwalter und der Voll-
streckungsbeamle an irgendeine Preisfesisekung mchl gebunden.

_ 2) Als solche sillenwidrige Miitel kommen beispielsweise
in Betracht: Frwerb der .verschleuderien” Ware auf unredil-
makigem Wege [geslohlenes Gul, nicht verzollte Ware usw.,
Steuerhinferziehung, tarifwidrige Lobnverirage mil Angeslelifen
oder Gehillen usw.

kaufen. Weder brauchlt der Verkaufende selbsl die
Moglichkeil eines Gewinnes zu haben, noch braucht er
sic anderen bei demselben Preise zu lassen. Davon
wollen viele Gewerbelreibende mchls horen. lhr Arger
uber die .Schleuderpreise« des anderen ist begreiflich;
aber jeder Milbewerb isl slorend und argerlich, Das
rechiferhgl dem Sak noch nichl: Unlauterer Wellbewerh
ist der Wellbewerb der anderen. Es mulle zu unerirag-
lichen Ergebmissen fuhren, wenn der einzelne nicht unter
cinem Sak verkaufen durfle, der jedem Milbewerber,
auch dem unfahigen oder ungluckhchen, eine Gewinn-
moglichkeil lagl. Auch hier fehlle es an jeder einiger-
maken greifbaren Begrenzung. Infolge  besonders
gunshgen Einkaufs, wegen besonders groken Umsakes
und wegen anderer Umstande kann ein Gewerbelreibender
mil ganz ausreichendem Gewinn verkaufen, wo die anderen
hei demselben Preis verblulen. Es kann jemand durch
ausnahmsweise billigen Preis fur eine Warengallung
Kaufer anlodken, die dann auch andere Waren zu ublichem
Preis kauien. Es mag selbst ein Gewerbelreibender
sich infolge flalscher HKalkulalion oder rein mulwillig
ruinieren.  Alles das ist erlaubl und eine nolwendige
Folge des freien Wellbewerbs. Das ist auch die ganz
herrschende Meinung (vgl. fur viele Kohler, Well-
bewerbsrechl, S.26: Callmann, Kommentar, 31 Anm. 74).
Selbsiverslandlich isl dabei vorausgesekl, dak keine un-
erlaubten Millel zum Unlerbwelen hinzulreten . . .=

Die in diesen Saken gekennzeichnele Auffassung
wird von uns aufs beslimmieste abgelehn! und dagegen
die Meinung verlreten, dak cine Preisunterbielung,
die den Einstandspreis erreichl oder sogar unler-
schreitet, stels unlauterer Welltbewerb istd, es
sei denn, dak ausnahmsweise eine derarlige Magnahme
deshalb nicht als sillenwidrig gellen kann, weil sie in
einem dringenden und schukwurdigen Interesse des Lnler-
bietenden liegt und auf die Hervorrufung eines kauf-
mannisch vernunfligen Erfolges fur dessen Geschafl ge-
richlel ist. Das kann z. B. dann der Fall sein, wenn cs
sich um veraliete Ware handelt, die zu einem anderen

3) Vgl. den Aufsak ,Schleuderpreise im Uhrmachergewerbe”
in Nr. 41 (1931) unserer UHRMACHERKUNST: .. . . Wenn an sich
ungebundene Preise ganz erheblich unter den iblichen Preisen
liegen, so isl auch diese Preisunterbielung sillenwidnig, weil der
»Schleuderpreis« aul einer groben Migachlung der vernunfligen
Kalkulalion eines ordenlhichen und gewissenhallen Kaulmannes
beruht, der «Schleuderers eine besondere Leistungsfaligkeil also
nur vorlauscht . . . *
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