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Keine Rabattankiindigung und Rabattgewahrung mehr

Die Bedeulung und Auswirkung des Gesekes uber
Preisnachlasse vom 25. November 19331 (Rabalt-
gesekl ist offenbar in weiten Kreisen des Handels und
Gewerbes noch nicht bekannt, Das Gesek ist am 1. Januar
1934 in Kraft getreten. i

Iweck des Gesekes i1si, den

Rabattunfug zu beseiligen

und die Preiswahrheil und -ehrlichkeit wieder herzu-
stellen. Es bezieht sich nur auf den Verkehr mit dem
lekten Abnehmer, also in der Haupisache auf den Einzel-
handel und das Handwerk. Selbsiverstandlich gellen
die Bestimmungen auch dann, wenn der Fabrikant an
den Verbraucher verkauft. WNicht beriihrt durch das Ge-
sek wird der Verkehr zwischen Fabrikanten und Grok-
handlern oder dem Kaufmann.

Nicht jeder Rabatt wird im Verkehr mif dem leklen
Verbraucher verboten. Das Gesel enthalt emne Reihe
von Ausnahmen.

Ferner beziecht sich das Gesek nur auf Waren und
Leistungen des laglichen Bedarfs und auf Nachlak-
gewahrung zu Zwecken des Wellbewerbs, d. h. es muf
sich um einen Verkaufsakt handeln, der auf Kunden-
gewinnung oder Kundenerhaltung abziell. Verkaufe von
‘Privatleuten unterliegen nicht den Bestimmungen des Ge-
sekes. Uhren und Schmuck sind Gegenslande des tag-
lichen Bedarfs, soweil es sich nicht um reine Luxus-
gegenstande handelt (Uhren mit Edelsteinen besekl,
Brillantwaren).

Der Preisnachlah bei Barzahlung darf 3"
des Preises nicht uberschreiten.

Dieser Rabatt kann gewahrl werden, er muf es nichi,
und der Kaufer hat nicht etwa einen geseklichen Anspruch
darauf. Der Rabatt darf aber auch nur dann gewahrt
werden, wenn die Leistung unverziiglich erfolgl.  Als un-
verziiglich gill auch, wenn die Ware zugeschickt und die
Rechnung mit der Post geschickt wird und dann unver-
ziiglich bezahll wird, also nicht nur der Kauf und die
sofortige Zahlung des Kaufpreises iiber den Ladenfisch
oder wenn die Zahlung durch llbergabe eines Schecks
oder sofortige Uberweisung geschieht. Der Rabalt isi
sofort vom Kaufpreis in Abzug zu bringen, oder es sind
CGuischeine auszugeben, die in bar einzulosen sind. Der

1) Der Text des Gesekes ist in Nr. 50, 1935 der UHR-
MACHERKUNST aul Seile 665 veroffentlicht worden.
Die Schriftleituny.

limsal, an Waren oder Leistungen, von dem die Fin-
losung der Guischeine abhangig gemacht wird, darf auf
keinen hoheren Belrag als 50 %) festgesekt werden. Das
Risiko fiir den Kunden ist also auf 1,50 R} begrenzl.

Es fragt sich nun (wir folgen bei der Auswahl von
Beispielen den an uns gerichteten Fragen), ob ein Uhr-
macher eine Uhr, die er mit 20 ®) ausgezeichnel hat, mil
18 ?i verkaufen darf, weil sich bei dem Verkaufsgesprach
heraussiellle, dak sein Kollege die Uhr mit 18 RN aus-
gezeichnel hat (vielleicht weil sie aus einem neueren Ein-
kauf stammb). Ein solcher Preisnachlal ist nach unserer
Auffassung nichl zulassig. Der Uhrmacher muf sich auf
dem laufenden iiber die iibliche Preisstellung hallen; er
soll den Preis fordern, den er glaubl haben zu miissen;
er darf aber nicht, um sich den Kunden zu erhallen,
einen Preisnachlaf iiber 3%, gewadhren. Das mag im
Einzelfall recht unbequem sein, aber ein Gesek 15t emne
Norm, und es muf eine Grenze ziehen, wenn er nichi
sinnlos werden soll.

Wie sleht es nun aber mil

Ladenhutern,
die im Preise herabgesekt worden sind, um sie uber-
haupt loszuwerden?

Auch hier darf nicht etwa ein Preis angegeben
werden, wie es frither oft geschah: ,Friiher 120 2/, jekt
80 RH«; oder 50"/ “des Ladenpreises um 309/, herab-
gesekl usw. Die herabgesekle Ware muf mit dem Preis
angeboten werden, zu dem sie verkauft werden soll.
MNun wird sich in diesen Fallen ofter die Moglichkeil er-
geben, dak der Kunde die Uhr zu einem noch niedrigeren
Preis kaufen wirde. Kann der Uhrmacher dann im
Preise weiter herunlergehen? Wir glauben ja. Er handelt in
diesem Falle ja nicht zu Zwecken des Wellbewerbs,
sondern der Grund zum Preisnachlak lieglt in der Be-
schaffenheit der Ware lbeschadigt, unmodern). Natlurlich
darf ein solcher Preisnachlak nichi zur Regel werden,
sondern Ausnahme bleiben und sich aus dem einzelnen
Fall ergeben, sonsi geschiehl ja der Preisnachlak zu
Zwedien des Welbewerbs.

Die wichtigste Bestimmung des Gesekes st die,
dak Sonderpreise oder

Rabatte furMilglieder vonVereinen usw. verboten

sind. Wir kennen ja die Unzulraglichkeilen, die daraus
enlstanden sind, dak den Milgliedern von Beamten - und
sonstigen Vereinen 59/, oder mehr Raball gewahr! wurde.
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