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Uhrenpreise zu hoch?

Von Dipl.-Ing. Werner Busse

Wer von den Lesern wird mut dieser Uberschnift
cinverstanden sein? Die Fabrikanten sicher nicht, der
Uhrmacher vielleichl, wie stelll sich aber der Grossist
zu dieser Frage?

Die Uhrenfabrikanlen scheinen sich langsam zu
der Erkennimis durchzuringen, dak sie ber den heule
bestehenden Preisen die mil der Fabnkalion und der
Verwallung verbundenen Koslen nichl lragen konnen,
und auf die Dauer das Zehren von der Subslanz zum
Untergraben der Existenz fuhrit). Die Uhrenfabrikation
wird . von ihrem Standpunkl mil Rechi, fordern wollen,
dak die Uhrenpreise erhohl werden, so dak sie also
fur thre Erzeugnisse mehr Geld in das Haus bekommif.
PRei den Fabrikanten wird diese [berlegung 1im Vorder-
grund slehen

Wer fangl die Erhohung der Preise auf?
Der Grokhandel, der als Puffer ¢wischen den Exiremen,
dem Fabrikanlen und dem Einzelhandel stehl, wird unier
allen Umstanden versuchen, die Preiserhohung auch auf
die Preise fur den Uhrmacher auszudehnen, so dal der
Grokhandel bei einer etwaigen Preiserhohung denselben
Nuken erzielen konnle.

Wird sich eine allgememe Preiserhohung bei den
lhren auf den Verkauf an den Konsumenten aus-
wirken? Man muf dabei berudisichligen, dak die heule
bestehenden Uhrenpreise bei dem breiten Publikum noch
nichl derarlig bekannl sind, wie zum Beispiel die Preise
fiir pharmazeulische Praparale oder kosmelische Marken-
artikel. Wenn heule der Preis einer Armbandubr von
19.50 #N auf 22 #i heraufgesekl wiurde, so wirde sich
dies beim Umsak voraussichihch in geringem Mafke aus-
wirken. Erklarhich isl allerdings, dak sich der Uhrmacher
mil Handen und Fuken gegen eine Preiserhohung straubt,

1) Der Bernicht des Fnguele - Ausschusses spricht 1930 noch
von emer Senkung der Preise:

e Moghchkeil emer Senkung der Preise 15l nach
Ansichl der Indusirie micht nur durch die betriebswirtschalthche
Maglichkeil emner Unkostensenkung durch planmakige Rationali-
sierung — insbesondere auf orgamisatorischem Geliet —, sondern
auch durch die Feslsehung von Detaillverkaulspreisen bedingl,
da bei der heuligen Orgamsalion jede Preisermafigung vom
Handel aufgefangen werde. Die absaksteigernde Wirkung einer
Senkung der Konsumentenpreise wird von Industrie und Handel
prinzipiell vorausgesegl.” (.Die deulsche Uhremindusine”, Ver-
handlungen und Berichle des Unterausschusses fur allgemeine
Wirlschalisstrukiur, 17. Band, 1930, 5 13

Wir fihren Wissen,

da, sobald man von einer Preiserhohung sprichl, das
Gespenst des weniger Verkaufens erschreckend auffaucht.

Man bedenke aber hierbei: ,Wenn man fur €inen
bestimmien Artikel mehr bekommt und elwas weniger
verkauft, so brauchl der Nuken nicht unbedingt geringer
zu sein, sondern kann unter Umslanden wachsen,

Einheillich scheint der Ruf nach Preiser-
hohung der Uhren nicht zu erschallen. Nach den
in den lekten Wochen in den Fachzeilungen erschienenen
Aufsaken und den darin enthallenen Anregungen er-
scheinl es mir angebrachl, einmal ganz ruhig die Preis-
entwicklung der Uhren seit dem vorubergehenden An-
sfieg der Konjunktur nach der Inflation zu verfolgen. Es
diirfte hierbei von Wer! sein, daf man diese Uhren-
preise mil den Groghandelspreisen der anderen
Konsumgufer vergleicht.

Die benukten Zahlen sind vom Slahshschen Reichs-
aml errechnel. Es sind die GrogRhandelspreise fur Uhren
im Verhallnis zu den Preisen im Jahre 1913, Der Index
isl als Durchschnittsbildung entstanden aus den Angaben
einer Groffirma und des Wirlschaflsverbandes der Deul-
schen Uhremndustrie uber die Entwicklung einer Haus-,
Wand -, Biuro- und Tischuhr und je zwer Wecker- und
zwel Taschenuhrsorten.

Sefl 1978 liegen die Groghandelspreise der Uhren dovernd uber denen
der anderen Konsumguter, bei denen der Indes des Jahees 15955 lie
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