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Die Werbung, die jekt noch erfolgt, muf ebenfalls
auf posilive Angebole abgestelll sein. Inserale, in denen
nur gesaglt wird, ,die schonsten Weihnachisgeschenke
finden Sie bei . . . . . « pder Werbebriefe, in denen nur
zum Besuch des Geschafles aufgefordert wird, haben
wenig Werbewert., Wir durfen nicht vergessen, daf
samtliche Branchen zum Teil mil sehr grogen Mitteln ver-
suchen, die Kaufer in ihre Geschafte zu lodken, und
dabei viele Geschafte sich mil den gleichen Rede-
wendungen anpreisen. Richliger ist es, einzelne Waren,
z. B. Schmudk, Bestedke, Shluhren, Kuchenuhren und
Armbanduhren zu beschreiben und den Preis im Angebot
zu nennen, so dak der Kunde schon durch die Werbung
eine nahere Prufung des Angeboles vornehmen kann.

Niemand darf glauben, dak die Weihnachiszeil 1hm
die Kaufer ohne besondere Ansirengung in den Laden
bringt. Auch wahrend der Weihnachiszeil ist es not-
wendig, die Werbelrommel zu ruhren, um auch die
durch die Gemeinschaftswerbung geschaffene Kauf-
stimmung fur Uhren auf das eigene Geschaft zu
lenken. Nach dem Belriebsvergleich der Forschungs-
stelle fur den Handel sind die Umsake in den Uhren-
geschaften vom Januar bis Oklober d. J. etwa um 30°/,
gegeniiber dem Vorjahre gestiegen. Das Weihnachis-
geschaft wird sicher fiur alle Beiriebe, die besondere

Anstrengungen unfernehmen, kein ungunshigeres Ergebnis
zeigen, als es die Entwidilung der leklen Monale er-
warten lakl.
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Uhrmacher — werde mehr Handwerker

Generaldirektor Erwin Junghans

Der Generaldirekior der Gebr. Junghans AG., der sich
besonders um die enge und gute fusammenarbeit zwischen
Uhrenindustirie, Uhrenhandwerk und -handel bemuhl hal,
schildert in den nachstehenden Ausfuhrungen seine Auffassung
iber die notwendige Zusammenarbeit zwischen Einzelhandel
und Industrie. Es 15t bezeichnend, daf Generaldireklor Jung-
hans einen enlscheidenden Ansakpunk! solcher Zusammen-
arbeil in der gulen Warenkenninis des Handlers sieht — wie
auch der Produzent Kenntmis und Verstandms fur die Absalk-
verhallmsse beim leklen Verbraucher aufbringen muf.

Die Schriffleitung.

Der Einzelhandel und die Fabrikation sind beide
Zusammen das, was der Handwerker in sich vereinigl,
und zwar zum Vorteil der Ware und zu seiner eigenen
seelischen Belriedigung in sich vereinigl. Daraus gehl
hervor, dak eine enge Verbindung zwischen Indusirie und
Einzelhandel oder, unler Einschallung des Groghandels,
unter den drei Gliedern, nicht nur der Ware und damit
demVerbraucher zuguie komml, sondern auch eine grokere
Befriedigung fur die Beteiligten mit sich bringh.

Ich habe viel mil Handwerkern zu tun und war fruher
der Ansichi, daf es der Fabrikalion nuken wurde, wenn
der Handwerker mehr Kaufmann wurde. Ich bin bekehrt
und mochte heule eigentlich sagen: der Kaufmann musse
mehr Handwerker werden., Nicht nur deshalb, weil
er dann eine starkere innere Verbindung mit seiner Ware
hatle, micht nur, weil der Qualilalsgedanke dann eine
ganz andere Rolle spielen wiurde, sondern hauptsachlich
deshalb, weil der Handwerker durch seine Lehr- und
Gehilfenzeit einen ganz anderen inneren Gehalt bekommf
als der Durchschnitiskaufmann, wenn er nicht das Gluck
hatte, eine ,richlige« Lehre durchzumachen. Unler richtig
verstehe ich allerdings nichi ,einige Jahre zu niederem
Speziallohn irgendetwas zu tun“, sondern das Auf-
wac hsen im kaufmannischen Geist und in ,seiner«
Ware.

‘]::h glaube aber, dak man geneigt ist, zu unter-
schaken, welch hohes Gul der deutschen Wirtschaft durch
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Auch dein Herz hat hinter einem sehr
geheimen Innendeckel einen Zeiger:
A(vance) — R(etard); und auch dein Uhr-
macher droben warnt erhobenen Fingers:
Verstell den Zeiger nicht zu oft!
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die Lehrlings- und Gehilfenerziehung zuleil wird,
und dak es von allergroktem Wert ist, wenn nun auch
der Beflahigungsnachweis bei Geschaflserrichtung und
-ubernahme im Kaufmannssiand verlangl wird. Dann
wird auch der Kautmann nichl mehr wie ein Schmeiter-
ling von Ware zu Ware [lattern und nur an den Honig
denken, sondern er wird ein inneres Verhalinis zu , seiner«
Ware erhallen und ihr treu bleiben, wie auch der Arbeiter
rasch in ein inneres Verhalinis zu ,seiner« Fabrik hinein-
wachst. Dieses Hineinwachsen in eine Ware isl die
Vorbedingung fur das Bedurfnis einer engeren Verbunden-
heit mil der Fabrikalion, und diese Verbundenheit wird
allen Teilen grogle Befriedigung bringen.

| Viel zu haufig ist die gegenseitige Einstellung
zwischen Fabrikant und Handler noch die des Ausbeuters
und des Ausgebeulelen, wobei die Rollen je nach Hoch-
konjunkiur und Krisis wechseln, viel zu oft empfindet
man auf beiden Seilen den Versuch einer Fithlungnahme
als anmakende Einmischung in Dinge, die den anderen
nichts angehen. In denjenigen Branchen aber, wo sich
eine gesunde Arbeilsgemeinschaft entwidkelte, stellte
sich sehr bald der Segen des Versiehens und das
Empfinden des Aufeinanderangewiesenseins heraus.
In Krisenzeilen sucht selbsiverstandlich jeder den Fehler
beim anderen, besleht aber die Moglichkeit, sich iuber
diese vermuleten Fehler auszusprechen, wird sehr oft
gemeinsam eine bessere Losung gefunden, und je groker
dabeir die Warenkunde des Handlers ist, deslo
leichler wird diese Verstandigung sein. Aber auch aus
Eﬂt:ﬂ anderen Grunde ist die Warenkunde von grogtem

ert.

Die Einheitspreisgeschafle und Basare sind Vielwaren-
geschafle auf Einpreisgrundlage, der FEinzelhandel is!
Einwarengeschaft auf Vielpreisgrundlage. Der kalkula-
torisch richtige Gedanke der Einheilspreisgeschafte beruht
darauf, daf der Einzelhandler eine Ware von billigster
bis teuerster Preislage fihrt und alle auf gleicher Basis
kalkulierl, dadurch werden die Waren mit grogem Um-
sak zu leuer, die mit kleinem Umsal relativ zu billig.
Dadurch, dag das Einheilspreisgeschaft nur die Waren
mit grogem Umsal aus verschiedenen Branchen zusammen-
fakl, kann es den Einzelhandel unterbieten und die Nach-
frage auf sich zichen. Welche Gefahr hier entsteht,
geht daraus hervor, daf in der Hochburg des Wirtschafis-
liberalismus, in Frankreich, vor einiger Zeit eine grofe
Mehrheit in der Kammer fiir ein Verbot der FEinheits-
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Wir fihren Wissen.
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