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pflichiungen im Bilde ist und auch seinem Kunden Aus-
kunft geben kann:

| Wert | ausgelieler
Tag | t:rmn_ i E-l.*.ah:llurf Rt : ~ = -
2, 5. ‘ Tiichtig —[ 12 Wecker | 36,— | 20. 5.

2 Tischuhren | 70,— |
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Wenn die Sendung in Teilieferungen erfolgl, so
wird dies enisprechend in der Bestellkonirolle vermerki.
Machen Sie sich also stets einen Einkaufsplan, der lhnen
die Daten Ilhrer Besiellungen vorschreibl. lhre Liefe-
ranten kdnnen heule keine groken Lager mehr hallen,
sie missen die Produktion nach lhren Bestellungen be-
stiimmen. Bestellen Sie rechizeitig, dann werden Sie
sich nie uber eine fehlende Sendung zu argern brauchen,

Der neunte Grundsak: Bestellen Sie die richtigen Mengen!

Eine wichtige Regel der Lagerpolitik lautel: kleines
Lager, groger Umsal. Wer diese Regel nur oberflachlich
beachtet, wird den Fehler machen, allzu kleine Mengen zu
bestellen. Er wird dann bald merken, dafg ihm die Ein-
kaufsvorleile einer groeren Menge enlgehen und den-
noch sein Risiko sich nicht wesentlich verringert hat. Die
Kunst des klugen Einkaufers besteht darin, den richtigen
Miltelweg zu gehen. Er wird seine Stalistik befragen,
die ithm sagt, dak er in einer bestimmten Zeil eine be-
stimmie Menge an Stapelartikeln verkaufen kann und dak
daneben die ,ausgefallenen* Waren nur immer in wenigen

Stiicken absekbar sind. Danach machl er sich seinen
Plan. Er nimmt jeden Einkaufsvorteil wahr — ohne aller-
dings ein unveriretbares Risiko sich aufzubiirden. Dabei
verfeill er seine Aufirage so geschidil, dak moglichsi
viele Waren zusammen geschickt werden konnen und sich
dadurch die Versandspesen verringern. (Kleinvieh machi
auch Mistl) Wenn man dann noch die eingehenden Rech-
nungen mil Skonto reguliert, dann hat man beim Einkauf
schon einen Vorsprung, der sich beslimmt im grokeren
Ertrag auswirkl.

Der zehnte Grundsak: Studieren Sie die Modeeniwicklung, so dak Sie keinen absterbenden Arlikel einkaufen!

Dieser lekle Grundsak ist wohl schwierig in der
Praxis zu verwirklichen, aber er ist so wichtig, daf er
eigentlich an die ersle Stelle gehort. Viel Geld ware
erspart worden, wenn dieser Grundsal immer beobachlel
worden wiare, An einem praktfischen Beispiel lajl es
sich leicht erklaren: Wieviel unverkaufliche Choker haben
Sie noch am Lager? — Etwa 10 Dukend. — Wann haben
Sie diese eingekauft? — Gerade als Choker ganz modern
und ein grofer Schlager waren. Jeder frug damals Choker.
— Das war eben der groke Fehler! Der Artikel wurde
zur grogen Mode. Jeder kaufte, der Bedarf war also in
ganz kurzer Zeil vollkommen gedecki. Und in diesem
Zeilpunkl kauften Sie. Glaublen Sie elwa, daf eine Dame
zu gleicher Zeil sich zwei Kellen um den Hals hangt? —
Nein. — Also durflen Sie nicht mehr grofe Mengen dis-
ponieren, wenn der Artikel gewissermalen seinen hochsien
Stand erreicht hatte. So ist es mit allen Modearhkeln.
Wird der Artikel schnell zum Schlager, dann ist er viel

friher erledigt als ein Artikel, der sich nur langsam den
Markt erobert. Einen solchen ,langsamen+ Artikel konnen
Sie immer wieder nachkaufen, beim grogen Schlager
mussen Sie vorsichiig sein, wenn nicht die Nachbestellung
das Heer der Ladenhuter vermehren soll. Bei Uhren ist
dies meist ganz anders. Denken Sie z. B. an den ,Laui-
los“. — Um den haben sich die Kunden noch nicht ge-
rissen. — Ein Beweis also, dak dies ein Arlikel auf lange
Sicht ist, der zum standigen Arlikel werden kann und nicht
von heute auf morgen verschwindel, denn es vergeht viel
langere Zeil, um den Bedarf zu decken. Studieren Sie
also die Kurve lhrer Arlikel: Steigl sie steil in die Hohe,
dann 1st Vorsicht geboten; geht es langsam, dann isi
gegen ein Nachkaufen im allgemeinen nichls einzuwenden.

Zehn Grundsake fir den Einkauf — zehn schwierige
Fragen fur den Uhrmacher! Aber, der mutige Geschafts-
mann wird an sie fapfer herangehen, und sein Einkauf
wird dadurch kaufmannischer und erfolgreicher! (1/721)

Nichtrostender Stahl fiir Uhrgehause

Aus dem , Journal Swisse d' Horlogerie et de Bijou-
terie”, Neuchdtel, verdffentlichen wir diesen inferessanien
Beitrag, dessen Bilderschimuekl) im  Hinblick auf die
schon bemerkenswerte Verwendung von ,,Staybrite - Stahl”
und dem Krippschen V 2 A- Stahl besondere Aufmerksam-
keit xukommt.

Vor kaum drei Jahren
hatle niemand die Be-
deulung voraussagen
konnen, die heute die-
sem neuen Metall oder,
besser gesagl, dieser
neuen Legierung in der
Herstellung von Uhren
und Schmucksachen zu-
kommi. Wer hatie eine
solche Enitwicklung, die
vielleicht ganz neue Wege in die Zukunft zeigt, voraus-
schen konnen?

Heutzutage darf zwar mit Sicherheit angenommen
werden, dag alle unsere Indusiriellen einigermagen den

11 Folos aufgenommen in Werkslatten der Firma Wenger
Fréres in Genf.

Schieifen und Polieren der Facelten: Lapidé=

Stahl Sllm.rhrilc kennen. Den Laien — wenn es solche
nm::]) gibl — wollen wir immerhin sagen, daf diese
Legierung 18°, Chrom und 89 Nickel enthalt.
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Wir flhren Wissen.




