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JVielleicht haben Sie recht, ich will es mir doch
noch einmal in Ruhe uberlegen.«

_Falls Sie sich zu der wasserdichten Uhr enischlieken
solllen, bin ich gern bereit, die eben gekaufle zurudk-
zunehmen, vorausgesekt, dak Sie sich in den nachsten
Tagen enitscheiden konnlen.«

.Ja, danke schon.«

Der Kunde geht,

Am Tage darauf belrilt der Kunde in Begleilung
seiner Galhin den Laden.

Kann ich den Herrn sprechen, der mich gestern be-
deente 7+

Er zeigl den Kassenschein,

JHeil Hitler! Ich habe mir den Fall noch mal uber-
legt. Zeigen Sie doch bitte meiner Frau die Uhr, die

Sie selber ifragen.* _
JJa. Karl, die Uhr gefallt mir, wenn sie wirklich alle

genannten Vorziige hat, nimm sie schon. — st die Uhr
auch staubdicht?«
LGewik, gnadige Frau! Eine .wasserdichle« Uhr

muf schon so dicht schlicken, daf weder Wasser noch
Staub in das Gehause eindringen kann.*

Jla, naturlich, daran habe ich jekl gar nicht gedacht.«

LAlso: hier haben Sie die billige Uhr zuruck, die
andere werde ich gleich um den Arm nehmen. Herzlichen
Dank fur Thr Enlgegenkommen,

Keine Ursache: uns ist es so lieber, weil wir dann
wissen, daf Sie zufrieden sein werden.«

Der Verkaufer hat die teurere Uhr mit Absicht ersi
nach dem Verkauf der billigen empfohlen, weil sonsi
die Gefahr besiehen konnte, dak der Kunde iiberhaupt
nicht kauft: sei es, dak er sich den Fall uberlegen will
oder aber gegenwarlig nicht uber das nolige bBargeld
verfugle. Schlieglich ist ein billiger Verkauf immer noch
besser als gar keiner, (1/872)

7Zwei Weihnachtswerbebriefe
Von Wilhelm Boticher

Ein Werbebrief soll kurz sein. (Sleht in jedem
Reklamelehrbuch!)  Die meisien Werbebriefe sind auch
kurz. Aber werden sie deshalb mehr gelesen?

Denken wir hier nicht an den Geschaftsmann, der
es gern sichl, wenn ein unverlangtes Angebol thm kurz
und biindig sagl: Von Arlikel 18a, der in deine peue
Kolleklion pakt, kannst du soundso viel Stick fur soundso
viel Mark von uns bezichenl

Unsere Weithnachtiswerbebniefe sollen den Emplanger
dann erreichen, wenn er vom Dienst oder vom Geschalfl
nach Hause komm! und fur alles dankbar i1sl, was ihn
fur kurze Zeil vom Beruflichen ablenkt. Ich kenne
manchen, der hieslt aus eben diesem Grunde regelmabig
seine Zeitung und wendel sich dann erst der Famihe zu.

Das 1sl der gunshige Augenblick fur unseren Werbe-
brief. Und wir haben schon halb gewonnen, wenn die
Hausfrau abends zu dem Gallen sagt: ,, Schau mal her,
hier isl ein Brief fur dich, der 1sl wirkhich interessani!+

Der Hausherr liest. Und da der Brief ihn wirklich
fessell, mehr als der heulige Lelarhkel im General-
anzeiger, islt er durchaus nichl ungehallen, dak er be-
trachihich langer 1st als die ublichen Offertbriefe mil den
hergebrachten Redensarlen, die 1thm taglaglich auf den
Schreibhisch flallern.

Anfangs weik er nicht einmal rechl, woraul der
Brief hinaus will, und das steigerl seine Neugier.  Denn
was er in Handen hall, sl mchis als ein Bogen griffigen
Papiers, das durch semmen elfenbeinfarbenen Ton wviel
schoner wirkl als die grellweiken Geschalisbogen. Und
dak der Brief keinen Firmenkopf tragl, begrukl er mil
einem Seufzer der Erleichterung.  Denn Firmenkopie hat
er heule schon genug gesehen, man verschone ihn
wenigstens abends mit diesen meist geschmacklosen,
schlecht geseklen Zusammenslellungen abgequelschier
Klischees und allbackener Worlwendungen aus emnem
Gemisch von Anhgua und Fraklur, das einem schon von
wellem enlgegenschreit: Wir sind das gememnschafihche
Produkl eines Geschaftsmannes, der von Werbung nichis
verslehl, und emner Druckerer, die mil schabigem Sak-

malerial und schlechl bezahllem Personal fur ,, klemne
Preise arbeilel . . . .
Stall emnes solchen Fimenkopfes, der auch den

beslen Werbelext erschlagt, tragt der Brief links oben
ein Symbol der deutschen Weihnacht!). Und so be-

ginnt er:

Bitte, widmen Siec deei Minuten diesem Beief:
s gibt Menschen, die gehen am Leben und allen seinen
Freuden hart vorbei. Sie sleigen pflichibesessen in die Weih-
nachistage und machen, anstatl auszuspannen, den Voranschlag
fiirs nachste Jahr. Am Heiligabend erinnern sie sich ploklich,
dak da Menschen leben, die ihnen naheslehen und auf Ge-
schenke rechnen. Mil Ungeduld und leisem Groll stirzen sie
ins nachste Warenhaus und kaufen ,praklisch” ein . . .

Da kenn ich einen, der ,alle Jahre wieder® zu mir in den
Laden kommi. Der Mann ist weder reich noch arm — er
verdieni gerade so viel, dak er mil den Seinen ein schlichles
Leben fuhren und sich die kleinen Annehmlichkeiten des Da-
seins gonnen kann.

Diesen Mann habe ich neulich gefragl, wie er uber das
Jpraklische Schenken* denkl. Er lachelte: .Ein Geschenk,
lieber Meisler, soll nicht blog Dankbarkeit auslosen — es soll
Freude bringen, die aus begliicktem Herzen quillt und mil
dem Siolz des Tragens sich vermahll. Erinnern Sie sich, dak
ich vor Jahren die schmale, feine Armbanduhr bei lhnen kaufte?
Sie ist nun schon so all wie meine Tochier, die Ostern in die
Schule kam, und meine Frau tragl sie doch jeden Tag, aber
ein liebes Geschenk bedeutet ihr dies Ohichen heule noch,
so leis und ruhig ist sein Gang und so edel liegt es auf dem
Handgelenk. Immer wieder wird meine Frau gefragt: Sie
haben da eine enlzuckende Uhr! Wohl das neueste Geschenk
von lhrem Gallen?"

Hier unterbrach ich ihn: ,Darin haben Sie gewik rechh
Das neue Steinkollier mil dem hellen Amelhyst, das lhr
Tochterchen sich wiinscht, ist ja auch ein Schmuck, den Sie als
Braul und junge Frau noch tragen wird. Aber haben Sie nicht
selber spraklisch« geschenkl, als Sie lekle Weihnachlten die
Bestecke mit der doppelseiligen Silberauflage fiir Ihre Gatlin
wahllen 2"

.50 konnle man es nennen, weil wir sie Tag um Tag be-
nuken. Doch sagen Sie selbst, Meisler: bringt ein Schmuck-
stiick weniger Freude, weil es auch zum Hausral zahlt? Sie
muflen dabei sein, wenn wir Gaste haben! So einfach unsere
Hausmannskosl ist und so schlichl dak weige Porzellan, zu-
sammen mil ein wenig Griin, wirkl das malle Silber der Be-

1) Jedenfalls keins der kilschigen Weihnachisklischees, die
schon seil Jahrzehnten in den Sekkasien wvieler Kleinstadl-
druckereien umhergeistern. Und erst rechl vermeide man den
Davidstern mil den beiden ubereinander gestellten Dreiedien,
wenn man michl berechigien Unwillen hervorrufen will.  Am
besten wiukt ein schhichter Tannenzweig.
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