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von ihm verfakt, und ebenso sind auch die technischen
Zeichnungen sein Werk.

Sorgen Sie, Herr Kollege, fiir weiteste Verbreitung,
aber — vergeuden Sie das werlvolle Material nichil
Die Verteilung der Hefte geschieht wie immer durch die
Obermeister, die fiir jedes Miighed kostenlos 100 Stuck

anfordern konnen. Bei geniigendem Interesse besiehi
durchaus die Maoglichkeit, dag die Auflage von zwei
Millionen erhoht wird. Die weilere Abgabe mukle dann
gegen Erstattung der Selbstkosten erfolgen, die sich je
nach der Groke der Auflagenerhohung auf etwa 1,5 bis
2.5 PI je Stidk stellen konnen. (1/903)

e P S T ————— PR SR T T e e S S R U T N o S e e RO

Welchen Schmuck werde ich zu Weihnachten verkaufen?

Wenige Wochen noch frennen uns von Weihnachien,
dem Fesl, das wir alle ersehnen, das wir mil emsigem
Treiben und mit Geschafligkeit und nicht zulekt mil Schenken
und Beschenkiwerden verbinden. Geschenke — wie eng
ist dieser Begriff mit unserem Beruf verknupfil Schon
lange sorgen wir dafur, unser Lager aufzufillen und zu
vergrofern, um fiir die Weihnachtszeit genugend gerustet
Zu Sein.

Diese Sorge des Erganzens und Auffiillens des Lagers
ist mit vielen Zweifeln und Fragen verbunden. Wie wird
sich der Geschmack des Publikums und wie wird die
Mode sich einstellen, so muf sich jeder, der fur die
Weihnachiszeil einkauft, fragen. Daruber muf grundlich
nachgedacht werden, wenn wir in den Tagen vor dem
Fest unseren Kunden die Wahl der vielen Dinge, die
sich ithnen darbielel, erleichlern wollen und nichl zulekl
naliirlich auch eine volle Kasse haben wollen.

Dies ist in der heuligen Zeil ein leichteres Problem
— als vor einigen Jahren — geworden. Man kann wohl
mit Beshimmtheit sagen, daf die Zeil der sehr schnell
wechselnden Schmuckmode voruber isl. Das Publikum
wendet sich heute wieder mehr solideren
Schmuckstucken zu und verzichlet auf alles uber-
mafkig Auffallende und Tandhafte. Selbsiverstandlich
wird es immer eine Schicht unier den Kaufern geben,
die gerade so etwas suchl, auch diese wird man be-
friedigen mussen. Im groken und ganzen aber macht
sich die einfache, schlichte Richtung immer mehr geltend,
und das Erfreuliche dabei ist, daf unsere Kunden immer
mechr zum echlen Gegensiand greifen.

Vor allen Dingen isl dies beim Schmuck der Fall.
Echle Steine, echte Silber- und Goldwaren
sind heute starker begehrl. Diese Enilwicklung kann
vom Fachhandel nur begriigl werden. Beim Auffillen
des Lagers muf dieser Gesichispunkt unbeding! beachtel
werden. Beir den Angebolen der Lieferanten zeigl
sich auch, dal selbst in kuranten Preislagen echte
Schmudkwaren zu haben sind.

Weihnachiskaufe sind Winterkaufe. Daher
15t beim Schmuck besonders der Abendschmuck zu be-
rucksichligen. Fur billige Preislagen werden wir unsere
Aufmerksamkeil in grogerem Make dem Markasit-
schmuck zuwenden missen, der das Gesellschafls-
kleid in der heuhgen schlicht glatien Form belebt, Die
Mode zwingl diesmal gerade dazu, schonen Schmudk zu
iragen, wahrend sie es 1m Sommer mchl immer so
freundlich mit uns meinle. Weiler wurden herrliche
Muster in Silber mit echien und mil syntheli-
schen Steinen geschaffen, die dem soliden wie auch
dem anspruchsvollen Geschmack gerechl werden. Die
neuen Formen der goldenen und silbernen Kellen, der
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Armbander und der Ringe warten ebenfalls darauf,
unier dem Weihnachisbaum einen gludklichen Beschenkten
zu erfreuen,

Neben den edlen Metallen haben sich noch Bern-
stein und Elfenbein ithre Beachlung gesichert. Aller-
dings spiell gerade bei Bernstein die Gegend eine groge
Rolle.  Norddeulschland wird wohl immer der gropte
Konsument des Osiseegoldes bleiben, wahrend in Sud-
deutschland Bernstein weniger gelragen wird. Elfenbein
ist besonders als Knopfohrring begehrl, wie sich ja
uberhaupt der Knopfohrring auch in Form von imitierten
Perlen einer grogen Beliebtheit erfreut. Bemerkens-
wert ist auch, dak sich heute der halblange und
lange Ohrring wieder mehr durchsekt. Und schlieglich
durfen wir den Armreifen, den sogenannten Romer-
reifen, nicht vergessen, der immer noch in der Provinz
stark verlangt wird. Er wurde im Sommer zum Sport-
und Nachmittagskleid gern gelragen und wird in reicherer
Form und Ausstatlung auch diesen Winter viele Freunde
finden.

Herrengeschenke auszuwahlen, macht oft unseren
Kunden besonders viel Sorgen. Hierin liegt eigenilich
eine besondere Verkaufsmoglichkeil fur unser Geschatt.
Gerade wir konnen bei richliger Sorlierung des Lagers
eine reiche Auswahl passender Herrengeschenke anbielen.
Nach meiner Erfahrung wiirde ich die Reihenfolge der
zu Weihnachten verkauflichen Herrengeschenke wie folgl
bestimmen: Zigareltenetuis, Zigareltenspiken, Feuerzeuge,
Bleistifte, Manschetltenknopfe, Plattenringe, Steinringe,
Chalelaines.

Beziglich der Preislagen glaube ich, dag weder die
Anfangspreislagen noch die hoherenPreislagen im Vorder-
grund stehen werden. Ich wiirde es fiur ratsam halten,
die Sortierung in der Richtung der Mittelpreis-
lagen mil einer gewissen Tendenz nach oben
vorzunehmen. Beim Verkauf darf noch der Wink ge-
slatlet sein, daf der Geschenke kaufende Herr im all-
gemeinen nicht mit der billigsten Preislage bedient
werden soll, wahrend es bei der weiblichen Kauferin
mitunter nicht zu umgehen isl. Also, dem Herrn sind
niemals zuersl die billigen Preislagen vorzulegen.

Wenn auch vom Kaufer der bessere Schmudc be-
vorzugl wird, i1sl es lrokdem unbedingt nohg, daf der
Verkaufer immer und immer wieder auf den Qualilals-
schmudk hinweist. Eine guie Sluke hindel der Verkaufer
durch die Laurin-Normen, die leicht und verstandlich
die einzelnen Slufen der Quahtal unterscheiden. Vor-
laufig i1st aber gerade dieser Begrniff fir das Publikum
noch neu, es kennt thn noch nicht genugend, um beim
Einkauf von Schmuck dies besonders zu beachien. Da
i1si es die Aufgabe des Verkaufers, die Kunden auf-
zuklaren und ihnen die einzelnen Unterschiede klar-
zumachen. So wollen wir fleikig werben und helfen, den
Qualitatsgedanken in unserem Gewerbe wieder hoch-
zubringen, und wir wollen hoffen, dafg das bevor-
slehende Weihnachisgeschaft alle unsere Erwartungen
erfulll.  (1/896) ). B.
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